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NOTA PRELIMINAR

El curso de Ciencias Sociales, en lo que se conoce como la
Variante I, pretende iniciar al estudiante en el estudio critico de la

sociedad, tanto en las distintas dreas en que ella se concibe
constituida como en sus diversas dimensiones, desde la mas inme-
diata realidad puertorriquefia hasta las mds amplias de la civi-
lizacién occidental. Para ello nos valemos de una combinacion de
textos cldsicos y contempordneos, pero siempre de probada valia, y
sobre todo, escritos que han venido a constituirse en hitos del
pensamiento y de la accién social.

La Riqueza de las naciones, de Adam szth es uno de esos
textos, en lo que respecta a la unidad de economia. Surgido en la
Inglaterra del siglo XVIII, en los albores dela revolucién industrial,
este librp vino a convertirse con el andar del tiempo en la defensa
mdxima del liberalismo econémico, frente a las prdcticas restric-
tivas propias del mercantilismo. En un sentido mas profundo, la
obra proporcioné las justificaciones y hasta las consignas para el
capitalismo desencadenante. Es asi como advertimos su elogio a la
iniciativa individual e implicitamente a las formas de propiedad
privada, pilares ambos de ese sistema en su desarrollo histérico.

En el orden tebrico fue su sucesor, el también inglés David

Ricardo, quien en su obra Principios de economia politica y
tributaciéon —y de la cual aqui incluimos una breve seleccion—
formulé la mayor parte de los principios de la llamada Escuela
Cldsica de Economia. Su teoria del valor y de la renta, entre otras,
asi lo comprueban.

De una y otra arrancan miltiples polémicas —de andlisis y de
politica econémica— que llegan hasta nuestros dias. Como también
ocurre con la otra seleccién que aqui incluimos: “Del socialismo
utdpico al socialismo cientifico” de Federico Engels. En este ltimo
caso encontramos la mas incisiva critica al sistema capitalista,
particularmentedela forma que éste asumié hacia la segunda parte
del siglo diecinueve. Para nosotros lo mds importante de este escrito
es que recoge en forma breve los elementos fundamentales de la
posicibn marxista o del materialismo histérico, entre las muy
diversas criticas que se han hecho del capitalismo moderno.

Desde luego, que nuestro compromiso de universitarios ads-
critos a la filosofia de la Educacién General nos lleva a adoptar
frente a cada uno de estos trabajos un enfoque critico. Ello quiere
decir que apreciamos lo que cada una de estas lecturas pueda
aportar al mejor esclarecimiento de cualesquiera vertientes polé-
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micasdel problema bajoexamen, pero asimismo cada lectura y cada .
enfoque se examinan en sus propios términos. Para ello no sélo
pretendemos envolvernos en un proceso discursivo en torno a lo que
la lectura plantea —y de ahf la zmportancza del método de
discusién— sino que al mismo tiempo aspiramos a ampliar el marco
de consideraciones por medio de materiales complementarios.

Las lecturas mencionadas (las tres, o dos de ellas) comprenden
el trasfondo cldsico a lo que llamamos el problema econémico de la
sociedad. Esta consideracién perentoria luego se amplia al exami-
nartrabajos alusivos a las nuevas complejidades del capitalismo de
hoy, a las realidades nuevas y prometedoras del Tercer Mundo, con
su concepto de desarrollo econémico, y dentro de todo esto la
realidad puertorriquefia, que es a fin de cuentas el mundo de nuestro
inmediato concernimiento, pero que para su mejor comprensién se
precisa de todo lo anterior.

-
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INVESTIGACION DE LA NATURALEZA Y CAUSA
DE LA RIQUEZA DE LAS NACIONES

INTRODUCCION Y PLAN DE LA OTRA

El trabajo anual de cada naci6n es el fondo que origina-
riamente la provee de todas las cosas necesarias y itiles
para la vida, que consume anualmente, y que consiste en el
producto inmediato-del trabajo o en lo que con éste se com-
pra de otras naciones.

Por lo tanto, segin la proporci6én mayor o menor que
este producto, o lo que se adquiere con él, guarde con el
nimero de aquellos que consumen, la naci6én estard mejor
opeor surtida de las cosas necesarias y ttiles que necesita.

Mds esta proporcién se regula en toda naci6én por dos
circunstancias diferentes: la primera por la pericia, des-
treza e inteligencia con que se aplica generalmente el tra-
bajo, y la segunda, por la proporcién entre el nimero de
los empleados en una labor itil y aquellos que no lo estdn.
Sea cual fuere el suelo, el clima, o la extensién del terri-
torio de una naci6n, la abundancia o la escasez de su abas-
tecimiento anual depende, en cada situacién particular, de
aquellas dos circunstancias.

La abundancia o escasez de esta provisién parece que
depende mds de la primera que de la segunda de dichas con-
diciones. En las naciones salvajes de cazadores y pescadores
todo individuo que se halla en condiciones de trabajar se dedica
a una labor mds o menos util y procura obtener, en la me-’
dida de sus posibilidades, las cosas necesarias y itiles para

‘la vida para €l o para aquellos de su familia o tribu que
son muy lejos viejos, demasiado jévenes o bastante enfermos
para ocuparse en la caza o la pesca. Estas naciones se
hallan en tal extremo de pobreza que, a pesar de eso, por
carecer de lo necesario, se ven obligados muchas veces, o
su ignorancia los compele, a matar a sus hijos, ancianos y
enfermos cronicos o bien los abandonan a perecer de hambre
o a ser devoradas por las fieras. En las naciones civiliza-
das y laboriosas acontece lo contrario; aunque un nimero
de personas no trabaje absolutamente nada y muchas de ellas
consuman diez veces mads, o frecuentemente, cien veces mais
producto del trabajo que aquéllos que laboran, el resultado
del trabajo comin de la sociedad es tan grande que todos




se hallan abundantemente provistos, y un trabajador, por
pobre y modesto que sea, si es frugal e industrioso, puede
disfrutar una parte mayor de las cosas necesarias y itiles
para la vida que aquéllas de que puede disponer un salvaje.

LIBRO I

Causas del progreso en las facultades productivas del
trabajo y orden en que un producto se distribuye naturalmente
entre las diferentes clases del pueblo.

CAPITULO 1
Divisi6on de Trabajo

El progreso m4s importante en las facultades productivas
del trabajo, y gran parte de la pericia, destreza e inteligencia
con que este se aplica o dirige, parece ser consecuencia de
la divisién del trabajo.

Los efectos de la division del trabajo en los negocios
generales de la sociedad se entenderin mads f4acilmente con-
.siderando la manera como opera en alguna de las manufac-
turas. Generalmente se cree que aquélla es mucho mayor
en algunos negocios de poca monta no porque sea menos
considerada en los de mayor importancia, sino porque en
aquellas manufacturas que se destinan a servir las pequeiias
necesidades de un reducido nimero de personas el nimero
de operarios ha de ser pequeno; y los empleados en los
diversos ramos de la obra se pueden reunir generalmente en
el mismo taller y a la vista del espectador. Por el contra-
rio, en aquellas manufacturas destinadas a satisfacer los
pedidos de la gran masa del pueblo, cada uno de los dife-
rentes ramos de la obra emplea un nimero tan considerable
de obreros que es imposible juntarlos en el mismo taller.
Dificilmente podemos divisar a primera vista sino aquéllos
que se emplean en un ramo. Aun cuando en tales manufac-
turas la obra se puede dividir realmente en un nimero de
partes mucho mayor que en aquellos otros mds pequeiios,
la division del trabajo no es tan obvia y, por consiguiente,
ha sido menos observada.



Tomemos como ejemplo una manufactura de poca impor-
tancia; pero de cuya division del trabajo se ha hecho muchas
veces referencia: la tarea del fabricante de alfileres. Un
obrero que no hubiese sido adiestrado en esta clase de trabajo
(el cual ha convertido por virtud de la divisién del trabajo
en un oficio nuevo) y que no estuviera acostumbrado a ma-
nejar la maquinaria que en ¢l se utiliza (cuya invenci6én se
debe probablemente a la divisién del trabajo), este obrero,
por mas que trabajase, apenas podria hacer un alfiler al
dia, y desde luego no podria hacer mds de veinte. Pero dada
la manera como se practica hoy dia la fabricacién de aifi-
leres, no sé6lo la fabricacién misma constituye un oficio
aparte, sino que estd dividida en varios ramos, de los cua-
les la mayor parte también constituye otros tantos oficios
distintos. Un obrero estira el alambre, otro lo endereza,
un tercero lo van cortando en trozos iguales, un cuarto
hace la punta de cada uno de estos trozos, un quinto obrero
estd ocupado en limar el extremo donde se va a colocar la
cabeza: esta es a su vez el objetivo de dos o tres operacio-
nes distintas: fijarla es un trabajo especial, blanquear los
alfileres, otro, y todavia es un oficio distinto colocarlos en
el papel; en fin, el importante trabajo de hacer un alfiler
queda dividido de esta manera en unas diez y ocho opera-
ciones distintas, las cuales son desempeiiadas en algunas
fabricas por otros tantos obreros diferentes, aunque en otras
un solo hombre a veces desempefia dos o tres operaciones.
He visto una pequeiia fibrica de esta especie que no emplea-
ba mds que diez obreros y en donde, por consiguiente, al-
gunos de ellos tenian a su cargo dos o tres operaciones.
Pero a pesar de que eran pobres y que, por lo tanto, no
estaban bien provistos de la maquinaria necesaria, podian,
cuando se esforzaban llegar a hacer todos unas doce libras
de alfileres diariamente. En cada libra habia mads de cuatro
mil de mediano tamafio y, por consiguiente, estas diez per-
sonas podian hacer cada dia mds de cuarenta y ocho mil
alfileres, cuya cantidad, dividida entre diez, corresponderia
a cuatro mil ochocientos por cabeza. En cambio si cada uno
hubiera trabajado por su cuenta e independientemente y nin-
guno hubiera sido adiestrado en esta clase de tarea, es
seguro que no hubiera podido hacer veinte, o tal vez, ni un
solo alfiler al dia; es decir, seguramente no hubiera podido
hacer la doscientos cuarentava parte, tal vez ni la cuatromil
ochocientosava parte de lo que son capaces de hacer en la
actualidad gracias a la divisi6én y a la combinacién en forma
conveniente, de las diferentes operaciones.



En todas las demds manufacturas y artes los efectos
de la divisién del trabajo son muy semejantes a los de este
oficio poco complicado, aun cuando en muchas de ellas aqué-
llos no pueden consentir tantas subdivisiones ni reducirse a
una sencillez tan exacta de operaciones. Sin embargo, la
divisién del trabajo, en cuanto puede ser aplicada, ocasiona
en todo esto un aumento proporcional en las facultades pro-
ductivas del trabajo. Es de suponer que la separacién de los
diferentes traficos y empleos es la consecuencia de esa ven-
taja. Esta separacién se produce generalmente con mds am-
plitud en aquellos paises que han alcanzado un mayor grado
de industria y progreso, pues generalmente es obra de muchos
en una sociedad culta lo que hace uno solo en estado de
atraso. En todo pais adelantado el labrador no es mds que
labriego y el artesano no es mds que menestral. Asimismo,
el trabajo necesario para producir una manufactura comple-
ta se reparte, por regla general entre muchas manos. ¢Cudn-
tos y cudn diferentes oficios no se reparten en cada ramo
de las manufacturas de linc y lana, desde los que cultivan
aquella planta y cuidan el vell6n hasta los blanqueadores por
no mencionar a los apresadores y tintoreros? La agricultura,
por su propia naturaleza, no admite tantas subdivisiones del
trabajo, ni hay una divisién tan completa de sus operaciones
como en las manufacturas. Es imposible separar completa-
mente la ocupacién del ganaderc y del labrador, como se
separan los oficios del carpintero y del herrero. EI hilan-
dero generalmente es una persona distinta del tejedor; pero
la persona que ara, siembra, cava y recolecta el grano
suele ser la misma. Es imposible que un hombre esté dedi-
cado constantemente a una sola tarea, porque las diferentes
estaciones del aiio cambian la oportunidad de hacer uso de
esas distintas clases de trabajo. Esta imposibilidad de hacer
una separacion tan completa de los diferentes ramos de labor
en la agricultura es quiz4 la razén de por qué el progreso
de las facultades productivas del trabajo en esta ocupacién no
siempre concuerda con los adelantos que se hacen en las
manufacturas,

Es verdad que las naciones mds opulentas superan por
lo comin a sus vecinas en la agricultura y en las manufac-
turas, pero generalmente las aventajan md4s en éstas que en
aquélla. Sus tierras se ven casi siempre mejor cultivadas
y como se invierte en ellas mas capital y trabajo producen
mds en proporcién a la extensién y fertilidad natural del
suelo. Pero esta superioridad del producto raras veces



excede aquella proporcién de un trabajo mayor y de unos
gastos mds grandes. En la agricultura, el trabajo del pais
rico no siempre es mds productivo que el del pobre o, por
lo menos no es tan fecundo como suele serlo en las manu-
facturas. El grano del pais rico, aunque la calidad sea la
misma, no siempre es tan barato en el mercado como el
de un pais pobre. El trigo de Polonia es tan barato como
el de Francia, en igualdad de condiciones, a pesar de la
opulencia y adelantos de esta dultima nacién. El trigo de
Francia, en las provincias trigueras, es tan bueno y tiene
casi el mismo precio que el de Inglaterra la mayor parte
de los afios; aunque en progreso y riqueza sea aquélla in-
ferior a ésta. Sin embargo, las tierras de trigo de Inglaterra
estin mejor cultivadas que las de Francia, y las de esta
nacién, se dice que lo estdn mejor que las de Polonia.
Aunque un pais pobre, no obstante la inferioridad de sus
cultivos, puede competir en cierto modo con el rico en la
calidad y valor de sus granos, nunca podrd aspirar a se-
mejante competencia en las manufacturas; si éstas corres-
ponden a las circunstancias del suelo, del clima y de la
situacién de un pais préspero. Las sedas de Francia son
mejores y mds baratas que las de Inglaterra, porque la
manufactura de la seda, debido a los altos derechos que se
pagan actualmente en la importacién de la seda en rama,
no se adapta tan bien a las condiciones de Inglaterra como
a las de Francia. Pero la quincalleria y las telas de lana
corriente de Inglaterra son superiores, sin comparacién, a
las de Francia, y mucho mds baratas en la misma calidad.
En polonia se asegura que escasean la mayor parte de las
manufacturas, con excepcion de aquéllas mds rudimentarias
y domésticas, sin las cuales ningin pais puede existir de una
manera conveniente. Este aumento considerable en la cantidad
de la obra que un mismo nimero de personas puede producir,
debido a la divisi6én del trabajo, procede de tres circunstan-
cias distintas: primera, de la mayor destreza de cada obrero
en particular; segundo, del ahorro de tiempo que cominmente
se pierde al pasar de una ocupaci6n a otra, y por dltimo,
de la invenci6én de un gran nimero de maquinas que facili-
tan y abrevian el trabajo, capacitanto a un hombre para
hacer la labor de muchos.

En primer lugar, el aumento en la destreza del obrero
incrementa la cantidad de trabajo que es capaz de hacer, y
la divisi6én del trabajo, al reducir la labor del hombre a una
operacion sencilla, y hacer de ésta su tinica ocupacién en la



vida, aumenta considerablemente la pericia del operacio. Un
herrero corriente, que nunca haya hecho clavos, por diestro
que sea en el manejo del martilio, apenas hard al dia dos-
cientos o trescientos clavos, y aun éstos no de buena calidad.
Otro que esté acostumbrado a hacerlo; pero que no sea esa
su unica o principal ocupacién, rara vez podrd llegar a
fabricar al dia ochocientos o mil por mucho empeiio que
ponga en la tarea. Yo he observado varios muchachos menores
de veinte anos, que por no haberse ejercitado en otro me-
nester que el de hacer clavos, podia hacer cada uno diaria-
mente mds de dos mil trescientos, cuando se ponia a la
obra. El hacer un clavo no es indudablemente una de las
tareas mds sencillas. Una misma persona tira del fuelle,
aviva 0 modera el soplo, seglin se necesite, caldea el hierro
y forja las diferentes partes del clavo, teniendo que cambiar
el instrumento para formar la cabeza. Las diferentes opera-
ciones en que se subdivide el trabajo de hacer un alfiler o
un botén de metal son en particular mucho mds sencillas y,
por lo tanto, es mucho mayor la destreza de la persona
que no ha tenido otra ocupacién en su vida. La velocidad
con que se ejecutan algunas de estas operaciones en las
manufacturas excede a cuanto pueda figurarse es capaz de
desarrollar la manro del hombre quien no las ha visto.

En segundo lugar, la ventaja que se obtiene al ahorrar
el tiempo que por lo regular se pierde al pasar de una
clase de operacién a otra, es mucho mayor de la que a
primera vista pudiera imaginarse. Es imposible pasar con
mucha rapidez de una labor a otra, cuando la segunda se
hace en sitio distinto y con instrumentos completamente di-
ferentes. Un tejedor de aldea, que al mismo tiempo cultiva
una granja pequefia, no podra por menos de perder mucho
tiempo al pasar del telar al campo y del campo al telar.
Cuando las dos labores se pueden efectuar en el mismo
lugar, se perderd indiscutiblemente menos tiempo; perod,
la pérdida, ain en este caso, es considerable. No hay hom-
bre que no haga una pausa, por pequefia que sea, al pasar
la mano de una ocupacién a otra. Cuando comienza la nueva
tarea rara vez lo ejecuta de una manera gustosa y fdcil; la
mente no estd en lo que hace y durante algin tiempo mis
bien se distrae que aplica de una manera diligente. EIl hdbito
de pararse y de una aplicaci6n indolente y poco zuidadosa que
naturalmente adquiere todo obrero del campo, la m4ds de
las veces por necesidad, ya que se vé obligado a mudar
cada media hora de labor y de herramientas y emplear sus
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manos de veinte maneras distintas al cabo del dia, lo con-
vierte, por lo regular, en perezoso y abandonado e incapaz
de una aplicacion vigorosa aln en las ocasiones mds urgen-
tes. Con independencia, por lo tanto, de su falta de destreza,
esta causa, por si sola, se basta a reducir considerablemente
la cantidad de obra que seria capaz de producir. En tercer
" lugar, y por ultimo, no habrd quien desconozca lo mucho
que facilita y abrevia el trabajo el empleo de maquinaria
apropiada. Sobran los ejemplos, y asi tnicamente decimos
que la invencién de aquellas mdquinas que facilitan y abre-
vian el trabajo, parece proceder en sus origenes de la propia
division del trabajo. El hombre adquiere mejor actitud para
descubrir los métodos mds idéneos y expeditos, a fin de
alcanzar un propésito, cuando tiene puesta toda su atencién
en un objeto, que no cuando se distrae en una gran variedad
de cosas. Debido a la divisi6én del trabajo toda su atencién
se concentra naturalmente en un solo y simple objeto. Ha
de esperarse, por lo tanto, que uno u otro de aquéllo que
se emplean cada una de las ramas del trabajo encuentre
pronto el método mds fdcil y rdpido de ejecutar su tarea,
en cuanto la naturaleza de la obra lo permita. Una gran
parte de las mdquinas empleadas en esas manufacturas en
las cuales se halla muy subdividido en trabajo, fueron al
principio invento de un artesano cualquiera; pues halldndose
ocupado cada uno de ellos en una operacién sencilla concen-
trandose todas sus ideas en la bisqueda de métodos ridpidos
y fdciles para ejecutarla. Cualquiera que tenga la costumbre
de visitar tales manufacturas habrd visto muchas mdquinas
buenas inventadas por los mismos obreros, con el fin de
facilitar y abreviar la parte que les corresponde de la obra.
En las primeras mdquinas de vapor habria un muchacho ocu-
pado, de una manera constante, en abrir y cerrar alternati-
vamente la comunicacién entre la caldera y el cilindro,
segin ascendia o descendia el pist6én. Unos de esos mucha-
chos deseosos de jugar con sus camaradas observé que
atando una cuerda desde la extremidad de la vdlvula, que
abria esa comunicacién a la otra parte de la mdquina, aqué-
lla podia abrirse y cerrarse sin asistencia, dejindole en li-
bertad de divertirse con sus compaifieros de juego. Unos
de los mayores adelantos, pues, que ha experimentado esta
maquinaria, desde que se invent6, se debe a un muchacho
ansioso de economizar su esfuerzo.

~ Esto no quiere decir, sin embargo, que todos los ade-
lantos en la maquinaria hayan sido inventados por aquéllos
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que tuvieron la oportunidad de usarlas. Muchos de estos
progresos se deben al ingenio de los fabricantes, que han
convertido en un negocio particular la produccién de mdqui-
nas, y algunos otros proceden de los llamados filésofos u
hombres de especulacién, cuyo negocio no consiste en hacer
cosa alguna sino en observar cada una de ellas y, por esta
razén, son a veces capaces de combinar, coordinar las pro-
piedades de los objetos mds dispares y lejanos. Al progresar
la sociedad, la Filosofia y la especulacién se convierten,
como cualquier otro ministerio, en el af4n principal y la
profesién de cierta clase de ciudadanos. Y como cualquier
otro empleo también se subdivide en un gran mimero de
ramos diferentes, cada uno de los cuales ofrece cierta ocu-
pacion especial a cada grupo o categoria de filésofos. Tal
subdivision de empleos en la Filosofia, al igual de lo que
ocurre en otras profesiones, imparte destreza y ahorra
mucho tiempo. Cada uno de los individuos se hace mis ex-
perto en su ramo, se produce mds en total y la cantidad
de ciencia acreciéntase considerablemente.

La gran multiplicacién de producciones en todas las
artes, debido a la divisién del trabajo, da lugar en una
sociedad bien gobernada a esa opulencia universal que se
derrama hasta en las clases inferiores del pueblo. Todo
obrero dispone de una canticad mayor de su propia obra
en exceso de sus necesidades, y como cualesquiera otro
artesano, estd en la misma situacion, se encuentra en con-
diciones de cambiar una gran cantidad de sus propios bienes
por una gran cantidad de los pertenecientes a otros; o lo
que es lo mismo, por el precio de una gran cantidad de los
suyos. El uno suple al otro con lo que necesita, y recipro-
camente, con lo cual se difunde una general abundancia en
todos los rangos de la sociedad. Si nos detenemos,
repito, a examinar todas estas cosas y considerar la varie-
dad de trabajo que se emplea en cualquiera de ellos, enton-
ces nos damos cuenta de que sin la asistencia y cooperacién
de millares de seres humanos, la persona mds humilde en
un pais civilizado no podria disponer de aquéllas cosas que
se consideran las mds indispensables y necesarias.

Realmente, comparada su situacién con el lujo extrava-
gante del grande, no puede por menos de aparecérsenos
simple y frugal; pero con todo eso, no es menos cierto que
las comodidades de un principe europeo no exceden en tanto
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las de un campesino econémico y trabajador, como las de
éste superan las de muchos reyes de Africa, duefios absolutos
de la vida y libertad de diez mil salvajes desnudos.

CAPITULO I
Del principio que motiva la divisién del trabajo

Esta divisién del trabajo, que tantas ventajas reporta,
no es en su origen efecto de la sabiduria humana, que prevé
y se propone alcanzar aquella general opulencia que de él
se deriva. Es la consecuencia gradual, aunque lenta, de
una cierta propensién de la naturaleza humana que no as-
pira a una utilidad tan grande: la propensién a permutar,
cambiar y negociar una cosa por otra.

No es nuestro prop6sito, de momento, investigar si esta
propensién es uno de esos principios innatos en la naturaleza
humana, de los que no puede darse una explicacién ulterior
o si, como parece mds probable es la consecuencia de las
facultades discursivas y del lenguaje. Es comiun a todos los
hombres y no se encuentra en otros especies de animales,
que desconocen este y otra clase de contratos. Cuando dos
galgos corren tras una liebre parece que obran de concierto.
Cada uno de ellos parece que la echa a su compaiiero o la
intercepta cuando el otro la dirige hacia él. Mds esto, natu-
ralmente, no es la consecuencia de ningin convenio, sino
el resultado accidental y simultdneo de su instinto coinci-
dente en el mismo objeto - Nadie ha visto todavia que los
perros cambien de una manera deliberada y equitativa un
hueso por otro - Nadie ha visto tampoco que un animal de
a entender a otro con sus ademanes o expresiones guturales
esto es mio, tuyo, o estoy dispuesto a cambiarlo por aquéllos.
Cuando el animal desea obtener cualquier cosa del hombre
0 de un irracional no tiene otro medio de persuacién sino
el halago. EIl cachorro acaricia a la madre y el perro pro-
cura con mil zalamerias atraer la atencién del duefio, cuan-
do éste se sienta a comer para conseguir que le de algo.
El hombre utiliza las mismas artes con sus semejantes y
cuando no encuentra otro modo de hacerlo actuar conforme
a sus intenciones, procura granjearse su voluntad actuando
de una manera servil y lisonjera. Mas no en todo momento
se le ofrece ocasi6n de actuar asi. En una sociedad civili-
zada necesita a cada instante la cooperacién y asistencia de
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la multitud, en tanto que su vida entera apenas le basta para
conquistar la amistad de contadas personas. En casi todas
las otras razas de animales el individuo, cuando ha alcan-
zado la madurez, conquista la independencia y no necesita
el concurso de otro ser viviente. Pero el hombre necesita
en la mayor parte de las circunstancias de la ayuda de sus
semejantes y en vano la espera de su benevolencia. La con-
seguird con mayor seguridad interesando en su favor el
egoismo de los otros y haciéndolos ver que es ventajoso para
ellos hacer lo que se les pida. Cualquiera que propone a
otro un trato le estd haciendo una de esas proposiciones.
Dame lo que necesito y tendrds lo que deseas es el sentido
de cualquier clase de oferta, y asi obtenemos de los demds
la mayor parte de los servicios que necesitamos. No es la
benevolencia del carnicero, del cervecero o del panadero
la que nos procura el alimento, sino la consideracidn de su
propio interés. No imploramos a sus sentimientos humani-
tarios sino a su egoismo; ni les hablamos de nuestras nece-
sidades, sino de sus ventajas. So6lo el mendigo depende
principalmente de la benevolencia de sus conciudadanos; pero
no es absoluto. Es verdad que la caridad de un pueblo bien
dispuesto le suministra la subsistencia completa; pero aun-
que esta condici6én altruista le provea de modo lo necesario,
no responde ni puede responder en la .medida que la necesi-
dad se presenta. La mayor parte de sus necesidades even-
tuales se remedian de la misma manera que las de otras
personas por trato, cambio o compra. Con el dinero que
recibe compra comida, cambia la ropa vieja que se le da
por otros vestidos viejos también, pero que le vienen mejor,
o los entrega a cambio de albergue, alimentos o0 moneda,
segin los casos.

De la misma manera que recibimos la mayor parte de
los servicios mutuos que necesitamos por convenio, trueque
o compra, es esta misma inclinacién a la permuta la causa
originaria de la division del trabajo.

En una tribu de cazadores o pastores un individuo, pon-
gamos por caso, hace las flechas o los arcos con mayor
destreza y habilidad que otros. Con frecuencia los cambia
por ganado O por caza, con Sus compafieros y encuentra, al
fin, que por este procedimiento consigue una mayor cantidad
de las dos cosas que si él mismo hubiera salido al campo
para su captura. Es asi cOémo, siguiendo su propio interés,
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se dedica casi exclusivamente a hacer arcos y flechas, con-
virtiéndose en una especie de armero otro destaca en la
construccion del andamiaje y del techado de sus pobres chozas
o tiendas, y asi se acostumbra a ser 1til a sus vecinos, que
le recompensan igualmente con ganado o caza, hasta que en-
cuentra ventajoso dedicarse por completo a esa ocupacion,
convirtiéndose en una especie de carpintero -constructor.
Parejamente otro se hace herrero o caldero, el de mds alla
curte o trabaja las pieles, indumentaria habitual de los sal-
vajes. De esta suerte, la certidumbre de poder cambiar el
exceso del producto de su propio trabajo, después de satis-
fecha sus necesidades, por la parte del producto ajeno que
necesita, induce al hombre a dedicarse a una sola ocupaci6n,
cultivando y perfeccionando el talento o el ingenio que posea
para cierta especie de labores.

CAPITULO I

La divisién del trabajo se halla limitada por
la extensién del mercado

Asi como la facultad de cambiar motiva la divisién de
trabajo, la amplitud de esta divisién se halla limitada por la
extension de aquella facultad o, dicho en otras palabras, por
la extension del mercado. Cuando este es muy pequeiio, nadie
se anima a dedicarse por entero a una ocupaci6én, por falta
de capacidad para cambiar el sobrante del producto de su
frabajo, en exceso del propio consumo, por la parte que
necesita de los resultados de la labor de otros.

Existen ciertas actividades econémicas, aun de la clase
infima, que no pueden sostenerse como no sea en poblaciones
grandes. Un mozo de cuerda, por ejemplo, no podrd encon-
trar medios de vida ni empleo sino en ellas. La aldea cons-
tituye para él un campo muy limitado, y aun una poblacién,
provista de un mercado corriente, es insuficiente para pro-
porcionarle una ocupacién constante. En los caserios y
pequefias aldeas diseminadas en regiones desérticas, como
ocurre en las tierras altas de Escocia, el campesino es el
carnicero, panadero y cervecero de la familia. En tales cir-
cunstancias apenas si lograremos encontrar un herrero, un
carpintero o un albaiiil a menos de veinte millas de distancia
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de otro de su misma profesién. Las familias que viven dise-
minadas a ocho o diez millas de distancia unas de otras,
aprenden a producir un gran nimero de cosas para las cuales
reclamarian el concurso de dichos artesanos en lugares mas
poblados. Estos, en el campo, se ven obligados, la mayor
parte de las veces, a aplicarse en todos aquellos ramos del
oficio que sean mds afines, en lugar de dedicarse a una sola
actividad. Un carpintero rural trabaja todo el ramo de la ma-
dera, y un herrero, en esas circunstancias, cuantas obras se
hacen de hierro. El primero no s6lo es carpintero, sino eba-
nista, ensamblador, tallista, carretero, fabricante de arados,
carruajes y ruedas, etc. Los oficios del segundo alcanza
mayor variedad. Es imposible que en lugares tan apartados
como el centro de las tierras altas de Escocia florezca el
fabricante de clavos. Un artesano que hiciese mil al dia,
completaria trescientos mil al ano, en trescientas jornadas;
pero en tales condiciones, apenas podria disponer anualmente
de mil, que son el producto de una jornada.

---------------------------------------------------------

CAPITULO 1V
Origen y uso de la moneda

Tan pronto como se hubo establecido 1a divisién del tra-
bajo s6lo una pequeiia parte de las necesidades del hombre se
pudo satisfacer con el producto de su propia labor. Este
provee a la mayor de aquellas necesidades cambiando el
remanente del producto de su esfuerzo, en exceso de lo que
consume, por otras proporciones del producto ajeno que ne-
cesita. Es por esto que el hombre vivo, gracias al cambio,
se convierte en cierto modo, en un mercader y la sociedad
misma prospera hasta ser lo que realmente es, una sociedad
comercial.

Cuando la divisién del trabajo comenz6 a establecerse,
la capacidad de cambio se vi6 con toda seguridad muchas
veces cohibida y entorpecida en sus operaciones. Es de su-
poner que un hombre tuviera de una mercancia mds de lo
que necesitaba, en tanto otro disponia de menos. El primerao,
en consecuencia, se alegraria al poder disponer del subrante,
y el segundo, al adquirir una parte de este exceso. Mas si
acontecia que este dltimo no contaba con nada de el que
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primero habia menester, el cambio no podia tener lugar
entre. .............A fin de superar las dificultades de
estas situaciones, todo hombre razonable, en cualquier periodo
de la sociedad después de establecida la divisién del trabajo,
procuré manejar sus negocios de tal forma que en todo tiempo
pudiera disponer, ademds de los productos de su peculiar
industria, de una cierta cantidad de cualquiera otra mercancia,
que a su juicio escasas personas serian capaces de rechazar
a cambio de los productos de sus respectivos esfuerzos.....

Sin embargo, en todos los paises resolvieron los hombres,
por toda una serie de razones irrefutables, dar la prefe-
rencia a los metales para este uso sobre todas las demds
mercaderias. Estos no solo se conservan con menos pérdida
que cualquier otro articulo, pues contadas cosas son menos
perecederas, sino que, ademds, se pueden dividir sin menos-
cabo en las partes que se quiera volverse a fundir de nuevo;
cualidad que no poseen otras mercancias igualmente durables,
y es precisamente esta propiedad, la que los convierte en
instrumentos aptos para la circulacién y el comercio........
Es asi como la moneda se convirtié en instrumento universal
de comercio en tadas las naciones civilizadas y por su inter-
vencién se compran, venden y permutan toda clase de bienes.

Ahora vamos a examinar cuales son las reglas que ob-
servan generalmente los hombres en la permuta de unos
bienes por otros o cuando los cambian en moneda. Estas
reglas determinan lo que pudiéramos llamar el valor relativo
o de cambio de los bienes.

Debemos advertir que la palabra valor tiene dos signi-
ficaciones diferentes, pues a veces expresa la utilidad de
un objeto particular, y otras, la capacidad de comprar otros
bienes que se deriva de la posesién de aquel. Al primero,
lo podemos llamar 'valor de uso'", y al segundo, ''valor de
cambio”. Las cosas que tienen gran valor de uso tienen
comunmente escaso o ningin valor de cambio, y por el con-
trario, aquellas que tienen un gran valor de cambio no tienen
muchas veces sino un pequefio valor de uso o ninguno. No
hay nada mds udtil que el agua y apenas con ella se puede
comprar cosa alguna ni recibir nada en cambio. Por el con-
trario, el diamante apenas tiene valor de uso, pero general-
mente, se pueden adquirir, a cambio de él, una gran cantidad
de otros bienes.
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Para investigar los principios que regulan el valor en
cambio, de las mercancias, procuraremos poner en claro,

Primero, cudl sea la medida de este valor en cambio,
o en qué consisi{2 el precio real de todos los bienes;

Segundo, cudles son las diferentes partes integrantes
de que se compone este precio real.

Por iltimo, cudles son las diferentes circunstancias que
unas veces hacen subir y otras bajar algunas o todas las dis-
tintas partes componentes del precio, por encima o por debajo
de su proporci6én natural o corriente; o cudles son las causas
que algunas veces impiden que el precio del mercado, o sea
el precio real de los bienes, coincida exactamente con lo
que pudiéramos denominar su precio natural.

CAPITULO V

Precio real y nominal de las mercancias,
0 su precio en trabajo y en moneda

Todo hombre es rico o pobre segiin el grado en que puede
gozar de las cosas necesarias, ttiles y agradables de la vida.
Pero una vez que se estableci6 la divisién del trabajo es soélo
una parte muy pequeina de las mismas la que se puede procurar
con el esfuerzo personal. La mayor parte de ellas ha de conse-
guirlas del trabajo de otras personas, y serd rico 6 pobre,
de acuerdo a la cantidad de trabajo ajeno de que pueda dis-
poner o se halle en condiciones de adquirir. En consecuencia,
el valor de cualquier bien, para la persona que lo posee y
que no piense usarlo o consumirlo, sino cambiarlo por otros,
es igual a la cantidad de trabajo que pueda adquirir o de
que pueda disponer por su mediacién. El trabajo, por consi-
guiente, es la medida real del valor en cambio de toda clase
de bienes.

\LEIGMI‘de cualquier cosa, 10 que realmente cuesta

al hombre que ha de adquirirla, es la pena y el trabajo de su
adquisicién. Lo que realmente vale para el que ya la ha ad-
quirido y desea disponer de ella, o cambiarla por otros bienes,
es la pena y el trabajo que le ahorra y que cuesta a otros

18




individuos. Lo que se compra por dinero o por medio de
otros bienes, se adquiere con el trabajo, lo mismo que lo
adquirimos con el esfuerzo de nuestro cuerpo. El dinero o
esa clase de bienes nos dispensan de-esa fatiga. Contienen
el valor de una cierta cantidad de trabajo que nosotros cam-
biamos por las cosas que suponemos encierran en un momento
determinado la misma cantidad de trabajo. Esta, pues, el
precio primitivo, la moneda originaria que sirvié para pagar
y comprar todas las cosas. No fue con el oro ni con la
plata, sino con el trabajo como se compré originariamente
> en el mundo toda clase de riqueza; y su valor para los que
la poseean cambiarla por otras producciones es precisamente
igual a la cantidad de trabajo que con ella pueden adquirir
y disponer.

La riqueza, como dice Mr. Hobbes, es poder. Pero la
persona que adquiere o hereda una gran fortuna, no adquiere
necesariamente ni hereda poderio politico, civil o militar.
Su riqueza podr4 ofrecerle los medios para adquirir todo eso,
pero la mera posecién de aquella no le provee necesariamente
de esas ventajas. El poder que le aporta directa e inmediata-
mente esa posesién es la facultad de comprar; una cierta
facultad de disposicién sobre todo el trabajo, o sobre todo
el producto de éste, que se encuentra en el mercado, Su ri-
queza es mayor O menor precisamente en proporcién a la
amplitud de esa facultad o a Ia cantidad de trabajo ajeno de
su producto, lo cual para el caso es lo mismo, que aquella
riqueza le coloca en condiciones de adquirir. El valor en
cambio de cualquier cosa es precisamente igual a la exten-
sién de esta facultad que confiere al propietario.

Pero aunque el trabajo es la medida real del valor en
cambio de todos los bienes, generalmente no se estiman por
este valor. Con frecuencia es dificil averiguar la proporcion
que existe entre cantidades diferentes de trabajo. EI tiempo
que se gasta en dos diferentes clases de tarea no siempre
determina de una manera exclusiva esa proporcién. Han de
tomarse en cuenta los grados diversos de fatiga y de pericia.
Una hora de trabajo penoso contiene a veces mas esfuerzo
que dos horas de una labor fdcil; y mds trabajo también la
aplicacion de una hora de trabajo en una profesién que cuesta
diez afios aprenderla, que un mes de actividad en una labor
ordinaria y de facil ejecuci6én. Mas no es facil hallar una me-
dida id6nea del ingenio y del esfuerzo. Es cierto, no obstante,
que al cambiar las diferentes producciones de distintas clases
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de trabajo se suele hacer una cierta concesién a ambos con-
ceptos. El reajuste, sin embargo, no responde a una medida
exacta, sino al regateo y a la puja del mercado, de acuerdo
con aquella grosera igualdad, que, aunque no sea exacta, si
es suficiente para llevar a cabo los negocios corrientes de
la vida ordinaria.

Fuera de esto, es mds frecuente gue se cambie y com-
pare un articulo con otro y no por trabajo. Por consiguiente,
parece mds natural estimar su valor de cambio por la can-
tidad de cualquier otra suerte de mercancia por dinero y no
por otra cosa. El carnicero rara vez proporciona carne de res
o de carnero al panadero o al cervecero a cambio de pan o de
cerveza pero lo lleva al mercado, donde lo cambia por dinero,
y después, entrega la moneda por la cerveza o por el pan.
La cantidad de dinero que obtiene por la carne regula asi-
mismo la cantidad de estos dos articulos que obtiene mds
tarde. Luego para é1 es mds natural y sencillo estimar el
valor de la carne por la cantidad de dinero, que es la mer-
cancia que sirve primero de intermediario, que no por el
pan y la cerveza, que sdélo, llegan a ser objeto de cambio
por mediacién de otro bien. Y le es también mds fdcil decir
que la carne de este ternero vale tres o cuatro peniques la
libra que no hablar de que vale tres o cuatro libras de pan
o0 tres o cuatro cuartillos de cerveza. De donde resulta que
es frecuente estimar el valor en cambio de toda mercancia
por la cantidad de dinero y no por la cantidad de otra mer-
cancia o de trabajo que se pueda adquirir por ella..........

El oro y la plata, como que admiten variacién en sus
valores lo mismo que cualquiera otra cosa, son unas veces
m4ds caros, otras mds baratos, unas mds fd4ciles, y otras
mds dificiles de adquirir. La cantidad de trabajo que uno de
aquellos metales puede adquirir, o la cantidad de otros bienes
por que pueda cambiarse la del trabajo, depende de la abun-
dancia o escasez de las minas que al tiempo que se hacen
los cambios acontezca ser conocidas y laboreadas. El des-
cubrimiento de las abundantes minas de América redujo el
valor del oro y de la plata, en el siglo diez y seis, a cerca
de una tercera parte menos de lo que habfan valido antes
estos metales., En la medida que cuesta menos trabajo llevar
esos metales de la.mina al mercado, es menor el trabajo
de otra especie que con ellos se puede adquirir; y adn no es
ésta la dnica alteracién que ha padecido el valor de estos
metales, segin nos enseiia la historia, pues al igual que si
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continuamente estuviese variando en su mensura la medida de
espacio, como un pie natural, una toesa, un palmo, no podria
ser medida exacta regulante de otra, asi una mercaderia que
varie continuamente en su propio valor nunca podrd ser medi-
da exacta del valor de otra mercaderia. EIl precio que da en
trabajo siempre vendrd a ser uno mismo, sea cual fuese la
cantidad de los bienes que reciba en recompensa y cambio.
De estos bienes, unas veces podri comprar mis, otras me-
nos, pero variard el valor de ellos, no el del trabajo que
los adquiere. En todo tiempo y en todo lugar, lo mds caro
realmente es lo que cuesta mds trabajo adquirir, y lo mids
barato lo que se adquiere con mds facilidad y menos trabajo.
Este, pues, como que nunca varia en su valor propio e in-
trinseco, es el dnico precio, ultimo real y estable, por el
cual deben estimarse y con el cual deben compararse los
valores de las mercaderias en todo tiempo y lugar. Este es
un precio real, y el de la moneda precio nominal solamente.

Pero, aunque para el trabajador siempre tengan igual
valor idénticas cantidades de trabajo, no ocurre asi con la
persona que lo emplea, pues para ésta tienen unas veces
mds, y otra, menos valor. Las compras, en unas ocasio-
nes, con una mayor cantidad de bienes; y en otras, con
menor cantidad de los mismos, por lo cual le parece que el
precio del trabajo varia como el de todas las demds cosas,
siendo unas veces caro y otras barato. En realidad, son los
bienes los que son caros o baratos en un caso u en otro.

En esta aceptacién vulgar, puede decirse que el trabajo,
como los otros bienes, tiene un precio real y otro nominal.
El precio real dirlamos que consiste en la cantidad de cosas
necesarias y utiles que por él se consiguen, y el nominal,
la cantidad de dinero. EIl trabajador es rico o pobre, se
halla bien o mal remunerado, en proporci6én al precio real,
pero no al precio nominal, del trabajo.

L I I A T O I I R T I A S O S R A I N R R A B R R I LR R R S A A

Parece, pues, evidente que el trabajo es la medida uni-
versal y mds exacta del valor, la tUnica regla que nos per-
mite comparar los valores de las diferentes mercancias en
distintos tiempos y lugares. Todo el mundo admite que no
podemos estimar el valor réal de las cosas de un siglo a otro
por cantidades de grano que se den de un afio al siguiente.
Pero por las cantidades de trabajo si que podemos estimarlo
de un afio a otro y de siglo a siglo con la mayor exactitud
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posible, De una centuria a otra el grano es mejor medida
que la plata, porque en ese periodo iguales cantidades de
trigo podrdn adquirir las mismas de trabajo con una propor-
ci6n mds proxima que iguales cantidades de plata. Por el
contrario, de un afio a otro, la plata es mejor medida que
el grano, porque iguales cantidades de aquélla conseguirdn
la misma proporcién de trabajo.

CAPITULO VI
Elementos componentes del precio de las mercancias

En aquel estado primitivo y rudo de la sociedad, que
precede a la acumulacién del capital y a la apropiacién de
la tierra, la unica circunstancia que puede servir de regla
para el cambio reciproco de diferentes objetos parece ser
la proporcién entre las distintas clases de trabajo que se
necesitan para adquirirlos. Si una nacién de cazadores, por
ejemplo, cuesta usualmente doble trabajo matar un castor
que un ciervo, el castor, naturalmente, se cambiarda por
o valdrd dos ciervos. Es natural que una cosa que general-
mente es producto del trabajo de dos dias o de dos horas
valga el doble que la que es consecuencia de un dia o de
una hora.

Si una clase de trabajo es mds penosa que otra, serd
también natural que se haga una cierta asignacién a ese su-
perior esfuerzo, y el producto de una hora de trabajo, en un
caso, se cambiard frecuentemente por el producto de dos
horas en otro.

Del mismo modo, si una especie de trabajo requiere un
grado extraordinario de destreza e ingenio, la estimacién que
los hombres hagan de esas aptitudes dard al producto un valor
superior al que corresponde al trabajo en él empleado. Dichas
aptitudes raramente se adquiere sino a fuerza de una larga
dedicacién, y el valor superior de sus productos representa,
las mds de las veces, s6lo una compensacién razonable por
el tiempo y el trabajo que se necesitan para adquirirlos. Con
el progreso de la sociedad las compensaciones de esta es-
pecie, que corresponden a una mayor pericia y esfuerzo,
generalmente se reflejan en los salarios, y algo de esto tuvo
que haber ocurrido en las épocas primitivas y atrasadas.
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En este estado de cosas el producto integro del trabajo
pertenece al trabajador, y la cantidad de trabajo comunmente
empleado en adquirir o producir una mercancia, es la unica
circunstancia que puede regular la cantidad de trabajo ajeno
que con ella se puede adquirir, permutar o disponer.

Mas tan pronto como el capital se acumula en poder de
personas determinadas, algunas de ellas procuran regular-
mente emplearlo en dar trabajo a las gentes industriosas,
suministrdandoles materiales y alimentos, para sacar un pro-
vecho de la venta de su producto o del valor que el trabajo
incorpora a los materiales. En el cambio de una manufactura
completa, bien sea por dinero, bien por trabajo, o por otras
mercaderias, ademds de 1o que sea suficiente para pagar el
valor de los materiales y los salarios de los obreros es nece-
sario que se de algo por razén de las ganancias que corres-
ponden al empresario, que compromete su capital en esa
contingencia. El valor que el trabajador afiade a los mate-
riales se resuelve en dos partes; una de las cuales paga el
salario de los obreros, y la otra, las ganancias del empre-
sario, sobre el fondo entero de materiales y salarios que
adelanta. No tendria interés alguno en emplearlos si no es-
perase alcanzar de la venta de sus productos algo mds de
lo suficiente para reemplazar su capital; ni tendria tampoco
interés en emplear un capital considerable con relacién a
otro mds exiguo, si los beneficios no guardasen cierta pro-
-porcién con €l.

Habrd a caso quien se imagine que estos- beneficios del
capital son tan solo un nombre distinto para los salarios de
una especie de trabajo, como es el de inspeccién y direccién.
Pero son cosa completamente distinta, reguldndose por prin-
cipios de una naturaleza especial, que no guardan proporcién
con la cantidad, el esfuerzo o la destreza de esta supuesta
labor de inspeccitn y de direccion. Los beneficios se regulan
enteramente por el valor del capital empleado y son mayores o
menores en proporcién a su cuantia. Supongamos, por ejem-~
plo, que en cierto lugar, en donde las ganancias regulares del
capital empleado en las manufacturas son diez por ciento,
existen dos fdbricas diferentes, en cada una de las cuales se
emplean veinte hombres al precio de quince libras anuales
cada uno de ellos lo que viene a representar 300 en cada
manufactura. Admitamos también que los materiales bastos
que anualmente se gastan en una de ellas cuestan setecientas
libras solamente, y los mds finos, que se emplean en la otra,
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siete mil. El capital anualmente empleado en la primera
ascenderd, en este supuesto, a mil libras tan solo, y el
empleado en la segunda, a siete mil trescientas. A razoén,
pues, de un diez por ciento, el fabricante de la primera
esperard una ganancia anual de solo cien libras, y el de la
segunda, de setecientos treinta. Ahora bien, a pesar de que
sus ganancias son tan diferentes, su labor de inspeccién es
la misma o escasamente difiere en un caso y en otro. En
muchas grandes empresas el trabajo de inspecci6n de esta
clase suele encomendarse generalmente a un empleado princi-
pal; y los salarios que a esta persona se le pagan representan
verdaderamente el valor de dicha labor de direccion e inspec-
cién. Aun cuando al fijarse esos salarios se atienden regular-
mente, no solo a la destreza y al esfuerzo de la labor, sino
también a la confianza que se deposita en el empleado, nunca
guarda proporcién con el capital que manejan. El propietario de
este capital, a pesar de quedar liberado casi por completo de
todo trabajo, adn espera que sus beneficios conserven una pro-
porcién regular con su inversién, Por lo tanto, en el precio
de las mercancias, el beneficio del capital forma parte del
mismo y es por completo diferente a los salarios del trabajo,
reguldndose por principios completamente diferentes.

En estas condiciones el producto integro del trabajo no
siempre pertenece al trabajador; ha de compartirlo; en la
mayor parte de los casos, con el propietario del capital que
lo emplea. La cantidad de trabajo que se gasta comunmente
en adquirir o producir una mercancia no es la dnica circuns-
tancia que regula la cantidad que con ella puede adquirirse,
permutarse o cambiarse. Evidentemente, hay una cantidad
adicional que corresponde a los beneficios del capital empleado
en adelantar los salarios y suministrar los materiales de la
empresa. '

Desde el momento en que las tierras de un pais se con-
vierten en propiedad privada de los terratenientes, éstos,
como los demds hombres, desean cosechar donde nunca sem-
braron, y exigen una renta hasta por el producto natural del
sueldo. La madera del bosque, la hierba del campo y todos
los frutos naturales de la tierra, que cuando ésta era comfn,
solo -le costaban al trabajador el esfuerzo de recogerlos,
comienzan a tener un precio adicional. Ha de pagar al terra-
teniente una parte de lo que su trabajo produce o cosecha.
Esta proporcién, o lo que es lo mismo, el precio de ella,
constituye la renta de la tierra, y se halla en el precio de
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la mayor parte de los articulos como un tercer compomente.

El valor real de todas las diferentes partes que componen
el precio se mide, segin podemos observar, por la cantidad
de trabajo que cada una de ellas dispone o adquiere. El tra-
bajo no sé6lo mide el valor de aquella parte del precio que €l
representa, sino también de aquella otra que se traduce en
renta y en beneficio.

En toda sociedad, pues, el precio de cualquier mercancia
se revuelve en una u otra de estas partes, o en las tres a un
tiempo, y en todo pueblo civilizado las tres entran, en mayor
o menor grado, en el precio de los bienes.
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El precio de toda mercancia, considerada particularmente,
se resuelve, en dltima instancia, en alguna de estas partes,
en una o en otra, o en todas las tres conjuntamente, y la
parte que sobra después de pagar la renta de la tierra y el
precio de todo el trabajo empleado en conseguirlas, manufac-
turarlas y ponerlas en el mercado, ha de ser necesariamente
el beneficio de alguno.

Asi como el precio o valor en cambio de cada mercancia
en particular y tomada separadamente se resuelve en una o
en otra, o bien en todas estas tres partes, de igual suerte
el de todas las mercancias que componen el valor anual del
producto de cada nacién, considerado conjuntamente, se reduce
necesariamente a esas tres partes, y se distribuye entre los
diferentes habitantes del pais como salarios de su trabajo,
beneficios de su capital o renta de su tierra. EIl total de lo
que anualmente se produce u obtiene por el trabajo de la
sociedad, o lo que es lo mismo, su precio conjunto, se dis-
tribuye originariamente de este modo entre los varios miem-
bros que la componen. Salarios, beneficios y renta son las
tres fuentes originales de toda clase de renta y de todo valor
de cambio. Cualquier otra clase de renta se deriva, en dltima
instancia, de una de estas tres.

Todo el que percibe renta de un fondo que le pertenece,
la deriva de su trabajo, de su capital o de su tierra. La renta
que procede del trabajo se llama salario, aquélla derivada del
capital, por la persona que lo emplea y administra se deno-
mina, beneficio, y la que obtiene la persona que no lo em-
plea por su cuenta, sino que se lo presta a otro, se califica
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de interés o usura. Esta es la compensacién que paga el pres-
tatario al prestamista por el beneficio que tiene oportunidad de
obtener al hacer uso de la moneda. Naturalmente, una parte de
este beneficio corresponde al prestatario por el riesgo y tra-
bajo que supone el emplearlo, y la otra, al prestamista, que
le brinda la oportunidad de realizar esa ganancia. El interés
del dinero es siempre una renta derivada, que si no se paga
del beneficio que se obtiene al hacer uso del dinero, ha de
pagarse de cualquier otra fuente de renta, a menos que el
_que recibi6 la cantidad prestada sea un prédigo, que contraiga
una nueva deuda con el fin de pagar el interés de la primera.
La renta que procede enteramente de la tierra se llama renta
y pertenece al terrateniente. La que percibe el colono se
deriva en parte de su trabajo y, en parte de su capital. La
tierra, para éste, es tdnicamente un instrumento. que le habi-
lita a ganar el salario de su trabajo y el beneficio de ese
capital. Todas las contribuciones y toda entrada que de ellas
se deriva, los sueldos, pensiones, anualidades de cualquier
clase, procede, en ultimo término, de una u otra de estas
tres fuentes originarias de renta y se pagan de una manera
mediata o inmediata de los salarios del trabajo, de los be-
neficios del capital o de la renta de la tierra.

Cuando las tres especies de renta corresponden sepa-
radamente a distintas personas son muy f4ciles de distinguir;
pero, cuando pertenecen al mismo sujeto, se confunden con
facilidad, por lo menos en el lenguaje corriente.

En un pais civilizado son muy pocas las mercancias
cuyo valor en cambio se deba tnicamente al trabajo, porque
en las mds de ellas entran en bastante proporcién la renta
y el beneficio; de donde resulta que el producto anual de su
trabajo. es siempre suficiente para comprar o disponer de una
mayor cantidad de trabajo del que se emplea en obtener,
manufacturar y transportar el producto al mercado. Si la
sociedad se hallase en condiciones de emplear anualmente
todo el trabajo de que puede disponer en el curso del afio,
como la cantidad de trabajo se. incrementaria grandemente
de uno a otro, el producto de cada uno de los afios sucesivos
se incrementaria de una manera enorme con relacién al ante-
rior. - Pero no hay un solo pais en que el producto anual
integro se emplee en mantener a las personas trabajadoras.
Los ociosos consumen en todos ellos una gran parte del pro-
ducto y, segin sean las proporciones como se distribuye
éste anualmente entre esas dos clases tan opuestas, asi
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crecerd o disminuird o permanecerd estacionario cada ano su
valor promedio o corriente.

CAPITULO VI
Precid natural y precio del mercado de las mercancias

En todo pais existe un tipo promedio o corriente de sa-
larios y de beneficios en cada uno de los empleos distintos
que se puedan hacer del trabajo y del capital. Como veremos
mds adelante, aquél se regula naturalmente en parte por las
circunstancias generales de la sociedad, su riqueza o pobre-
za, su condici6n estacionaria, adelantada o decadente; y en
parte, por la naturaleza peculiar de cada empleo.

Hay también en toda sociedad o comunidad un tipo pro-
medio o corriente de renta que se regula asimismo, como
tendremos ocasién de ver m4ds adelante, en parte por las
circunstancias generales que concurren en aquella sociedad
o comunidad donde la tierra se halle situada, y en parte,
por la fertilidad natural o artificial del terreno.

Estos niveles corrientes o promedios se pueden llamar
tipos naturales de los salarios, del beneficio y de la renta,
en el tiempo y lugar en que prevalecen generalmente.

Cuando el precio de una cosa es ni mds ni menos que
el suficiente para pagar la renta de la tierra, los salarios
del trabajo y los beneficios del capital empleado en obtenerla,
prepararla y traerla al mercado, de acuerdo con sus precios
corrientes, aquélla se vende por lo que se llama su precio
natural.

El articulo se vende entonces por lo que precisamente
vale o por lo que realmente le cuesta a la persona que lo
lleva al mercado y, adn cuando en el lenguaje corriente, lo
que se denomina primer costo de un articulo no comprende
el beneficio de la persona que lo revende, es indudable que
si ésta lo vendiese a un precio que no le rindiera el tipo de
beneficio acostumbrado en su regién, perderia en el trato;
ya que empleando su capital en cualquier otro comercio
hubiera realizado ese beneficio. Ademds de esto, su bene-
ficio es su renta, puesto que es el fondo peculiar de su
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mantenimiento. De la misma manera que, durante el tiempo
que estd preparando bienes y los trae al mercado, adelanta
los salarios de obreros, o lo que es lo mismo, su subsis-
tencia, de igual suerte se adelanta a si mismo sus medios
de vida, y estos adelantos deben de guardar proporcién con
aquel beneficio que razonablemente puede esperar de la venta
de los bienes. Si ésta, pues, no le rinde tal beneficio, no
podrd decirse realmente que se le paga lo que le cuestan.

Aun cuando el precio que le deja dicho beneficio no es
siempre el mis bajo al que puede vender un comerciante
sus mercancias, Si es, por lo menos el m&s bajo a que
puede razonablemente entregarlas en un periodo largo; espe-
cialmente si hay perfecta libertad y se puede cambiar de
negociacion tan pronto como se quiera.

El precio efectivo a que corrientemente se venden las
mercancias es lo que se llama precio del mercado, y puede
coincidir con el precio natural o ser superior o inferior a éste.

El precio del mercado de cada mercancia en particular
se regula por la prppircién entre la cantidad de ésta que
actualmente se lleva al mercado y la demanda de aquéllos
dispuestos a pagar el precio natural del articulo, o sea, el
valor integro de la renta, el trabajo y el beneficio que es
preciso cubrir para presentarlo en el mercado. Estas per-
sonas se llaman los compradores efectivos y su demanda,
efectiva, pues ha de ser suficiente para traer el articulo
al mercado. Esta demanda es diferente de la llamada
absoluta. Un pobre, en cierto modo, desea tener un coche
y desearia poseerlo; pero su demanda no es una demanda
efectiva, pues el articulo no podri ser llevado al mercado
para satisfacer su deseo.

Cuando 1a cantidad de una mercancia que se lleva al
mercado es insuficiente para cubrir la demanda efectiva,
es imposible suplir con la cantidad necesaria los deseos de
todos aquéllos que se hallan dispuestos -a. pagar el valor
integro de la renta, los salarios y el beneficio, que es
preciso pagar para traer el articulo a la plaza. Algunos de
ellos, con tal de no quedarse sin la mercancia, estardn
dispuestos a pagar mds por ella. Con lo cual, se abrirdn
entre ellos una competencia inmediatamente, y el precio del
mercado subird mds o menos sobre el natural; de acuerdo
con el grado de escasez o la riqueza y el deseo irrefrenable
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de los competidores, dispuestos a animar mds © menos
la fuerza de la competencia. Entre los competidores de la
misma riqueza y posicién social la misma deficiencia de la
oferta dard lugar a una competencia mds o menos extremada
segin la importancia mayor o menor que represente para
ellos la adquisicién del articulo. Esto nos explica los precios
exhorbitantes de los articulos de primera necesidad durante
el sitio de una poblacién o en época de hambre.

Cuando la cantidad llevada al mercado excede a la de-
manda efectiva, no puede venderse entonces toda ella entre
aquéllos que estarian dispuestos a pagar el valor completo
de la renta, salarios y beneficio que cost6 la mercancia
hasta ponerse a la venta. Parte de ella tiene que venderse
a los que estdn dispuestos a pagar menos y este precio mds
bajo que ofrecen por ella, reduce el de toda la mercancia.
El precio del mercado bajard mds o menos con respecto al
natural, segGn que la abundancia o .la escasez del género
aumente mds 0 menos la competencia entre los vendedores,
0 seglin que tenga para ellos mayor o menor importancia
desprenderse inmediatamente de la mercancia. El exceso
en la importancia de articulos perecederos da ocasién a una
competencia mds grande que cuando se trata de mercancias
que se pueden conservar, como ocurre, por ejemplo, con
las naranjas en relacién con el hierro viejo.

Cuando la cantidad llevada al mercado es justamente
suficiente para cubrir la demanda efectiva, pero no mds el
precio del mercado coincide exactamente, o se aproxima en
lo que cabe, al precio natural. Toda la cantidad se vende’
a este precio, sin que se pueda disponerse de m4s. La com-
petencia obligard a los traficantes a aceptar este precio;
pero no otro menor. ’

Como la cantidad de cualquier mercancia que se lleve
al mercado se ajusta por si misma a la demanda efectiva
es de interés para todos aguellos que emplean su tierra, su
capital y trabajo en traerlas al mercado que la cantidad de
aquellas no supere nunca la demanda -efectiva, y es conve-
niente, parg todos los demis que tampoco quede por bajo de.
dicha demanda.

Si alguna vez excede la demanda efectiva, alguna de las
partes componentes del precio se pagardn por bajo de su
nivel natural Si esta parte corresponde a la renta de la
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tierra, el interés de los duefios les llevard a retirar sobre
de sus fincas, y si es el salario o el beneficio, el interés
de los trabajadores, en uno de los casos, y el de los pa-
tronos, en el otro, les inducird a retirar rdpidamente una
parte de su trabajo o del capital de este empleo. Con lo
cual la cantidad que se ofrece en el mercado seri en poco
tiempo insuficiente para cubrir la demanda efectiva y todas
las diferentes partes de su precio volverdn a su nivel natural
y el precio conjunto a su precio también natural.

Si, por el contrario, la cantidad llevada al mercado fuese
algunas veces inferior a la demanda efectiva, alguna de las
partes componentes de su precio se elevaria por encima de
su nivel natural. Si es la renta, el interés de todos los
demds terratenientes harid que suministren mas tierra para
el cultivo de ese fruto; si es el salario o el beneficio, el
interés de todos los otros trabajadores y negociantes les
obligard pronto a emplear mds trabajo y mds capital en la
preparacién de la mercancia y en el acarreo del mercado.

El precio natural viene a ser, por esto, el precio cen-
tral, alrededor del cual gravitan continuamente los precios
de todas las mercancias. Accidentes varios pueden a veces
tenerlos suspendidos durante cierto tiempo por encima o por
debajo de aquél; pero, cualesquiera que sean los obstdculos
que les impiden alcanzar su centro de reposo, continuamente
gravitan hacia él.

De este modo, toda la cantidad de industria empleada
anualmente en conducir la mercancia al mercado se ajusta
naturalmente a la demanda efectiva. De una manera, asi-
mismo natural, la industria procura llevar siempre la can-
tidad precisa al mercado, que es suficiente para cubrir la
demanda, sin exceso alguno.

Pero en ciertos empleos una misma cantidad de industria
procurard en distintos anos un volumen muy distinto de mer-
cancias, en otros, el mismo o una cantidad aproximada. Un
mismo nimero de obreros producird en el campo, en aiios
diferentes, cantidades muy distintas de trigo, vino, aceite,
ldpulo u otras producciones. Pero un mismo nimero de hilan-
deros y tejedores producird cada afio la misma o aproximada
cantidad de pano y de tela. En las primeras de esas activi-
dades es unicamente el producto promedio el que se puede
ajustar regularmente a la demanda efectiva. Mas como su
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producto actual es con f{recuencia mucho mayor o menor
que el promedio, la cantidad de estas mercancias que se
lleve al mercado excederd considerablemente, a veces, y
otras quedard muy por bajo, durante bastante tiempo, de
la demanda efectiva. Asi, ain cuando esta demanda conti-
nuase siendo siempre la misma, el precio del mercado
sufrird grandes fluctuaciones, excediendo unas veces en
mucho y quedando otras veces por bajo de su precio natural.
En otras clases de industrias donde el producto de idénticas
cantidades de trabajo es siempre el mismo o aproximada-
mente igual, es mds fdcil adaptarlo a la demanda efectiva.
De manera que mientras ésta continue siendo estable, el
precio del mercado de los articulos correspondientes tam-
bién lo serd y coincidird o se aproximard dentro de lo
razonable, al precio natural. Que los precios de la tela y
de los paifios de lana no estin sujetos a tan grandes y fre-
cuentes fluctuaciones como el precio del grano, es algo que
confirma la experiencia de cada uno de nosotros. EIl precio
de una especie de mercancias varia unicamente con las
alteraciones de la demanda, el de otras, no sé6lo con las
variaciones de la demanda, sino con arreglo a las oscila-
ciones mucho mayores y frecuentes de las cantidades que
se traen al mercado con el fin de satisfacer dicha demanda.

Las fluctuaciones temporales y accidentales en el precio
del mercado de cualquier articulo recaen principalmente
sobre aquellas partes de éste que se traducen en salarios y
beneficios; puesto que la parte correspondiente a la renta
apenas tiene en ello influencia alguna. Una renta determina-
da, fijada en dinero, no experimenta el impacto de aquellas
variaciones en el valor ni en la cuantia. La que consiste
en una cierta proporcién o cantidad de frutos, se ve afecta-
da en su valor anual indiscutiblemente por aquellas fluctua-
ciones temporales y accidentales que experimente su precio
en el mercado; aunque apenas sufre alteraci6én, por esta
causa, en la cuantia. Al establecer los términos del arren-
damiento, lo mismo el seiior que el colono procuran, con
arreglo a su mejor saber y entender, ajustar la renta al
precio corriente o promedio del producto y no al ocasional
y transitorio.

Las fluctuaciones mencionadas afectan tanto el valor
como el nivel de los salarios y del beneficio, seglin que el
mercado esté saturado o corto de mercancias o de trabajo;
de obra hecha o por hacer. Un luto publico eleva el precio
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de las telas negras (de las que el mercado se halla por lo
regular escaso en tales ocasiones) y aumenta el beneficio
de los comerciantes que poseen cantidades considerables.
Sin que ello tenga repercusion alguna en los salarios de los
tejedores, pues el mercado se halla corto de género y no
de trabajo; de obra hecha, pero no de obra por realizar.
Pero eleva los jornales de los sastres, porque en este res-
pecto el mercado estd escaso de trabajo y se hace patente
una demanda de mds trabajo, de mds obra por hacer que de
obra hecha. Estas mismas circunstancias hacen bajar el
precio de las sedas y tejidos de color, reduciendo, en con-
secuencia, los beneficios de los comerciantes que han alma-
cenado una cantidad considerable. De igual suerte, bajan los
Salarios de los obreros empleados en su manufactura, pues
la demanda se paraliza por seis meses 0 quizd por doce.
El mercado se encuentra entonces saturado de las dos cosas,
de mercancia y de trabajo.

Pero, aunque el precio del mercado de cualquier clase
de articulo estd continuamente fluctuando, digdmoslo asi,
alrededor del precio natural, a veces ciertos accidentes,
otras las causas naturales o las ordenanzas regulares de
policta suelen mantenér el precio del mercado de muchas
mercancias, durante bastante tiempo, muy por encima del
llamado precio natural.

_Cuando al aumentar la demanda efectiva de alguna mer-
cancia especial, el precio del mercado se eleva bastante
por encima del natural, los que emplean sus capitales en
abastecerlo cuidan, por lo general, de ocultar esta novedad.
Si fuera conocida, las grandes ganancias que promete indu-
cirfan a muchos competidores nuevos a emplear sus capitales
en lx« misma forma, con lo cual, al poco tiempo, la demanda
efectiva seria plenamente satisfecha viéndose reducido el
precio del marcado al precio natural o descendiendo quizd
algiin tiempo por debajo de éste. Si el mercado se halla si-
tuado a larga distancia del lugar donde residen los provee-
dores, pueden a veces mantener oculto el secreto durante
varios afios, gozando largo tiempo de tan extraordinarios
beneficios sin la presencia de nuevos rivales. .Pero los se-
cretos de esta naturaleza son dificilisimos de guardar mucho
tiempo y la ganancia extraordinaria apenas dura mds que
mientras se ignora.

Los secretos de las manufacturas son mds fdciles de
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guardar que los del comercio. Un tintorero que descubre
un procedimiento para obtener un color determinado con
materiales que cuestan la mitad de los que se acostumbran
a usar, puede hdbilmente disfrutar de las ventajas de su
descubrimiento mientras viva y atdn legar el secreto a su
posteridad. Sus ganancias extraordinarias provienen del alto
precio que se paga por su labor especial. Propiamente
consisten en los altos salarios de su trabajo. Pero como se
reparten sobre cada una de las ‘partes de su capital, y
como todas ellas en aquel respecto guardan proporcién con
él, se consideran vulgarmente como si fueran beneficios
extraordinarios de éste.

Ta elevacién del precio del mercado es ciertamente
efecto de varios accidentes particulares, pero su influencia
puede durar muchos afios consecutivos.

Hay frutos naturales que requieren terrenos de una clase
y situacién especial, pero la tierra que en muchos paises
grandes es apta para esa clase de cultivo no es suficiente
para cubrir la demanda efectiva. La cantidad total que se
lleve -al mercado de estos f{rutos ird a parar a poder de
aquellos que estdn dispuestos a pagar mds de lo que es
suticiente para cubrir la renta de la tierra que los produce,
conjuntamente con los salarios del trabajo y los beneficios
del capital que se emplean en el cultivo y en transportarlos
hasta el mercado, habida cuenta de sSus niveles naturales.
Estas mercancias pueden continuar vendiéndose durante siglos
enteros a un precio' muy alto; en cuyo caso, la parte re-
presentativa de la renta de la tierra es la que se paga por
encima de su nivel natural. La renta de aquellas tierras
que producen unos frutos singularmente estimados, como
algunos vifiedos de Francia, especialmente situados y férti-
les, no guarda proporcién regular con las de otros terrenos
igualmente fértiles y bien cultivados, que se hallan en los
alrededores. Por el contrario, los salarios del trabajo y
los beneficios del capital, empleados en poner aquellos frutos
al alcance del mercado, raras veces discrepan de la natural
proporcién con otros empleos de capital y de trabajo en
aquellos contornos. Estos encarecimientos del precio son
evidentemente los efectos de causas naturales que impiden
sea completamente cubierta la demanda efectiva y cuyos
efectos pueden continuar obrando siempre del mismo modo.

Un monopolio que se confiere a un individuo o a una

33



compaiiia de comercio tiene los mismos efectos que un
secreto manufacturero o comercial. Los monopolistas, man-
teniendo siempre escaso y mal surtido el mercado y no
satisfaciendo jamds la demanda efectiva, venden sus géneros
a un precio mucho mds caro que el natural, subiendo sus
ganancias por encima de su nivel natural, bien consistan
éstos en salarios o beneficios.

El precio de monopolio es en todo momento el més alto
que se puede obtener. Por el contrario, el precio natural o
de libre competencia es el mds bajo que se puede conseguir;
no en todas las ocasiones, pero si en un periodo considera-
ble de tiempo. El primero es el mayor que se puede expri-
mir de los compradores o que se supone estén dispuestos
a pagar; el segundo el mds bajo con que se contentan gene-
ralmente los vendedores al mismo tiempo que prosiguen
su negocio. Los privilegios exclusivamente de las corpora-
ciones, estatutos de aprendizaje y todas aquellas leyes que
restringen en ciertas negociaciones particulares la compe-
tencia a un nimero de personas, inferior al que prevale-
ceria en otras circunstancias, ostentan la misma tendencia,
aunque en menor grado. Representan una especie de mono-
polio, en su sentido mds alto y son capaces de mantener
durante siglos el precio de algunos articulos sobre el natu-
ral, en ciertos negocios, sosteniendo los salarios del tra-
bajo y los beneficios del capital invertido en ellos por encima
de su nivel natural.

Esta elevacién del precio del mercado puede durar tanto
tiempo como perduren las regulaciones de gobierno que lo
ocasionan.

El precio del mercado de cualquier clase de mercancia
puede establecerse durante mucho tiempo por encima de su
precio natural; pero un precio inferior a éste no puede ser
de larga duracién. No importa cual fuere la parte del mismo
que se pague por bajo de su nivel natural har4d que la perscna
cuyos intereses se ven afectados retire inmediatamente de
la inversién tierra, capital o trabajo, en tales proporciones
que la cantidad aportada al mercado muy pronto ya no sera
suficiente para cubrir la demanda efectiva. En consecuencia,
el precio del mercado pronto volveri a alcanzar el precio
natural, por lo menos, en el caso de que impere una libertad
perfecta. Los mismos estatutos de aprendizaje y las leyes
sobre las corporaciones, que cuando prospera una manufactura
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habilitan a sus miembros para elevar sus salarios muy
por encima de su nivel natural, les obligan también en la
decadencia a bajarlos bastante con relacién a ésto. Y asi
como en un caso excluyen a muchas personas de ocuparse
en. ellas, en el otro les cierran varias oportunidades. Pero
los efectos de tales estatudos no perduran lo mismo cuando
se trata de rebajar los salarios de los trabajadores por
bajo de su nivel natural que cuando se trata de elevarlos
por encima de dicho nivel. Sus efectos, en un caso, puedén
prolongarse durante varios siglos, mas en el otro, Wnica-
mente durante la vida de aquellos operarios que aprendieron
el oficio en la época de prosperidad. Una vez que éstos
desaparezcan el nimero de aquéllos que aprendan después el
oficio se ajustard de una manera natural a la demanda
efectiva. La politica que lograse que bajasen los salarios
del trabajo y las ganancias del capital por debajo de su
nivel natural durante varias generaciones en ciertas indus-
trias, seria tan violenta como la del Indostan o la del
antiguo Egipto (en donde todo hombre estaba obligado por
razones religiosas a seguir la ocupacién de sus padres y
donde se suponia cometer el mds abominable sacrilegio
cuando se cambiaba de oficio.)

...................

LIBRO SEGUNDO
Sobre la naturaleza, acumulacién y empleo del capital
Introducci6n

En aquel estado primitivo de la sociedad, en que no se
practica la division del trabajo, y apenas se conoce el cambio,
y en el cual cada ser humano se procura cuanto necesita,
por su propio esfuerzo, no es necesario acumular capital
de antemano para desarrollar las actividades de la colectivi-
dad. Cada hombre procura satisfacer sus necesidades en la
medida que se presentan, poniendo en juego su propia la-
boriosidad. Cuando esti hambriento, sale a cazar al bosque;
cuando su vestimenta est4 deteriorada cubre su cuerpo con la
piel del primer animal grande al que da muerte, y cuando la
choza amenaza ruina, la repara, con los 4rboles y la tierra
de las inmediaciones.
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Ahora bien, una vez establecida en gran escala la divisi6n
del trabajo, el producto de la tarea individual no alcanza a
cubrir sino una parte muy pequeiia de sus necesidades even-
tuales. La mayoria de las gentes recurren al producto del
trabajo de otras personas, que compra o adquiere con el
producto del trabajo propio, o lo que es igual, con el precio
de éste. Pero como dicha adquisicién no puede hacerse hasta
que el producto del trabajo individual propio no solamente
esté terminado, sino vendido, es necesario acumular diferentes
bienes en cantidad suficiente para mantenerla y surtirle con
los materiales e instrumentos propios de su labor, hasta el
instante mismo en que ambas circunstancias acaezcan. Un
tejedor no puede aplicarse plenamente a las tareas propias
de su oficio si de antemano no ha acumulado en alguna parte,
bien a su disposicién o en poder de otra persona, un capital
suficiente para atender a su manutencién y disponer de los
materiales, e instrumentos de su oficio, hasta el momento
mismo en que no solamente haya acabado la labor, sino
vendido la tela. Esta acumulacién es menester que preceda
necesariamente a la aplicacién de su actividad a dicha indus-
tria, por todo el tiempo-que dure semejante tarea.

Asi como la acuiimulacién del capital, segin el orden
natural de las cosas, debe preceder a la divisién del trabajo,
de la misma manera, la subdivisién de éste, s6lo puede
progresar en la medida en que el capital haya ido acumuldn-
dose previamente. La cantidad de materiales que el mismo
nimero de personas se encuentra en condiciones de manu-
facturar, aumenta en la medida misma en que el trabajo se
subdivide cada vez mds, y como las tareas de cada trabajador
van gradualmente haciéndose mds sencillas, se inventan nuevas
mdquinas, que facilitan y abrevian aquellas operaciones.
Asi, al ritmo a que adelanta la divisi6én del trabajo para pro-
porcionar un empleo constante al mismo niniero de operarios
ha de acumularse previamente un fondo de provisiones ade-
cuado a dicho nimero, y una cantidad de materiales y de
herramientas mayor del que seria menester en una situacién
rudimentaria. Ahora bién, el nimero de obreros en cada una
de las ramas de la industria aumenta generalmente con la
divisién del trabajo en ese sector, o mds el aumento de
ese nimero facilita la clasificacién de los obreros en dicha
actividad.

Asi como la acumulacién del capital es condicién previa
para llevar adelante esos progresos en la capacidad productiva
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del trabajo, de igual suerte dicha acumulacién tiende na-
turalmente a perfeccionar tales adelantos. Quien emplea
su capital en dar trabajo, desea naturalmente emplearlo de
tal modo que éste produzca la mayor cantidad de obra posible.
Procura, por tanto, que la distribucién de operaciones entre
sus obreros sea la mds conveniente, y les provee, al mismo
tiempo, de las mejores mdquinas que pueda inventar o le sea
posible adquirir. Sus aptitudes en ambos respectos guardan
proporcién con la magnitud de su capital o con el nimero
de personas a quienes pueda dar trabajo. Por consiguiente,
no s6lo aumenta el volumen de actividad en los paises, con
la acumulaciéon de capital que en ella se emplea, sino que,
como consecuencia de este aumento, un mismo volumen de
actividad produce mucha mayor cantidad de obra.

CAPITULO I
De la Divisién del Capital

Existen dos maneras diferentes de emplear el capital
para que rinda al inversionista un ingreso o beneficio.

El primero consiste en procurarse, manufacturar o
comprar bienes para venderlos con un beneficio. El capital
empleado en esta forma no puede rendir beneficio ni ingreso
al que lo emplea, mientras permanezca en su posecion o no
cambie de forma. Los bienes acumulados por un comerciante
no le dejan ninguna ganancia o beneficio hasta que los vende
por dinero, y el dinero mismo apenas le deja utilidad hasta
que se cambia nuevamente por otros bienes. Su capital sale
de su posesifén continuamente en una forma y retorna en otra,
y.s6lo mediante esta circulacién o cambio sucesivo obtiene
una ganancia. Esta es la razfén por la cual esta masa recibe
la denominacién de capital circulante.

El segundo modo de empleo consiste en mejorar las
tierras 0 comprar aquellas mdquinas itiles, instrumentos de
comercio, u otra clase de bienes, que produzcan un ingreso
o una ganancia, sin necesidad de tener que cambiar de dueno
o circular ulteriormente. A estos capitales se les denomina,
en consecuencia, con toda propiedad, capitales fijos.

37



Segin las diferentes ocupaciones, asi son distintas las.
proporciones de los capitales fijos y circulantes que se em- |
plean en las mismas.

CAPITULO II

Sobre el Dinero Considerado como uno de los Ramos de
Patrimonio General de la Sociedad, o como Fondo
Destinado a los Gastos de Sostenimiento
Del Capital Nacional

Como ya vimos en el Libro primero, el precio de la
mayor parte de las mercancias se resuelve en tres partes.
Una de ellas paga los salarios del trabajo; otra los bene-
ficios del capital, y la tercera, la renta de la tierra, fac-
tores empleados en producirlas y llevarlas al mercado. El
precio de algunas mercaderias se compone solamente de dos
de las tres citadas partes, a saber: los salarios del trabajo
y las ganancias del capital; en muy pocos casos consiste
aquél en una sola, los salarios del trabajo. Pero el precio
de todas las mercaderias ha de resolverse necesariamente
en algunas de las tres o en todas ellas, pues la que no se
resuelve en renta o en salarios ha de rendir necesariamente

un beneficio a cualquier persona.

Siendo éste el caso, como hemos visto, respecto a cada
mercancia particular, tomada separadamente, también ha
de acontecer lo mismo respecto a todo el conjunto de las
que componen el producto anual de la tierra y del trabajo
de cada pais. EI precio total o el valor en cambio de aquel
producto anual no puede por menos de resolverse necesaria-
mente en esas tres partes, y distribuirse entre los habitantes
del pais, como salarios del trabajo, o como beneficios del
capital, o como renta de la tierra.

Pero aunque el valor total del producto anual de la
tierra y del trabajo de un pais se divide en la forma expresada
y constituye la renta de sus diferentes habitantes, ello no es
obstdiculo para que de la misma manera que e€n la renta de
un precio particular distinguimos entre renta bruta y neta,
hagamos también la misma distincion en el ingreso de todos

los pobladores de una gran nacion.

38



La renta bruta de una hacienda particular comprende todo
cuanto se paga al dueiio por el arendatario; la renta neta es
el remanente, libre para el seiior, después de deducir todos
los gastos de administracién, reparaciones y demds cargas
necesarias, o sea aquello que sin menoscabo de su propiedad
puede reservar para inmediato consumo, o gastarlo en su
mesa, en su equipaje, en el adorno de la casa y mobiliario,
0 en su recreo y diversiones. Su riqueza real no guarda
proporcién con la renta bruta, sino con la neta.

El ingreso bruto de todos los habitantes de un gran pais
comprende todo el producto anual de sus tierras y de su tra-
bajo; la renta neta lo que les queda libre después de deducir
los gastos de mantener, en primer lugar, su capital fijo, 'y
en segundo lugar, el circulante, o sea aquello que, sin ami-
norar el capital, puede reservarse para el consumo inmediato,
o gastarse en subsistencias, cosas convenientes y recreo.
Esta riqueza real se halla también en proporcién, no con la
renta bruta, sino con la neta.

Los gastos que son necesarios para conservar .el capital
fijo deben excluirse evidentemente de la renta neta de la so-
ciedad. Nunca forman parte de ella aquellos materiales que
son indispensables para conservar las mdquinas y los ins-
trumentos ttiles, ni los edificios rentables, ni el producto
del trabajo necesario para elaborar aquellos materiales en
la forma adecuada. Es verdad que el precio de este trabajo
puede constituir una parte de esa renta, pues el operario
empleado en ese menester puede reservar para Su consumo
inmediato el valor total de sus jornales. Pero en otras es-
pecies de trabajo, tanto el precio como su producto van a -
parar a ese fondo; a saber, el precio al fondo del obrero,
y el producto al de otras gentes, cuyo alimento, comodi-
dades y distracciones aumentan con el trabajo de aquellos
operarios.

El objetivo que persigue el capital fijo es el de aumentar
la capacidad productiva del trabajo, o habilitar a un mismo
nimero de obreros para que produzca una cantidad de obra
mucho mayor. En una granja bien provista de todos los edi-
ficlos necesarios, cercas, desagues, comunicaciones, etc.,
un mismo ndimero de trabajadores y de ganado de labor
obtendrd un producto mayor que el que sacaria de una finca
de igual extensién y fertilidad, pero desprovista de todas
esas cosas. En las manufacturas, el mismo nimero de manos,

39



ayudadas por una mejor maquinaria, elaborardn una mayor
cantidad de productos que si trabajasen con instrumentos
mds imperfectos. El gasto razonable que se supone la adqui-
sicién de capital fijo, de cualquier clase que sea, se ve
resarcido siempre con un buen beneficio, e incrementa el
producto anual en un valor muy superior al que suponen
aquellas mejoras. Para mantenerlas, sin embargo, se re-
quiere una cierta porcién de dicho producto. De este modo,
cierta cantidad de materiales y el trabajo de un nimero de-
terminado de obreros, que de otra suerte pudieran emplearse
inmediatamente en aumentar las disponibilidades de vestido,
alojamiento, subsistencia y comodidades de la sociedad, se
hallan invertidos en otros destinos, que por muy ventajosos
que sean son de una naturaleza distinta. En este aspecto,
la sociedad ha considerado siempre como algo muy conve-
niente aquellos perfeccionamientos mecdnicos que permiten
que un mismo nimero de trabajadores realice la misma
cantidad de obra con una maquinaria mds sencilla y barata
que la utilizada hasta entonces. Esto explica porqué una
determinada cantidad de materiales y el trabajo, de cierto
nimero de obreros, que antes se empleaban en sostener una
maquinaria mds complicada y costosa, pueden destinarse,
en adelante, al aumento de la cantidad de obra que se ha
de producir empleando aquella md&quina u otras mds ttiles.
El fabricante de una gran manufactura que emplea, al aio,
mil libras esterlinas en el sostenimiento de su maquinaria,
si puede reducir el costo a quinientas, empleard la otra
mitad naturalmente en la compra de mayor cantidad de ma-
teriales, que serdn elaborados por un nimero superior de
operarios. Aumentard, en consecuencia, la cantidad de obra
para la cual era util inicamente dicha maquinaria, y también,
con la obra, el bienestar y las ventajas de la sociedad.

El gasto de mantener en buenas condiciones el capital
fijo de una gran naci6én se puede comparar con el de las
reparaciones que se efectian en una gran finca privada.
El costo de las reparaciones generalmente es necesario para
sostener el producto de la finca y, por lo tanto, la renta
bruta y la neta del propietario. Pero si se administra con
esmero y los gastos disminuyen sin ocasionar merma alguna
del producto, la renta bruta serd la misma que antes y la
neta aumentarid necesariamente.

Ahora bien, aun cuando es necesario excluir de la renta
neta de la sociedad el gasto total que -supone el sostenimiento
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del capital fijo, no ocurre asi con el capital circulante. De
las cuatro partes componentes de este tltimo, a saber: el
dinero, los viveres, los materiales y el producto terminado,
las tres ultimas se separan del mismo para-convertirse en
capital fijo de la sociedad, o en disponibilidades reservadas
para el consumo inmediato. Cualquier porcién de estos bienes
consumibles, que no se emplee en mantener el primero, va
a parar al segundo, y constituye una parte de la renta neta
de la sociedad. Para mantener, por consiguiente, estos tres
elementos del capital circulante, no es necesario deducir del
producto anual de la renta neta de la sociedad sino aquella
proporcién que es indispensable para mantener el capital fijo.

En este aspecto, el capital circulante de una sociedad
es muy diferente del de cada individuo. El de éste no re-
presenta de ningin modo parte alguna de su renta neta,
que soélo puede consistir en sus beneficios. Ahora bien,
aun cuando el capital circulante de toda persona particular
forma parte del total de la naci6n a que dicho individuo per-
tenece, no por eso se excluye el que forma parte, al mismo
tiempo, de la renta neta de esa misma comunidad. Aunque
todos los bienes que hay en la tienda de un comerciante no
se pueden incluir en las disponibilidades reservadas para su
propio consumo, si pueden serlo-en el de otras personas, las
cuales, con las rentas derivadas de otros fondos, pueden
reponer regularmente al comerciante el valor de sus ganan-
cias, y sin que esto disminuya ni el capital de este ultimo
ni el de ellos.

El dinero es, pues, la itnica porcién del capital circulante
de una sociedad cuya conservacién puede ocasionar alguna
merma en la renta neta de la sociedad.

El capital fijo, y aquella parte del circulante que consiste
en dinero, guardan entre si una gran semejanza, en cuanto
influyen en la renta de la sociedad.

Cuando hablamos de una cierta suma de dinero enten-
demos por ello, a veces, las piezas de metal de que se
compone, y a veces, implicamos también en esa idea cierta
oscura relacién con la cantidad de bienes que podemos ad-
quirir a cambio de él, o en otros términos, el poder de
compra que nos confiere su posesion. Asi, por ejemplo,
cuando decimos que la cantidad de dinero que circula en
Inglaterra se calcula en unos dieciocho millones, s6lo parece
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que queremos indicar con ello el nimero de piezas de metal
que la componen 0 que se supone circulan en ese pais. Pero
cuando decimos que una persona tiene un ingreso de cincuenta
o cien libras anuales, parece que queremos expresar comun-
mente no s6lo la cantidad de piezas de metal que recibe al
afio, sino el valor de los bienes que le es dado adquirir o
consumir. Queremos expresar, por lo comin, cudl es su
tenor de vida, o la cantidad y calidad de las cosas necesa-
rias y convenientes cuya adquisicién se puede permitir.

Cuando, con refrerencia a cierta suma de dinero,no sélo
pretendemos expresar la cantidad de piezas de metal que la
componen, sino que incluimos cierta oscura referencia a los
bienes que se pueden obtener en cambio, la riqueza o el in-
greso que dicha suma denota es igual a uno solo de aquellos
dos valores, que asi se insintan ambiguamente en una sola
expresién, y mds bien al dltimo que al primero, al valor
del dinero y no a la moneda misma.

Si la pensi6én semanal de una persona fuese una guinea,
en el transcurso de una semana podria comprar con ella
cierta cantidad de cosas necesarias para la subsistencia,
y otras itiles y agradables; en proporcién a esa cantidad
seria grande o pequena su renta real. El ingreso corres-
pondiente a la semana no seria ciertamente igual a una ya
otra cantidad, sino a cualquiera de los dos valores, y al
ultimo con mds propiedad que al primero, al valor de la
guinea con preferencia a su significacién nominal.

Si esta persona a la que nos venimos refiriendo recibiese
su pensién en una letra de cambio, en lugar de recibirla en
oro, su ingreso no consistiria, propiamente en el pedazo de
papel, sino en lo que con €l pudiese adquirir u obtener. En
consecuencia, una guinea podria considerarse muy bien como
una letra girada sobre todos los comerciantes de los contor-
nos, por una cierta cantidad de cosas necesarias y conve-
nientes. EIl ingreso de la persona consiste, no tanto en la
pieza de oro, sino en lo que por su mediaci6én se puede
obtener o conseguir en cambio. Ahora bien, si aquella moneda
no se pudiese cambiar por mercaderia ninguna, se compa-
raria mds bien a la letra de cambio girado por un quebrado,
sin mds valor que el de un pedazo de papel.

De esta manera, aunque el ingreso anual o semanal de
todos los individuos de un pais se pueda pagar, y en efecto
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se paga generalmente en dinero, su riqueza real o efectiva,
el ingreso semanal o anual de todos ellos, serd siempre
grande o pequefio en proporcién a la cantidad de cosas con-
sumibles que puedan comprar o adquirir con aquel dinero.
Es indudable que la renta de todos ellos, tomados en conjunto,
no puede ser igual al dinero y a los bienes de consumo, sino
s6lo a uno de estos dos valores, y al dltimo con preferencia
al primero.

Y si expresamos frecuentemente el ingreso de un indi-
viduo por las piezas de metal que anualmente se le pagan, es
porque la suma de estas piezas regula la magnitud de su
capacidad de compra, o el valor de las mercancias que anual-
mente puede conseguir para el consumo; pero aun asi, con-
sideramos su ingreso como consistente en esa capacidad de
compra o de consumo, y no en las monedas que le confieren
aquella capacidad. Si esto es bastante evidente con respecto
a cada individuo, considerado aisladamente, lo es todavia
mucho mds con respecto a la sociedad. El nimero -de mo-
nedas que se pagan anualmente a un individuo es, por regla
general, igual a su ingreso, y es, a este respecto, la ex-
presién mds exacta y concisa de su valor. Pero el nimero
de las que anualmente circulan en una nacién nunca puede
ser igual al ingreso total de todos sus individuos. Puesta
que la misma guinea que hoy paga el salario semanal de una
persona, puede pagarlo maifiana a otro, y pasado, a otro dis-
tinto, el nimero de piezas que durante el aiio circulan en el
pais no puede por menos de ser menos valor que el total de
los ingresos anuales que se satisfagan con ellas. Ahora bien,
el poder de compra, o los bienes que de una manera suce-
siva se pueden ir comprando con el valor total de estos
ingresos pecuniarios, en la medida que se pagan, han de ser
forzosamente de igual valor que los ingresos mismos, como
lo ha de ser el ingreso que con ellos se paga a cada unoc de
los individuos. Luego estos ingresos no pueden consistir en
las monedas, cuya cuantia es tan inferior a su valor, sino
en aquel poder de compra, o en los bienes que sucesivamente
se pueden ir adquiriendo con ellas, a medida que pasan de
mano en mano.

En. consecuencia, el dinero, gran rueda de la circulacion,
instrumento preciso del comercio, como todos los demds ins-
trumentos de la actividad econémica, aunque constituye una
parte, y muy valiosa por cierto del capital, no entra, sin
embargo, a formar parte de la renta de la sociedad a que
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pertenece. Aunque las monedas -de que consta distribuyen a
cada uno, en el giro de la circulaci6én anual, el-ingreso que
propiamente le corresponde, no forman parte de dicha renta.

LIBRO IV
Sistema de Economia Politica
Introduccién

La Economia politica, considerada como uno de los
ramos de la ciencia del legislador o del hombre de Estado,
se propone dos objetos distintos: el primero, suministrar al
pueblo un ingreso o subsistencia abundante, o hablando con
mds propiedad, habilitar a sus individuos y ponerlos en
condiciones de lograr por si mismos ambas cosas y el se-
gundo, proveer al Estado o Repiblica de rentas suficientes
para los servicios publicos. Procura ambos objetos, o sea
enriquecer al soberano y al pueblo.

Los diferentes progresos que se han hecho en la opulen-
cia durante varios siglos y en distintas naciones,dieron origen
a dos sistemas distintos de Economia politica, dirigidos a
enriquecer los pueblos; el uno puede llamarse sistema mer-
cantil, el otro de agricultura. Procuraremos explicar ambos
con la claridad y distincién que nos sea posible, comenzando
por el sistema mercantil. Este es el sistema moderno, que
mejor se entiende actualmente y que ha llegado a penetrar
mds hondo en nuestro pais.

CAPITULO I
Principios del sistema mercantil

Que la riqueza consiste en dinero, o en oro y plata,
es una idea popular que proviene de las dos funciones dis-
tintas que realiza la moneda, como instrumento de comercio
y como medida de valores. En virtud de la primera de esas
funciones, podemos adquirir con el dinero cualquier cosa
que necesitemos con mds facilidad que por mediaci6én de
cualquier otra mercancia. El gran negocio de siempre
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consiste en ganar dinero. Una vez conseguido éste, cesan las
dificultades para emprender otras adquisiciones sucesivas.
‘En consecuencia de las segunda de esas funciones, que con-
~ siste en ser medida de valor, estimamos todas las demds
" cosas por la cantidad de moneda que podemos conseguir a
cambio de ellas. Solemos decir de un hombre rico que vale
mucho dinero, y de un hombre pobre, que' vale poco. De
uno ahorrador, o que desea enriquecerse, se acostumbra a
decir que es muy amante del dinero; y de uno que sea gene-
roso o gastador, que lo mira con indiferencia. Enriquecerse
consiste en adquirir dinero; la riqueza y el dinero se tienen
en el lenguaje vulgar por dos términos sinénimos.

Un Pais se supone que es generalmente rico, de la misma
manera que una persona, cuando abunda en dinero, y el ate-
sorar oro y plata se considera el camino mds corto y seguro
de enriquecerse. Poco tiempo después del descubrimiento de
América, la primera pregunta que solian hacer los espaiioles,
cuando llegaban a costas desconocidas, era si habia o0 no oro
0 plata en los lugares cercanos. Por los informes de esta
clase que tomaban juzgaban después si seria o no conveniente
fundar establecimientos en los paises que se creian dignos
de conquista. Plano-Carpino, monje enviado en calidad de
embajador del rey de Francia a uno de los hijos del famoso
Gengis-Kan, refiere que los tdrtaros le preguntaban muchas
veces si habia abundancia de ovejas y bueyes en el Reino
de Francia. La pregunta, como se ve, tiene el mismo sentido
~ ‘que la hecha por los espaiioles. Querfan caber si el pais era

- lo suficientemente rico para que valiese la pena conquistarlo.
Entre los tdrtaros, al igual que en otras naciones de pasto-
res, como ignorantes que son del uso del dinero, el ganado
era el instrumento comin de su comercio y la medida de
valor. La riqueza, segin ellos, consistia en ganado, del
mismo mocdo que, para los espafioles, consiste en oro y en
plata. Pero de ambas naciones, quizd la de los tdrtaros es-
tuviese mds préxima a la verdad.

Locke hace una diferencia muy notable entre el dinero
y las demds cosas muebles. Todas estas cosas distintas del
dinero, dice, son de una naturaleza tan perecedera, que la
riqueza representada por ellas no puede ser muy segura, y
una nacién que un aifio tenga abundancia de las mismas,
puede muy bien en el siguiente carecer de casi todas, sin
que haya haoido exportacién, sino por mera disipacién o
extravagancia. Por el contrario, el dinero es un amigo
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mds fiel, y .aunque corra de mano, como no se extraiga del
pais, no estd muy expuesto a consumirse y desgastarse. Con
arreglo a su opinién, el oro y la plata componen la parte
méis sustancial de la riqueza mueble de la naci6n, y por
dicha causa el multiplicar estos metales debe ser, a su en-
tender, el gran objeto de la economia politica.

Otros dan por sentado que si una nacién pudiese sepa-
rarse de todo el resto del mundo comercial no tendria
importancia alguna que circulase o no en ella mucha o poca
moneda. Los bienes consumibles que hubiesen de circular
por medio de ella se cambiarian por mayor o menor nimero
de piezas, pero la rigqueza o pobreza efectiva del pais, dicen
estos, dependeria enteramente de la abundancia o escasez
de aquellos bienes consumibles. Pero, segin los defensores
de esta opini6n las cosas serian muy distintas en los paises
que tuviesen relaciones comerciales con las naciones ex-
tranjeras y que se viesen obligados a sostener guerras con
pueblos extrafios o mantener ejércitos y flotas en paises
distantes. Esto no puede hacerse por otra operacién, seguin
ellos aseguran, que la de enviar dinero a aquellas comarcas
lejanas para pagarlos, y ninguna naci6én puede extraer mucho
de sus dominios sino no lo tiene en abundancia dentro de
sus fronteras. En consecuencia, toda nacién debe de procurar
acumular oro y plata en tiempo de paz, para poder sostener,
cuando llegue el caso, guerras extranjeras.

Imbuidas por estas mdximas vulgares todas las naciones
de Europa se dedicaron a estuvdiar, aunque no siempre con
éxito, todas las maneras posibles de acumular oro y plata
en sus respectivos paises. ....... .00 eiennnn

La importacién de oro y de plata no es el principal, y
ni siquiera el tnico beneficio que una nacién obtiene del
comercio exterior. Las naciones que lo practican, no im-
porta su condicién, reciben de él1 dos beneficios diferentes.
Remiten al exterior el sobrante del producto de su tierra y
de su trabajo, carente de demanda en el interior, y consi-
guen traer, a cambio de aquel sobrante, articulos que se
solicitan en el pais. Prestan valor a las cosas superfluas
nacionales, al cambiarlas por otros productos que satisfacen
parte de sus necesidades, y de esta manera potencia las
satisfacciones. Gracias al comercio exterior, la limitacién
del mercado Doméstico no impide que la divisién del trabajo
en una rama particular de las artes y de las manufacturas
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sea llevada hasta su mdxima perfeccién. Franqueanao un
mercado mids amplio para toda aquella parte del producto
del trabajo que exceda las necesidades del consumo domés-
tico, lo estimula para perfeccionar y fomentar las fuerzas
productivas, de suerte que alcance un desarrollo considerable
el producto anual y, por consiguiente, la riqueza y la renta
efectiva de la sociedad. El comercio exterior se ocupa en
prestar estos servicios importantisimos a todas las naciones
que participan en él. Todas ellas reciben notables benefi-
cios, pero la que obtiene mayores ventajas es aquélla en
que reside el comerciante, porque casi siempre éste se
emplea de una manera constante en importar lo que falta y
exportas lo que sobra en su pais mds bien que rendir ese
servicio a los extrafios. La importancia del oro y plata que
se solicita por parte de los paises que no tienen minas
forma parte indiscutiblemente del comercio exterior; pero
es s6lo una parte insignificante de éste.

Aun a trueque de parecer engorrgsos, consideramos con-
veniente examinar mids a fondo esta idea vulgar de que la
riqueza consiste en dinero, en oro y plata. Moneda, en el
lenguaje vulgar, como ya tuvimos ocasién de decir, significa
las mds de las veces riqueza. Dando motivo lo ambiguo de
lIa expresién a que se familiarice entre todas aquella idea
popular, aun entre los mismos que estin plenamente con-
vencidos de lo absurdo de semejante aserto, pues se olvi-
dan a cada paso de sus mismos principios, y el curso de
sus razonamientos dan por concedida tal aseveracién como
una verdad indudable. Algunos de los mejores escritores
ingleses que se han ocupado de problemas de comercio,
establecen de intento y prueban que la riqueza de un pafs
no consiste en el oro ni en la plata, sino en sus tierras,
en sus casas, en sus bienes de toda especie; pero a pesar
de esto, en el curso de sus casas y las tierras, y toda la
serie de sus argumentos recae en suponer frecuentemente
que toda riqueza consiste en Ia plata y en el oro, asi como
que el multiplicar estos metales debe de ser el objeto de la
industria y del comercio de la nacién.

En el supuesto, pues, de que se establezcan como cier-
tos Ios dos principios, de que la riqueza consiste en el oro
y la plata, y de que estos metales pueden introducirse en
los paises desprovistos de minas por el tnico medio de la
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balanza de comercio, o extrayendo mayor valor del que se
introduce, habrd de ser el gran objeto de la Economia poli-
tica disminuir todo lo posible la importancia de géneros
extranjeros para el consumo doméstico, y aumentar, en lo
posible, la exportacién del producto de la industria nacional.
Las dos grandes mdAquinas para enriquecer un pais no podian
ser otras que las restricciones a la importacién y el fomento
de las exportaciones.

Las restricciones sobre la introduccién de efectos ex-
tranjeros en un pais son de dos especies:

La primera, consiste en las restricciones que se esta-
blecen sobre géneros extranjeros para el consumo doméstico,
que se pueden producir en el interior, sin reparar en el
pais de procedencia.

La segunda, implica las que se imponen sobre la mayor
parte de los efectos extranjeros de ciertas naciones, con las
que se supone que es desfavorable la balanza de comercio.

Todas estas restricciones unas veces consiste en derechos
elevados sobre la importacién y otras veces en prohibiciones
absolutas.

La exportacién se fomenta, a veces, con la devolucién
de derechos, y otras, con primas a la exportacién. También
por medio de tratados de comercio ventajosos con Estados
extranjeros y el establecimiento de colonias en paises dis-
tintos.

L R R R L R R R I T T I O R I I A I A A R ]

CAPITULO II

De las Restricciones Impuestas a la Introduccién de
Aquellas Mercancias Extranjeras que se Pueden
Producir en el Pais

Haciendo uso de restricciones --medlante elevados dere-
chos de aduanas, o prohibiendo en absoluto la introduccién de
los géneros extran]eros que se pueden produc1r en el pais--
se asegura un cierto monopolio del mercag) interior a 1la
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industria nacional consagrada a producir esos articulos. En
consecuencia, la prohibicién de importar ganado en pie o
carne salada de paises extrafos, asegura a los ganaderos
nacionales el monopolio de sus productos, o sea un privilegio
exclusivo en las carnes que se consumen en el reino. Igual
ventaja reportaria a los cultivadores de grano un impuesto
elevado sobre el cereal que se trajese del exterior, y que
en afos de mediana abundancia equivaldria a una aosoluta
prohibicién. La de la entrada de pafios de lana es igualmente
favorable a las manufacturas nacionales del ramo. La fabri-
cacién de sedas, a pesar de que todos los materiales que
trabaja son de f)r\oce\dencia extranjera, ha obtenido reciente~
mente el mismo privilegio. La de lino no lo ha obtenido ain,
pero se espera que 1o consiga muy pronto. Los fabricantes
de otros muchos géneros han conseguido de la misma manera
un monopolio completo o casi absoluto contra sus conciudadanos
en la Gran Bretaiia. La variedad de géneros cuya importacién
estd prohibida en Gran Bretaiia, absolutamente ¢ en determi-
nadas circunstancias, excede a cuanto son capaces de imaginar
los que no conozcan bien las leyes de aduanas.

Es seguro y evidente que este monopolio del mercado
interior constituye un gran incentivo para aquellas indus-
trias particulares que lo disfrutan, desplazando hacia aquel
destino una mayor proporcién del capital y del trabajo del
pais que de otro modo se hubiera desplazado. Pero ya no
resulta tan evidente que ese monopolio tienda a acrecentar
la actividad economica de la sociedad o a imprimirle la di-
reccién mds ventajosa.

La industria general de una sociedad nunca puede exceder
de la que sea capaz de emplear el capital de la naci6én. Asti
como el nimero de operarios que de continuo emplea un
particular, debe guardar cierta proporcién con su capital,
asi el mimero de los que pueden ser empleados constante-
mente por todos los miembros de una gran sociedad debe guar-
dar también una proporcién correlativa con el capital total de la
misma, y no puede exceder de esa proporcién. No hay regu-
lacién comercial que sea capaz de aumentar la acctividad eco-
némica de cualquier sociedad mds alli de lo que su capital
pueda mantener. Unicamente puede desplazar una parte en
direcci6n distinta a la que de otra suerte se hubiera orientado;
pero de ningin modo puede asegurarse que esta direccion
artificial haya de ser mds ventajosa a la sociedad, conside-
rada en su conjunto, que la que hubiese sido en el caso de
que las cosas discurriesen por sus naturales cauces.
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Cada individuo en particular se afana continuamente en
buscar el empleo mds ventajoso para con el capital de que
puede disponer. Lo que desde luego se propone es su propio
interés, no el de la sociedad; pero estos mismos esfuerzos
hacia su propia ventaja le inclinan a preferir, de una manera
natural, o mds bien necesaria, el empleo mds uGtil a Ia
sociedad como tal.

En primer lugar, todo individuo procura emplear su
capital lo mds cerca que puede de su vista e inspeccién,
y por consiguiente en cuanto estd de su parte sostener Jla
industria doméstica, con tal que por dicho medio pueda
conseguir las ganancias ordinarias del fondo, © a lo menos
no mucho menores que las regulares.

Por tanto, en caso de ser iguales o casi iguales las
ganancias, cualquier comerciante al por mayor prefiere na-
turalmente el comercio interno al externo de consumo, y
éste al externo de transporte simple. En el comercio interno
nunca tiene el capital tan lejos de su vista como en el exter-
no de consumo doméstico. Puede conocer mejor el cardcter
y situacién de las personas a quién lo fia, y cuando le
engafien estard mejor instruido de las leyes del pais para
conseguir una satisfaccién mds pronta. En el comercio de
transporte se halla el capital del negociante como dividido
entre dos naciones extranas y, atendida la naturaleza del
trafico, nunca serd necesario que porcién alguna de sus
fondos venga a ponerse bajo su inmediata inspeccién, ni
préxima a su vista... En segundo lugar, cualquiera que
emplea su capital en sostener la industria doméstica siempre
procura fomentar aquel ramo cuyo producto es de mayor
valor y utilidad.

El producto de la industria es lo que ésta afiade a los
materiales que trabaja y, por lo tanto, los beneficios del
fabricante serdn mayores o menores, en proporcién al valor
mayor o menor de ese producto. Es dnicamente el afdn de
la ganancia lo que inclina al hombre\a emplear su capital
en empresas industriales, y procurard invertirlo en sostener
aquellas industrias cuyo producto considere que tiene el
mdximo ' valor, o que pueda cambiarse por mayor cantidad
de dinero o de cualquier otra mercancia.

Pero el ingreso anual de la sociedad es presisamehte
igual al valor en cambio del total producto anual de su
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industria, o mejor dicho, se confunde con el mismo. Ahora
bien, como cualquier individuo pone todo su empeiio en
emplear su capital en sostener la industria doméstica y
dirigirla a la consecucion del producto que rinde mds valor,
resulta que cada uno de ellos colabora de una manera nece-
saria en la obtencién del ingreso anual mdximo de la socie-
 dad. Ninguno se propone por lo general promover el interés
piblico, ni sabe hasta que punto lo promueve. Cuando pre-
fiere la industria doméstica a la extranjera unicamente con-
sidera su ¢ seguridad, y cuando dirige la primera de tal forma
que su producto represente el mayor valor que séa posible,
s6lo piensa en su ganancia propia; pero en este, y en otros
muchos casos, es conducido por una mano invisible a pro-
mover un fin que entraba en sus intenciones. Mds no implica
mal alguno para la sociedad que tal fin no entre a formar
parte de sus propésitos, pues, al perseguir su propio interés,
promueve el de la sociedad de una manera mds efectiva que
si esto entrara en sus intentos. No son muchas las cosas
buenas que vemos ejecutadds por aquéllos que presumen de
servir solo el interés publico. Pero esta es una afectacién
gque no es muy comun entre los comerciantes y bastan muy
pocas palabras para disuadirlos de esa actitud.

Cual sea la especie de industria doméstica en que puedan
invertir su capital, y cuyo producto sea probablemente de
mds valor, es un asunto que juzgard mejor el individuo
interesado, en cada caso particular, no el legislador o el
hombre de Estado. . E] gobernante que intentase dirigir a
los particulares sobre la forma de emplear sus respectivos
capitales, tomaria a su cargo una empresa imposible, y se
arrogaria una autoridad que no puede fiarse prudentemente
ni a una sola persona, ni a un senado o consejo, y nunca
seria mds peligroso ese empefio que en manos de una persona
lo insuficientemente presuntuosa y loca como para conside-
rarse capaz de realizar ese cometido.

Lo que es prudencia en el gobierno de una familia par-
ticular, raras veces deja de serlo en la conducta de un gran
reino. Cuando un pais extranjero nos puede ofrecer una mer-
cancia en condiciones mds baratas que nosotros podemos
hacerla, serd mejor comprarla que producirla, dando por
ella parte del producto de nuestra propia industria, y de-
jando a ésta emplearse en aquellos ramos en que saque
ventaja al extranjero. Como la industria de un pais guarda
siempre proporcién con el capital que la emplea, no por
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eso quedaria disminuida, ni tampoco las conveniencias de
los artesanos, a que nos referiamos antes, pues buscard
por si misma el empleo mds ventajoso. Pero no se emplea
con la mayor ventaja si se destina a fabricar un objeto que
se puede comprar mds barato que si se produjese, pues
disminuiria seguramente, en mayor 0 menor proporcién, el
producto anual cuando por aquel camino se desplaza de
producir mercaderias de mds valor hacia otras de menor
importancia. De acuerdo con nuestro supuesto, esas mer-
cancias se podrian comprar mds baratas en el mercado
enfranjero que se fabricasen en el propio. Se podrian adqui-
rir solamente con una parte de otras mercaderias, o en
otros términos, con sdélo una parte del precio de que los
articulos que podria haber producido en el pais la industria
empleada en su elaboracién con igual capital, si se la hu-
biera abandonado a su natural impulso. En consecuencia,
se separa la industria del pais de un empleo mds ventajoso
y se aplica al que lo es menos, y en lugar de aumentarse
el producto permutable de su producto anual, como seria la
intencioén del legislador no puede menos de disminuir consi-
derablemente.

L O I R I I T R T R A N A I N R R R B R S N AP TR

Los mercaderes y los fabricantes son los que ganan mds
con el monopolio que se concede al mercado doméstico. Las
prohibiciones relativas a la introducci6én de ganado y de
carnes saladas, y los derechos elevados sobre los granos,
que en tiempo de moderada abundancia equivalen a una
prohibicién absoluta, nunca fueron tan ventajosos a los ga-
naderos y labradores como lo son las de otros géneros a
los fabricantes y manufactureros. Las manufacturas, espe-
cialmente las mds f{inas, se transportan con mds facilidad
y con menores costos que el trigo y el ganado, y ocurre
precisamente que el transporte y la busca de las manufac-
turas es el objeto del comercio extranjero. En éstas una
pequena ventaja es suficiente para que el extrafio venda a
un precio mds bajo que los operarios nacionales en el
mercado doméstico. Pero para hacer lo mismo con las
producciones originarias del suelo se necesitaria una ventaja
desmesurada. En el caso de que se permitiera la entrada
de las manufacturas extranjeras libres de derechos, padece-
rian sin duda varias de las domésticas, y algunas quedarian
enteramente arruinadas, quedando en situacién de buscar
otro empleo mucha parte del capital y de la industria del
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pais. Pero la franquicia mds absoluta en relacién a las
rudas producciones de la tierra, jamds podria producir un
efecto igual en la agricultura.
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Podemos decir en su honor que los duefios de la tierra
y los colonos son las personas menos imbuidas del espiritu
de _monopolio. Cualquier empresario de una gran f4brica se
alarma tan pronto como ve establecerse un establecimiento
de la misma clase a veinte millas de distancia. El empre-
sario de\la fabrica de paifios de Abbeville estipulé que nn se
podia establecer otra de ia misma espécie en treinta millas
a la redonda de aquella ciudad. Por el contrario, los labra-
dores y los propietarios se encuentran generalmente mds bien
dispuestos a promover que a restringir el cultivo y adelanto
de los campos y propiedades vecinas. No tienen secretos de
produccién, como la mayor parte de los fabricantes. Antes
mds bien se inclinan siempre a comunicar a los otros la-
bradores cualquier descubrimiento que consideran ventajoso.
Pius Quaestus-dice el viejo Caton- Sfabilissimusque, minimo
que invidious, wminimeque male cogitantes sunt, quie in
eo studio occupati sunt, Los colonos y los propietarios,
dispersos en varias partes del pais, no pueden tan fdcil-
mente combinarse como lo0s comerciantes y {abricantes,
pues éstos, juntos en las ciudades y acostumbrados a aquel
espiritu de monopolio exclusivo de gremio que entre ellos
prevalece, procuran conseguir contra todos sus compatriotas
los mismos privilegios exclusivos que obtuvieron contra los
demds habitantes del pueblo en que residen. Fueron, segin
creencia general, los primeros inventores de aquellas res-
tricciones sobre la introduccién de mercaderias extranjeras,
que vinieron para asegurarles el monopolio doméstico de la
nacién. A imitacién de ellos y por iguales con los mismos
que los oprimen, solicitaron los labradores y hacendados
de la Gran Bretana, olvidindose de la generosidad que rei-
naba entre todos los de su clase, el privilegio exclusivo de
abastecer a sus compatriotas de grano y de carne. Acaso
no se tomaron el tiempo necesario para meditar hasta que
punto los afectaba a ellos menos aquella libertad del comer-
cio de granos que a las personas que pretendian imitar.

Prohibir por una ley perpetua la introduccién de granos
y ganados extranjeros, es en realidad disponer que la po-
blacién e industria del pais nunca exceda de aquel punto a
que pueda conducirla el producto rudo de su suelo.
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El caso en que debe meditarse hasta qué término y en
qué condiciones es licito restablecer la libertas de impor-
tacién’ de algunas mercancias, después de haberse interrum-
pido su introducci6én por algin tiempo, es cuando aquellas
manufacturas particulares han tomado tal incremento (como
consecuencia de las prohibiciones y derechos establecidos
sobre los géneros extranjeros que podian competir con ella)
que el nimero de obreros ocupados en esas fdbricas ascien-
de a una cifra muy importante. La razén exige que entonces
sea restablecida la libertad de comercio por grados y con
mucha reserva y circunspeccion; porque cuando se suprimen
de un golpe impuestos y prohibiciones, puede ocurrir que
invadan el mercado tal cantidad de géneros de aquella espe-
cie mds baratos que los nacionales, que prive a muchos
miles de gentes a la vez de su ganancia y de su modo de
subsistir. EIl desorden que este evento podia ocasionar es,
sin duda alguna, de la mayor consideracién, aunque, siempre
menor de lo que vulgarmente suele imaginarse, y esto por
las dos razones que vamos a examinar.

L I I R T e T T T T

Esperar que en la Gran Bretana se establezca en seguida
la libertad de comercio es tanto como prometerse una Oceana
o.-una Utopia. Se oponen a ella, de una manera irresistible,
no so6lo los prejuicios del publico, sino los intereses privados
muchos individuos. Si los oficiales de un ejército se opu-
siesen a la reduccién de las fuerzas militares con tanto
esfuerzo y unanimidad como los maestros y empresarios de
todas las manufacturas a cualquier ley que pretenda aumentar
el nimero de sus rivales en el mercado domeéstico; si los
primeros animasen a sus soldados de la misma manera que
los segundos inflaman a sus operarios para atacar con vio-
lencia y ultraje a cualquiera que ose proponer una medida
encaminada a ese fin, entonces nos encontrariamos con que
el intento de reformar el ejército seria tan peligroso como
lo es actualmente el intento de disminuir por cualquier ca-
mino el monopolio que los fabricantes han conseguido esta-
blecer en contra nuestra. Este monopolio ha\incrementado
de tal forma el nimero de alguno de estos manufactureros
que, a la manera que un ejército poderoso, han llegado a
ser una amenaza para el gobierno y, en muchas ocasiones,
hasta intimidaron al legislador. Cualquier miembro del
Parlamento que presente una proposicién encaminada a fa-
vorecer este monopolio, puede estar seguro de que adquirira

54



la reputacién, no sélo de perito en cuestiones comerciales,
sino una gran. popularidad e influencia entre aquellas clases
que se distinguen por su nimero y riqueza. Pero, si se
opone, sucede todo lo contrario, y mucho mds si tiene
autoridad suficiente para poder sacar adelante sus recomen-
daciones, porque entonces ni la probidad mds acreditada,
ni la mds alta jerarquia, ni los servicios mayores al pud-
blico, son capaces de ponerle a cubierto de los tratos mis
infames, de las murmuraciones mds injuriosas, de  los
insultos personales, y, a veces, de un peligro real e inmi-
nente, con que suele amenazarle Ia insolencia furiosa de
aquellos monopolistas frustrados en sus propésitos.

Cualquier empresario o manufacturero en grande que se
vea obligado a abandonar su empresa con motivo de la rdpida
apertura del mercado interior a la competencia extranjera,
experimentard indudablemente un perjuicio considerable.
Aquella parte de su capital que se utilizaba regularmente
en la compra de primeras materias y para pagar a los obreros
puede encontrar fdcilmente otro acomodo; pero la parte del
mismo inmovilizado en fdbricas y en los instrumentos pro-
- pios del oficio no podrd destinarse a otra finalidad sin
incurrir en pérdidas de mucha monta. La equidad, por lo
tanto recomienda, en atenci6én a estos intereses, que seme-
jantes novedades no se introduzcan de una manera precipitada,
sino gradualmente, poco a poco, y después de advertencias
repetidas. La legislatura, que no se debe dejar llevar de
los importunos clamores de los interesados, sino mds bien
de sus miras ‘al bien comin, debe velar con la mdxima
atencién, para que no se introduzcan nuevos monopolios ni
se vayan extendiendo los ya establecidos, pues cualquier
medida de esa clase suele introducir algunos desoérdenes en
la constitucion del estado, que después son dificiles de re-
mover sin ocasionar un nuevo trastorno.
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CAPITULO III

De las Restricciones Extraordinarias sobre la
Importacién de la Mayor Parte de las Mercancias Procedentes
de los Paises con los cuales se supone que la
Balanza de Comercio es Desfavorable

Parte 1

Estas Restricciones Extraordinarias son Poco Razonables,
Aun Dando por Sentados los Principios del Sistema Comercial

El segundo procedimiento que utiliza el sistema mercan-
til para aumentar la cantidad de oro y de plata, consiste en
establecer restricciones extraordinarias sobre la introduccién
de casi todos los géneros procedentes de los paises con los
cuales se supone que la balanza de comercio es desfavorable.
Como consecuencia de este principio pueden introducirse en
la Gran Bretafna los lienzos finos de Silesia, pero de ningtn
modo las batistas ni lienzos de Francia, autorizdndose sélo
su importacién a Londres para almacenarlos, con el fin de
exportarlos después. Los derechos sobre los vinos franceses
son mds elevados que los que paga Portugal o cualquier otro
pais. Por la reforma fiscal del aiio 1692, se gravan todos
los géneros franceses que se importan en Inglaterra con el
veinticinco por ciento de su valor, mientras que los proce-
dentes de otros paises satisfacen derechos mds llevaderos,
que raramente exceden de un cinco por ciento. Bien es
verdad que se exceptuaron de aquel rigor el vino, el aguar-
diente, la sal y el vinagre de Francia, pero ellos se explica
porque ya de antemano se encontraban sujetos, por otras leyes
y disposiciones accesorias, a contribuciones muy gravosas.
En el afio 1696 se estableci6 un nuevo impuesto de veinti-
cinco por ciento sobre todas las mercaderias francesas, a
excepcién del aguardiente, no pareciendo suficiente el primer
Estatuto para desanimar la importaci6n, juntamente con un
nuevo gravamen de veinticinco libras por tonelada en el vino
francés, y quince en el vinagre. Con excepcién de estos
derechos, jamds se eximi6 a los géneros franceses de aquellos
regulares gravamenes del cinco por ciento, establecidos
sobre todos los efectos que se enumeran en el arancel. Si
contamos el subsidio de un tercio y de dos, como si compu-
sieran uno solo, existirian cinco de estos subsidios generales,
de donde vendriamos a concluir que los derechos mads bajos a
que estaban sujetos los géneros, producciones y manufacturas
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de Francia, antes de la dltima guerra, ascenderfan por lo
menos a un setenta y cinco por ciento de su valor. Pero
esta clase de derechos, para la mayor parte de los articulos,
equivalian a una verdadera prohibicién. Los franceses tra-
taron con la misma dureza y rigor los efectos ingleses,
aunque ignoro el detalle de las cargas impuestas. Dichas
restricciones pusieron fin al comercio honorable que se
hacia entre las dos naciones, de tal manera que actualmente
los principales importadores de géneros franceses en Ingla-
terra, y de mercaderias inglesas en Francia, son los contra-
bandistas. Los principios y mdximas de que tratamos en el
capitulo anterior encontraban su motivacién en el interés
privado y en el espiritu de monopolio; pero los que exami-
naremos en el presente los dictaron los prejuicios y la ani-
mosidad nacional. Ambos son, como podemos imaginar, aun
mds irracionales, y lo son también a las luces del sistema
mercantil.

CAPITULO 1III
Parte I

Las restricciones extraordinarias son irrazonables, aun
tomando en consideracion otros principios.

En la primera parte de este capitulo se ha procurado
demostrar cudn imitil resulta imponer restricciones extra-
ordinarias en la importacién de géneros procedentes de los
paises con quienes se supone poco ventajosa la balanza
comercial, aun tomando como pauta los principios del sis-
tema mercantil.

No puede imaginarse una doctrina mds absurda que la
de esta balanza de comercio sobre la cual se fundan no so6lo
estas restricciones, sino casi todos los demds reglamentos
comerciales. Supone esta doctrina que cuando dos pueblos
comercian entre si, y la balanza estd en equilibrio, ninguno
de los dos gana ni pierde; pero que, cuando se incluna a
favor de uno de ellos, pierde el uno y gana el otro, a
proporcién de lo que suponga esa desviacion respecto al punto
de equilibrio. Ambos supuestos son falsos. Un comercio
que se fuerza con primas y monopolios puede ser, y es por
lo ¢comin, perjudicial para el pais que lo establece, como
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procuraremos demostrar mds adelante. Pero aquel comercio
que, sin fuerza ni violencia, se desarrolla de una manera
normal entre los dos pueblos es siempre ventajoso, atn
cuando la ventaja no es la misma para las dos partes.

Por ventaja o ganancia se ha de entender, en ‘todo caso,
no el aumento de la cantidad de oro y de plata, sino el
valor anual de la tierra y del trabajo del pais, o el aumento
del ingreso de sus habitantes en el curso del ano.
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Asi es como las artes rastreras de comerciantes mez-
quinos se convierten en las mdximas politicas para el gobierno
de un gran pueblo, porque tunicamente aquéllos se imponen
como norma de conducta dar trabajo con preferencia a sus
propios clientes. El gran comerciante compra los géneros
donde quiera que los encuentra mejores y mds baratos, sin
atender a esos mezquinos intereses.

Con el uso de estas mdximas se ha querido persuadir
a los pueblos que sus intereses consisten en empobrecer a
sus vecinos. Se ha ensefiado a las naciones a mirar con
ojos envidiosos la prosperidad de todas aquellas con quienes
comercian y a considerar sus ganancias como si fueran
pérdidas propias. El comercio que debe de ser, tanto entre
las naciones como entre los particulares, un vinculo de
amistad y de camaraderia, se ha convertido en la fuente
mds abundante de animosidad y de discordia. La caprichosa
ambicién de algunos principes y ministros no ha sido tan
fatal para la paz de Europa en esta centuria y en la prece-
dente como el impertinente celo de comerciantes y manu-
factureros. La violencia y la injusticia de los gobernantes
de la Humanidad es un mal muy antiguo y tememos que,
dada la naturaleza de los negocios humanos, no se pueda
encontrar remedio a ese mal. Pero la capacidad baja y el
espiritu de monopolio que prevalece en comerciantes y ma-
nufactureros (que por otra parte no estdn llamados, ni tienen
por qué ser los directores de la humanidad). Aunque no
puedan probablemente corregirse, si pueden precaverse,
para que no perturben la tranquilidad de otras personas.

No puede dudarse que el espiritu de monopolio fue el
que inventé y ain propagé semejante doctrina, y los que la
enseiaron no fueron tan insensatos como los que la creye-
ron. En todo pais ha sido, es y serd, el interés de todo el
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cuerpo social comprar lo que se necesite de aquellos que
lo vendan mds barato. La proposicién es tan evidente que
pareceria ridiculo tomarse el trabajo de probarla, ni se
hubiese puesto jamds en tela de juicio si la interesada "so-
fisteria” de manufactureros y comerciantes no hubiesen
confundido en este respecto el sentido comin de todo el
género humano. Sus intereses considerados desde este punto
de vista, son contrarios a los de la inmensa masa del pue-
blo. Asf como interesa a los individuos de una corporacién
impedir que el resto de los habitantes de la ciudad empleen
a otros operarios que a ellos, asi interesa también a los
comerciantes y fabricantes de una naci6én asegurar para si
el monopolio del mercado interior. De aqui han nacido en
la Gran Bretafia y en la mayor parte de los paises de Europa
los extraordinarios derechos que.se han impuesto sobre todos
los géneros importados por comerciantes extranjeros. Del
mismo principio han solido dimanar las prohibiciones de to-
das aquellas manufacturas extrafias que puedan competir con
las propias. De aqui también, en gran parte, las restric-
ciones extraordinarias sobre la introduccién de toda especie
de articulos procedentes de aquellos paises con quienes la
balanza de comercio no es ventajosa, y cuya verdadera
causa habriamos de encontrarla en la animosidad nacional
m4ds violenta.

La riqueza de una nacién vecina, aunque suele ser
peligrosa en la guerra y en la politica, es ciertamente ven-
tajosa para el comercio. En caso de hostilidad esa riqueza
haria posible que nuestros enemigos pudieran sostener ar-
madas y ejércitos superiores a los nuestros, pero también
la facultad en una época de paz y de comercio para hacer
con nosotros cambios de un gran valor, proporcionindonos
un mercado mds amplio, tanto para el producto inmediato
de nuestra industria, como para los articulos que se pueden
conseguir a cambio de éste. Asi como un hombre rico es
un parroquiano mds iitil para aquellos artesanos laboriosos
de la vecindad que un individuo pobre, asi lo es también
una nacién rica para su vecina. Sin embargo, un hombre
rico, que es a la vez fabricante, se convierte en un vecino
muy peligroso para cuantos trafican en el mismo ramo.
Pero todos los demds vecinos, o por lo menos, la mayor
parte de ellos, sacardn una ventaja del buen mercado que
los gastos de aquél les proporciona. Hasta se aprovechardn
de que vende mds barato que sus pobres competidores. Del
mismo modo, los fabricantes y artesanos de una nacién rica
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son sin ‘duda peligrosos rivales para sus vecinos; pero esta
misma rivalidad es ventajosa para el gran cuerpo de la
sociedad, por el gran mercado que los grandes gastos que
se puede permitir una naci6én como esta le abren en todos
sentidos. Un particular que desea hacer fortuna jam4s piensa
ir a establecerse en las provincias pobres y remotas, sino
en radicarse en la misma capital o en alguna otra ciudad,
grande y mercantil. Sabe, que donde circula poca riqueza,
poca se puede adquirir, y que donde hay opulencia, algo se
puede alcanzar. Las mismas mdximas que en este caso
regulan la conducta de un particular, de diez o de veinte,
deben regular el juicio de uno, de diez o de veinte millones
de individuos, quienes harian que toda una nacién mirase las
riquezas de su vecina como causa u ocasién de la suyas
propias. Cuando una nacién piensa enriquecerse con el co-
mercio extranjero es mucho mds probable que lo consiga si
sus vecinos son ricos, industriosos y comerciantes. Una
gran nacién, rodeada por todas partes de pueblos salvajes
y bdrbaros, podrd lograr riquezas, a no dudarlo, cultivando
sus tierras y el comercio interior, pero de ningiln modo
con el comercio extranjero. Asi adquirieron su grandeza los
antiguos egipcios y los modernos chinos. De los antiguos
egipcios se dice que odiaban y aun despreciaban el comercio
extranjero, y de los modernos chinos se sabe que lo menos-
precian enormemente y que apenas se dignan dispensarle
una proteccién regular por medio de sus leyes. Todas aquellas
mdximas modernas concernientes al comercio extranjero,
y que procuran la pobreza de todos nuestros vecinos, desde
el momento que son capaces de producir ese premeditado
efecto, convergen en el sentido de quitarle importancia,
haciéndolo insignificante.
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No hay pais comerciante en Europa -cuya préxima ruina
no haya sido anunciada a cada paso por estos entendidos Doc-
tores del sistema de la balanza desventajosa de comercio.
Pero después de tantas fatigas como se han tomado para
demostrarlo, después de tantas y tan vanas tentativas de
todas las naciones comerciantes por inclinar hacia si aquella
balanza, no hemos visto todavia una nacién de Europa que
se haya empobrecido por esta causa. Por el contrario, toda
ciudad y todo pais, a proporcién de haber abierto sus puertas
a las naciones extranjeras con esta libertad de comercio,
en lugar de arruinarse, como pretenden hacernos creer los
mantenedores de los errados principios de semejante sistema
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mercantil, se ha enriquecido y colmado de opulencia. Aunque
hay pocas ciudades en Europa que merezcan el nombre de
Puertos francos, existen, no obstante, algunas que retnen esas
caracteristicas, pero, en cambio, no puede sefialarse un pais
o nacién que se digne realmente de ese calificativo. La que
mds se aproxima a este cardcter es, a nuestra manera de
ver, Holanda, y, sin embargo, se halla muy lejos de poseer-
lo, pese a que sus provincias derivan toda su opulencia, y
atin parte de su subsistencia necesaria, del comercio ex-
tranjero.

Hay ciertamente otra balanza, que ya tuvimos ocasitn
de explicar anteriormente, y que, segin se incline m&ds o
menos a favor de una nacién, ocasional necesariamente su
decadencia o prosperidad. Tal es la balanza del producto
y consumo anual. Si el valor en cambio del producto anual,
segin observamos en otra parte, excede del consumo en el
mismo periodo, el capital nacional aumentard en proporcién
a dicho exceso. En dicho caso, la sociedad se mantiene de
su renta - o de su ingreso - y lo que ahorra de ella anual-
mente se incorpora atn su producto. Si el valor del producto
anual no alcanza lo que anualmente consume, no puede por
menos de decaer anualmente el producto anual, y el capital
de la nacién a proporcién de aquella parte que falta para
completar el consumo. En este caso el gasto de la nacién
excede de su renta, y, por consiguiente consumird la parte
que recortado del capital, decayendo necesariamente, y en
razén de esta decadencia el valor permutable del producto
y de consumo es enteramente distinto de lo que llaman
balanza de comercio. Puede tener lugar en cualquier nacién
que no conozca el trdfico extranjero y que esté separada
enteramente del resto del mundo. Puede verificarse en todo
el globo, cuyas riquezas, poblacion y adelantos es posible
que vayan creciendo o disminuyendo gradualmente,
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PROLOGO DEL AUTOR

El producto dela tierra, todo lo que se saca de su superficie porla
aplicacién conjunta del trabajo, la maquinaria y el capital, se
distribuye entre las tres clases de la sociedad, es decir: los propie-
tarios de la tierra, los del capital necesario para cultivarla y los
trabajadores que la cultivan. :

Pero en etapas distintas de la sociedad las proporciones del
producto total de la tierra, que se adjudicaran a cada una de esas
"clases con el nombre de renta, beneficios y salarios, seran muy
diferentes, dependiendo principalmente de la fertilidad del suelo, de
la acumulacién de capital, dela poblacién y dela habilidad, ingenio
e instrumentos empleados en la agricultura.

El problema principal de la Economia politica consiste en
determinar las leyes que regulan esta distribucién; aunque la
ciencia ha progresado mucho con las obras de Turgot, Stuart, Smith,
Say, Sismondi y otros, nos suministra muy pocos datos satis-
factorios sobre la naturaleza de la renta, de los beneficios y de los
salarios. '

En 1815, R. Malthus, en su Inquiryinto the Nature and Progress
of Rent (Investigacion sobre la naturaleza y progreso de la renta), y
un miembro del Colegio Universitario de Oxford!,en su Essayon the
Application of Capital to Land (Ensayo sobre la aplicacién del
capital a la tierra), presentaron al mundo, casi al mismo tiempo, la
verdadera doctrina de la renta, sin cuyo conocimiento es imposible
comprender el efecto del aumento de riqueza sobre los salarios y los
beneficios, o sefialar satisfactoriamente la influencia de la tri-
butacién sobre las diferentes clases de la sociedad, en particular
cuando las mercaderias gravadas son productos sacados inme-
diatamente de la superficie de la tierra. Adam Smith y los demas
autores eminentes a quienes he aludido antes, por no haber com-
prendido bien los principios de la renta, no han advertido muchas
verdades importantes que s6lo pueden ser descubiertas después de
un conocimiento completo de esos principios.

Para suplir esta deficiencia se requiere una capacidad muy
superior a la que posee el autor de las paginas siguientes; sin

1. Edward West. (N. del T.)
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embargo, después de haber reflexionado mucho sobre esta cuestion,
después de la ayuda prestada por las obras de los grandes autores
mencionados antes, y después de la experiencia proporcionada ala
generacion presente por la abundancia de hechos en estos afios
altimos, confio en que no se le tendra por presuntuoso al exponer sus
opiniones sobre las leyes de los beneficios y de los salarios, y sobre
los efectos de los impuestos. Silos principios que él juzga verdaderos
lo fuesen realmente, correspondera a otros mas capacitados que €l
llevarlos hasta todas sus consecuencias importantes.

El autor, al combatir opiniones admitidas, ha encontrado
necesario hacerreferencia, mas particularmente, a aquellos pasajes
de Adam Smith de los que difiere, por tener razones para ello; y
espera que nadie deducira de esto que no participa, como todos los
que reconocen la importancia de la ciencia econdémica, de la
-admiracién que despierta la profunda obra de ese célebre tratadista.

Lamisma advertencia puede aplicarse a los excelentes trabajos de
M. Say, quien no sélo fué el primero, o entre los primeros, de los
autores continentales que apreciaron y aplicaron justamente los
principios de Smith, y que hizo méas que todos los escritores del
Continente juntos para recomendar los principios de ese ilustrado y
beneficioso sistema a las naciones de Europa, sino que consiguid
también dar a la ciencia un orden mas légico y mas instructivo,
habiéndola enriquecido, ademés, con varias disertaciones
originales, exactas y profundas!. Pero el respeto que siente el autor
porlos escritos de este hombre eminente no le haimpedido comentar
con la libertad que requiere, a su juicio, el interés de la ciencia
aquellos pasajes de la Economie Politique que cree estan en
desacuerdo con sus opiniones propias.

CAPITULO1
Del Valor

Seccion 1

El valor de un bien econémico, o sea la cantidad de cualquier
otro bien por la cual podra cambiarse, depende de la cantidad

1. El capitulo XV, parte I, Des Débouchés, contiene en particular, algunos
pr_mcipios muy importantes, que, segln creo, fué este distinguido escritor el
primero en explicar.
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relativa de trabajo necesaria para producirlo, y no de la mayor o
menor remuneracion pagada por ese trabajo.

Fué observado por Adam Smith que «la palabra valor tiene dos
significados diferentes: unas veces expresa la utilidad de algin
objeto particular, y otras, la facultad de adquirir otros bienes que
confiere la posesién de aquel objeto. Puede llamarseé al primero valor
de uso, y al segundo, valor de cambio» «Las cosas —sigue diciendo—
que tienen mayor valor de uso, tienen, con frecuencia, un valor de
cambio pequefio o nulo; por el contrario, aquellas que tienen mayor
valor de cambio, tienen un valor reducido de uso o carecen de él.» El
agua y el aire son muy ttiles: son, en efecto, indispensables para la
vida, y, sin embargo, ordinariamente no puede obtenerse nada a
cambio de ellos. El oro, por el contrario, aunque tiene poca utilidad,
comparado con el aire o con el agua, puede ser cambiado por una
gran cantidad de otros bienes.

La utilidad, por tanto, no es la medida del valor de cambio,
aunque es algo absolutamente esencial al mismo. Si una cosa fuese
completamente inftil —en otras palabras: si no pudiese en modo
alguno contribuir a nuestro bienestar—, estaria desprovista de valor
de cambio, cualquiera que fuese su escasez o la cantidad de trabajo
necesaria para conseguirla.

El valor de cambio de las cosas que poseen utilidad tiene dos
origenes: su escasez y la cantidad de trabajo requerida para
obtenerlas.

Hay algunos bienes cuyo valor esta determinado por su escasez
tnicamente. La cantidad de tales bienes no puede ser aumentada
por el trabajo, y, por tanto, no se puede reducir su valor aumentando
la oferta. Pertenecen a esta clase las estatuas y pinturas notables,
monedas y libros raros, y los vinos de calidad especial, que han de
ser elaborados con uvas cosechadas en ciertas comarcas y delas que
sblo se dispone de una cantidad muy limitada. Su valor no depende
enmodo alguno dela cantidad de trabajo que hasidorequerida para
produclrlos y varia con los cambios en riqueza e 1nchnac10nes de
quienes desean poseerlos.

Sin embargo, estas cosas forman una parte muy pequefia de

aquella masa de bienes que se cambian diariamente en el mercado.
La mayor parte, con gran diferencia, de las cosas que son objeto de
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deseo se procuran por medio del trabajo y pueden ser multiplicadas,
no so6lo en un pais, sino en muchos, casi sin limite determinado, si
estamos dispuestos a emplear el trabajo necesario para obtenerlas.

Siempre que hablamos, pues, de bienes, de su valor de cambio y de
las leyes que rigen sus precios relativos, nos referimos exclusiva-
mente a aquellos bienes cuya cantidad puede ser aumentada por
efecto de la actividad humana, y en cuya produccién interviene, sin
restricciones, la competencia.

En las etapas primitivas de la sociedad el valor de cambio de
esos bienes, olaley que determina cuanto se dara de uno a cambiode
otro, depende casi exclusivamente de la relacion entre las cantida-
des de trabajo empleadas en producir cada uno.

«El precioreal deuna cosa cualquiera —dice Adam Smith—, lo que
una cosa cuesta realmente a quien desea adquirirla, es el sacrificio
que requiere su adquisicién. Lo que una cosa vale realmente para el
hombre quela ha adquirido y desea enajenarla o cambiarla por otra,
es el sacrificio que puede evitarle y que le permite imponer a otros.»
«El trabajo fué el primer precio, el primer dinero pagado por todas
las cosas.» Dice, ademas: «En aquel estado inculto y primitivo de la
sociedad que precedié a la acumulacién del capital y a la apropia-
ci6bn de la tierra, la relacion entre las cantidades de trabajo
necesarias para adquirir los diferentes objetos parece ser la tnica
circunstancia que pueda proporcionar algin criterio para cam-
biarlos. Si en un pueblo de cazadores costara ordinariamente doble
trabajo matar un castor que un ciervo, seria 16gico que un castor
valiese dos ciervos o se cambiase por ellos. Lo que es habitualmente
el resultado de dos dias o dos horas de trabajo, es natural que valga
el doble de lo que de ordinario es el producto de un dia o una hora de
esfuerzon!,

Que esto es el fundamento del valor de cambio de todas las
cosas, exceptuando aquellas que no pueden ser aumentadas por el
trabajo humano, es una doctrina de la mayor importancia en la
economia politica, pues nada di6 origen a tantos errores y tantas
-diferencias de opinién en esta ciencia como la imprecisién de los
conceptos atribuidos al término valor.
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1. Lib. I, cap. 5.
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Seccion 11

Aunque el trabajo se remunere segin su calidad, esto no puede
ser causa de alteracion del valor relativo de los bienes.

Sin embargo, cuando hablo del trabajo como fundamento del
valor, y de la cantidad relativa del mismo como determinado casi
exclusivamente el valor relativo de las mercancias, no debe
suponerse que dejo de tener presentes las distintas clases de trabajo
y la dificultad de comparar una hora o un dia de trabajo en una
ocupacién con la misma duracién en otra. La estimacion en que se
tiene las diferentes calidades de trabajo se ajusta pronto en el
mercado, con suficiente precisién para todos los fines practicos, y
depende en gran parte de la destreza relativa del trabajador y de la
intensidad del trabajo ejecutado. La escala, una vez establecida, no
se presta a muchas variaciones. Si un dia de trabajo de un oficial
joyero vale mas que un dia de trabajo de un obrero corriente, es
porque hace ya mucho tiempo que aquél ha sido ajustado y colocado
en su propio lugar enla escala de valores.!

Comparando, por consiguiente, el valor de la misma mercancia
en diferentes épocas, la consideracion de la relativa destreza e
intensidad del trabajo requerida por aquella mercancia particular
apenas necesita que se preste atencién, pues actiia del mismo modo
en ambas épocas. Una clase de trabajo, en cierto momento, se
compara con la misma clase de trabajo en otro; si una décima, una
quinta o una cuarta parte ha sido afiadida o quitada, se producira en
el valor del articulo un efecto proporcional a la causa.

1. «Peroaunqueseael trabajola medida verdadera del valor de cambio de todos los
bienes, no se le utiliza en la estimacién ordinaria del valor. Muchas veces es
dificil averiguarlarelacién entre dos cantidades de trabajodiferentes. El tiempo
em.pleado en dos trabajos de distinta clase no determinara siempre, de un modo
Gnico, esta relacion. Los diferentes grados de molestia experimentada y de
habilidad ejercida han de tomarsé en cuenta también. Puede haber mas trabajo
enuna hora detarea penosa que en dos horas de un quehacer facil, o en una hora
detrabajo en un oficio que ha costado muchos afios de aprendizaje que en un mes
deactividad en una ocupacién corriente y sencilla. Pero no es facil encontrar una
medida exacta de la molestia o de la habilidad. Realmente, al cambiar entre si
productos que requieren diferentes clases de trabajo, se concede alguna
influencia, de ordinario, a ambas cosas. Esto se regula, sin embargo, no por una
medida exacta, sino por medio delos tratos y regateos del mercado, con arreglo a
aquella suerte de igualdad aproximada que, aun no siendo exacta, es suficiente
para realizar los tratos de la vida corriente.» (Wealth of Nations, lib. I, cap. 10.)
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Si una pieza de paifio vale ahora lo que dos piezas de lienzo, y si
dentro dediez afios el valor corriente de una pieza de pafio fueseel de
cuatro piezas delienzo, podriamos afirmar con seguridad: o bien que
es requerido mas trabajo para fabricar el pafic o menos para
fabricar el lienzo, o bien que han actuado las dos causas.

Como lainvestigacion hacia la cual deseo llevar la atencién del
lector tiene por objetolas variaciones del valor relativo de los bienes
y no las de su valor absoluto, sera de poca importancia examinar la
escala que sirva para medir la estimacion en que se tienen las
diferentes clases de trabajo humano. Podemos, razonablemente,
llegar a esta conclusion: sea cualquiera la desigualdad existente en
un principio entre aquéllas, sea cualquiera la diferencia entre la
habilidad, pericia o tiempo que serequiera para el aprendizaje de las
distintas especies de destreza manual, contintan casi lo mismo de
una generacion a otra, o, por lo menos, la variacién esinsignificante
de un afio a otro, y, por tanto, tiene que ejercer muy poca influencia,
para periodos breves, en el valor relativo de las cosas.

«Larelacién entre los diferentes tipos de salarios y beneficios en
los diversos servicios del trabajo y del capital no parece que sea muy
afectada, como se ha observado ya, porlariqueza o pobreza, o porel
estado préspero, estacionario o decadente de la sociedad. Tales
cambios en el bienestar social, aunque afectan a los tipos generales
de salarios y beneficios, tienen al cabo que afectar por igual a todos
los servicios. La relacion entre ellos, por tanto, permanecera inva-
riable, y no puede ser alterada, al menos durante mucho tiempo, por:
ninguno de aquellos cambios.»!.

Seccion 111

No s6lo el trabajo aplicado directamente a las mercancias
afecta a su valor, sino también el empleado en los utensilios,
herramientas y edificios de que se sirve aquel trabajo.

Aun en aquel estado primitivo dela sociedad a que Adam Smith
se refiere, seria necesario algn capital para que el cazador pudiese
efectuar su caza, aunque es posible que ese capital fuese hecho y

1. Wealth of Nations, lib. I, cap. 10.
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acumulado por el mismo cazador. Sin arma alguna no podria
matarse el castor ni el ciervo; por tanto, el valor de estos animales
seria regulado no sélo por el tiempo y trabajo necesarios para
cazarlos, sino también por el tiempo y el trabajo necesarios para
proveerse el cazador de su capital, el arma con cuya ayuda serealiza
la caza.

Supongamos que el arma que se necesita para matar el castor
fuese construida con mucho mas trabajo que la requerida para
matar el ciervo, a causa de la mayor dificultad de aproximarse al
primer animal, y precisamente por esta razbén: que se necesitaria
mas trabajo en total para cazarlos. O supongamos que la misma
cantidad de trabajo fuese precisa para hacer ambas armas, pero que
fuesen de una duracién muy desigual; solamente una pequefia parte
del valor de la mas duradera seria comunicada al producto, y una
parte mucho mayor del valor de la otra pasaria al bien que ha
contribuido a producir.

Todos los instrumentos necesarios para cazar el castor y el
ciervo pueden pertenecer a una clase de hombres, y el trabajo
empleado en su caza puede ser suministrado por otra clase; aun asi,
los precios relativos serian proporcionales al trabajo total empleado,
tanto enla formacién del capital como enla caza delos animales. En
circunstancias diferentes de abundancia y escasez de capital, en
comparacién con el trabajo; en circunstancias distintas de abun-
dancia o escasez de alimentos y cosas necesarias para el sustento del
hombre, aquellos que suministran un valorigual de capital parauno
y otro uso pueden obtener la mitad, un cuarto o un octavo del
producto, siendo pagado el resto en salarios a quienes suministraron
el trabajo; sin embargo, esta distribucién no puede afectar el valor
relativo de aquellos bienes, pues aunque los beneficios del capital
fuesen mayores o menores, como, por ejemplo, el 50, 20 6 10 por 100, o
los salarios fuesen altos o bajos, ellos producirian un efecto igual en
ambos empleos.

Supongamos queha aumentadola diversidad de ocupaciones de
la sociedad; que unos suministran canoas y los ttiles de pescar;
otros, la simiente y las maquinas rudimentarias usadas primitiva-
mente en lalabranza; ain asi, se mantendriala verdad del principio
de que el valor de cambio de los bienes producidos, no en su
produccién directa solamente, sino también en todos los utensilios o
maquinas que se requieren para ejecutar aquel trabajo especial al
cual fueron aplicados.



CAPITULO II
De la Renta

Nos queda atn por considerar si la apropiacién del suelo y la
consiguiente creacién de renta ocasionara alguna variacién en el
valorrelativo delas mercancias, independientemente de la cantidad
detrabajonecesaria parala produccién. Para comprender esta parte
de nuestro tema, tenemos que investigar la naturaleza de larenta y
las leyes que regulan el aumento o disminucién de la misma.

Renta es aquella parte del producto de la tierra que se paga al
propietario por el uso de las fuerzas originales e indestructibles del
suelo. Es frecuente, sin embargo, confundirla con el interés y el
beneficio del capital, y en el lenguaje corriente el término es aplicado
a todo lo que un arrendatario paga anualmente al propietariode la
tierra que cultiva. Si de dos terrenos contiguos de la misma
extensién y de la misma fertilidad natural, uno tuviese todas las
ventajas que reportan las construcciones utiles para la labranza y
ademaés estuviese convenientemente desecado, abonado y deslin-
dado por setos, vallas o paredes, mientras que careciese el otro de
todasestas ventajas, se pagaria, como es natural, unaremuneracion
mayor por el uso del uno que del otro; sin embargo, en ambos casos
esta remuneracién seria llamada-renta. Pero es evidente que sélo
una parte del dinero pagado anualmente por el terreno en que se
habia hecho aquellas mejoras seria dado por las fuerzas originales e
indestructibles del suelo; la otra parte se pagaria por el uso del
capital que se habia empleado en mejorar la finca y en construir
aquellos edificios que eran necesarios parareguardar y conservar el
producto. Adam Smith habla algunas veces delarenta en el sentido
estricto a que yo deseo concretarla, pero con mas frecuencia en el
sentido popular en que este término es empleado habitualmente.
Nos dice Smith que la demanda de madera y su consiguiente alto
precio en los paises del sur de Europa es la causa de que en Noruega
se pague renta por unos bosques que no producian antes renta
alguna. {No es evidente, sin embargo, que quien pagaba lo que él
llamaba rentalo hacia en consideracién al valor dela mercancia que
entonces estaba en la tierra, y de cuyo valor se resarcié con un
provecho por medio de la venta de 1a madera? Si, en efecto, después
que fué quitada la madera se pagase algo al propietario por el uso de
la tierra con el propésito de que se desarrolle el bosque nuevamente,
o de cultivar cualquier otro producto, con vistas a una demanda
futura, aquel desembolso podia justamente ser llamado renta,
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porque seria pagado porlas fuerzas productivas dela tierra; pero en
el caso establecido por Adam Smith lo que se pagaba era el permiso
de quitar y venderla madera y noel de cultivarla. Habla también de
larenta de las minas de carb6n y de las canteras, a lo cual se aplica
la misma observacién: que la compensacién dada por la mina o la
cantera se paga por el valor del carbon o de la piedra que se pueda
sacar de ella y no tiene relacion alguna con las fuerzas originales e
indestructibles de la tierra. Es ésta una distincion de gran impor-
tancia en una investigacién referente a la renta y a los beneficios,
pues las leyes que regulan el desarrollo de la renta son muy
diferentes delas que regulan el desarrollo de los beneficios, y actian
raramente en la misma direccion.

Lo que se paga anualmente al propietario en todos los paises
adelantados participa de ambos caracteres, renta y beneficio; unas
veces se mantiene estacionario por los efectos de causas opuestas;
otras veces avanza o retrocede, segiin que predomine una u otra de
estas causas. En las paginas siguientes de esta obra, por tanto,
siempre que hable de renta de la tierra, deseo que se entienda que
hablo de aquella compensacién que se paga al propietario por el uso
de las fuerzas originales e indestructibles de la tierra.

Cuando se coloniza un pais en donde hay abundancia de
terrenos ricos y fértiles, de los cuales s6lo una pequefia parte
necesita ser cultivada para la subsistencia de la poblacién, y no se
requiere para el cultivo mas que aquel capital de que la poblacién
puede disponer, no habra alli renta, pues nadie pagara por el uso de
la tierra cuando hay una gran cantidad de ella no apropiada
todavia, y, por tanto, a disposicién de cualquiera que desee
cultivarla.

Por los principios corrientes de la oferta y la demanda no se
pagararenta alguna por esa tierra, por la razén expuesta de que no
‘sepaganada por el uso del aire y del agua o por cualquier otro don de
la Naturaleza que exista en cantidad ilimitada. Con cierta cantidad
de materiales, y con ayuda de la presién atmosférica y de la tensién
del vapor, algunas maquinas pueden ejecutar trabajos y economizar
el esfuerzo humano en gran medida; pero no se paga nada por la
cooperacion de esos agentes naturales, porque son inagotables y
estan a disposicion de cualquiera. Del mismo modo, el fabricante de
cervezas, el de licores, el tintorero, hacen un uso incesante del aire
y del agua para la elaboracién de sus productos; pero como la
provision es ilimitada, no tienen que pagar nada por
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ellosl. Si toda l4a tierra tuviese las mismas propiedades, si fuera
ilimitada en cantidad y uniforme en calidad, no se pagaria nada por
Su uso, a menos que poseyera ventajas peculiares de situacion. Es,

pues, debido inicamente a que la tierra es limitada en cantidad y de
diversa calidad, y también a que la de inferior calidad o menos
ventajosamente situada es abierta al cultivo cuando la poblacién
aumenta, que se paga renta por el uso de ella. Cuando las tierras de
segundo orden, por su fertilidad, se abren al cultivo, a causa del
progreso de la sociedad, comienza inmediatamente la renta en las
tierras de primera calidad, y elimporte de esta renta dependera dela
diferencia de calidad de esos dos terrenos.

Cuando los terrenos de tercera calidad entran en cultivo,
comienza inmediatamente larenta paralos de segunda, y seregula,
como anteriormente, por la diferencia entre las facultades produc-
tivas. Al mismo tiempo subira la renta de los de primera calidad,
pues ha de ser mayor siempre que la renta de los de segunda, por la
diferencia entre el producto que dan con la misma cantidad de
capital y trabajo. Con cada paso en el progreso de la poblacién que
obligue a un pais arecurrir a tierras de peor calidad para que les sea
posible aumentar su provision de alimentos, se elevaran las rentas
de todas las tierras mas fértiles.

Supongamos que las tierras ntims. 1, 2, 3, dan, con la misma
cantidad de capital y trabajo, un producto neto de 100, 90 y 80
quarters de trigo. En un pais nuevo, donde hay abundancia de
terrenos fértiles en comparacion con la poblacién, y donde, por
tanto, s6lo es necesario cultivar los terrenos ntim. 1, todo el producto
neto pertenecera al cultivador y seran los beneficios del capital que
invierte. Tan pronto como la poblacién aumente, tanto como para
hacer necesario el cultivo de los terrenos ntim. 2, en los cuales sélo
pueden obtenerse 90 quarters, descontado el sostenimiento de los
trabajadores, comenzara la renta para los terrenos nam. 1, pues o
hay dos tipos de beneficios para el capital agricola, o habra que

1. «Latierra,comohemos visto ya, no es el inico agente natural que tiene fuerzas
productivas; pero es el dnico, o casi el Gnico, que un grupo de hombres toma
para si con exclusién de los demas, y del cual, por consiguiente, se pueden

_apropiar los beneficios. El agua de los rios y del mar, por el poder que tiene de
mover las maquinas, de transportar los buques, de alimentar los peces, tiene
también fuerza productiva: el viento, que mueve los molinos, y aun el calor del
sol, trabajan para nosotros; pero, felizmente, nadie ha podido decirtodavia: «El
viento y el sol son mios, y los servicios que ellos rinden deben pagarmelos.»
(Economie Politique, por J. B. Say; vol. I, pag. 124.)
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deducir del producto del ntim. 1 10 quarters destinados a otro fin. Si
el propietario del terreno, o cualquier otra persona, cultivase el nim.
1, estos 10 quarters constituirian la renta, pues el cultivador del
nam. 2 obtendria el mismo resultado con su capital o bien cultivando
elnim. 1y pagando 10 quartersderenta o continuando su cultivo en
el nim. 2 y no pagando renta. De la misma manera puede demos-
trarse que cuando entran en cultivo los terrenos ntim. 3, 1a renta del
nam. 2 tiene que ser 10 quarters o el valor de ellos, mientras que la
rentadel nim. 1 se elevaria a 20 quarters, pues el cultivador del nam.
3 obtendria los mismos beneficios pagando 20 quarters por la renta
del nim. 1, 10 quarters por la del nim. 2, o cultivando la nim. 3libre
de toda renta.

Es frecuente, y acontece a menudo, en efecto, que antes de
cultivarse los terrenos nams. 2, 3, 4 6 5, o los de inferior calidad,
puede ser empleado mas productivamente el capital en aquellos
que estan ya en cultivo. Puede suceder, acaso, que duplicando el
capital original empleado en el nam. 1, aunque el producto no fuese
duplicado, es decir, no aumentarse otros 100 quarters, aumentarse
85, vy que esta cantidad excediese a la que puede obtenerse
empleando el mismo capital en la tierra nam. 3.

En tal caso, el capital se empleara con preferencia en el terreno
antiguo y se crearaigualmente unarenta, pueslarenta es siemprela
diferencia entre el producto obtenido por el empleo de dos cantidades
iguales de capital y trabajo. Sicon un capital de 1.000libras obtiene
un arrendatario 100 quarters de trigo, y por el empleo de un segundo
capital de otras 1.000 libras obtiene un nuevo rendimiento de 85, su
propietario tendria la facultad, cuando expire el arrendamiento, de
obligarse a pagar 15 quarters, o un valor equivalente, de renta
adicional, pues no puede haber dos tipos de beneficio. Si se conforma
con una disminucién de 15 gquarters en el rendimiento de las Gltimas
1.000 libras, es porque no le es posible encontrar para ellas ningtin
empleo mas provechoso. El capital total produciria el tipo corriente
de beneficios, y si el arrendatario rehusase ese pago, se encontraria
alguna otra persona deseosa de entregar al propietario todolo quela
tierra produce y que excede de aquel tipo corriente de beneficios.

Tanto en este caso como en el descrito anteriormente, no se paga
renta por el altimo capital empleado, pues el poder productivo mayor
delas primeras 1.0001libras, o sea 15 quarters, eslo que se paga como
renta,y porel empleo delasotras 1.000no se pagarenta alguna. Sise
emplease sobre la misma tierra un tercer capital de 1.000 libras, con
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un rendimiento de 75 quarters, entonces se pagaria renta por el
segundo capital de 1.000 libras, y seria igual a la diferencia del
producto de estos dos capitales, o sea 10 quarters, y al mismo tiempo
la renta de las 1.000 libras primeras se elevaria de 15 quarters a 25,
mientras las altimas 1.000 no pagarian renta alguna.

Por tanto, si existiesen buenas tierras en cantidad mucho més
abundante de la que requiere la produccion de alimentos para una
poblacién creciente, o si el capital pudiese ser empleado indefinida-
mente sobre los terrenos antiguos sin estar sometido a un rendi-
miento decreciente, la renta no podria nacer, pues ésta procede
invariablemente del empleo de una cantidad adicional de trabajo
con un menor rendimiento proporcional.

Las tierras mas fértiles y mejor situadas seran las primeras que
se cultiven, y el valor de cambio de su producto se formara de la
misma manera que el valor de cambio de las otras mercancias, o sea
por la cantidad total de trabajo que en varias formas es necesaria
para producirlo desde el comienzo hasta que esté dispuesto para ser
vendido. Cuando la tierra de inferior calidad se abra al cultivo, el
valor de cambio del producto nuevo subira, porque se requiere mas
trabajo para obtenerlo.

El valor de cambio de todas las mercancias, bien sean
manufacturadas, bien producto de minas o de tierras, se regula
siempre, no por la menor cantidad de trabajo que sera suficiente
para su produccién en circunstancias muy favorables, y poseidas
exclusivamente por quienes disponen de facilidades especiales para
su obtencién, sino por la cantidad mayor de trabajo empleada
necesariamente para su produccién por quienes no disfrutan de
tales facilidades, por aquellos que las producen en las circuns-
tancias mas desfavorables aquellas en que el producto se obtiene
con mayor dificultad, y cuya produccién requiere ser mantenida
para alcanzar aquella cantidad de producto que es necesaria.

Si en una institucion benéfica los pobres se pusieran a trabajar
con capitales de los benefactores, los precios generales de las
mercancias producidas con ese trabajo no se regirian por las
facilidades especiales que estdn a disposicién de esos trabajadores,
sino por las dificultades comunes corrientes y naturales que
cualquier otro productor ha de encontrar, El productor que no gozase
de ninguna de estas facilidades seria, en efecto, lanzado
‘completamente del mercado si la cantidad suministrada por
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aquellos trabajadores favorecidos fuera suficiente para satisfacer
todaslasnecesidades dela comunidad; pero, si aquél continuara con
su industria, seria Gnicamente a condicién de sacar de ella el tipo
usual y corriente de beneficios del capital, y esto ocurriria solamente
cuando su mercancia se vendiese por un precio proporcional a la
cantidad de trabajo empleada en su produccion.!

Es cierto que en las tierras mejores se obtendria atin la misma
cantidad de producto con el mismo trabajo que anteriormente; pero
su valor encareceria a consecuencia del rendimiento decreciente
obtenido por aquellos que empleaban trabajo y capital en terrenos
fértiles no se pierden en ningun caso, pues son transferidas por el
cultivador o consumidor al propietario; puesto que se requiere mas
trabajo en las tierras inferiores y puesto que solamente es posible,
por medio de éstas, proveernos de la cantidad adicional del producto,
el valorrelativo de éste permanecera por encima de su anterior nivel,
lo cual hace que se cambie por méas sombreros, vestidos, zapatos,
etc., en la produccion de los cuales no se requiere aquella cantidad
adicional de trabajo.

Por tanto, la razén por la cual el nuevo producto sube de valor
relativo esta en que se emplea mas trabajo en la produccion de la
altima porcion obtenida, y no es que se pague una renta al
propietario. El valor del trigo se regula por la cantidad de trabajo
empleado en su produccion en aquella tierra de tal calidad o con
aquella porcién de capital que no paga renta. El trigo no es caro

1. (Nohaolvidado M. Say, en el pasaje siguiente, que es el costo de produccion el
que, enresumidas cuentas, regula el precio? «El producto del trabajo empleado
en la tierra tiene la propiedad peculiar de no hacerse mas caro cuando viene a
ser mds escaso, porque la poblacién disminuye siempre al mismo tiempo que
disminuyen los alimentos, y, por consiguiente, la cantidad demandada dis-
minuye al mismo tiempo que la cantidad ofrecida. Asimismo no se observa que
el trigo sea mas caro en aquellas comarcas en que hay mucha tierra sin cultivar
que en los paises cultivados completamente. Inglaterra y Francia estaban

_ cultivadas mucho mas imperfectamente en la Edad Media que lo estian hoy;
producian mucho menos; sin embargo, de todo lo que podemos juzgar por
comparacion con el valor de otras cosas, el trigo no se vendia a un precio mas
caro. El producto era menor, pero la poblacion también; la poca intensidad dela
demanda se compensaba con la debilidad de la oferta.» (Vol. 11, pag. 338.)
Teniendo inculeada M. Say la opinién de que el precio de las mercancias se
regula por el precio del trabajo, y suponiendo justamente que instituciones
benéficas de toda suerte tienden a aumentar la poblaciéon mas de lo que
aumentaria espontaneamente, y, por lo tanto, a bajar los salarios, dice:
«Sospecho que la baratura de las mercancias que vienen de Inglaterra se debe
en parte a las numerosas instituciones benéficas que existen en aquel pais.»
(Vol. 11, pag. 227.) Es ésta una opinidn légica en quien mantiene que los salarios
regulan el precio.
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porque se paguerenta, sino que se pagarenta porque el trigo es caro;
y ha sido observado justamente que ninguna reduccién es el precio
del trigo se conseguiria aunque los propietarios renunciasen a la
totalidad de su renta. Tal medida haria posible Ginicamente que
algunos labradores viviesen como sefiores, pero no disminuiria la
cantidad de trabajo necesaria para obtener el producto cultivado en
la tierra menos productiva.

Nadaes tan corriente como oir hablar delas ventajas que posee
la tierra sobre cualquier otra fuente de utilidades, a causa del
sobrante que produce en la forma de renta. Sin embargo, cuando la
tierra es mas abundante, cuando es méas productiva y mas fértil, no
produce renta alguna: es inicamente en el momento en que decaen
sus poderes y el trabajo produce un rendimiento menor cuando una
parte del producto original de las tierras mas fértiles se pone aparte
paralarenta. Y es singular que esa cualidad de la tierra, que deberia
ser sefialada como una imperfeccién, comparada con los agentes
naturales que cooperan en las manufacturas, fuese considerada
como constituyendo su peculiar preeminencia. Si el aire, el agua, la
tension del vapor y la presion atmosférica fuesen de varias
calidades; si estuviesen apropiados y si cada calidad existiese en
cantidad moderada, también producirian una renta cuando fueran
entrando en uso las calidades sucesivas. Con el empleo de cada
calidad inferior, el valor de las mercancias fabricadas con ellas
subirian, porque la misma cantidad de trabajo seria menos
productiva. El hombre haria méas con el sudor de su frente, y la
Naturaleza haria menos, y la tierra no seria en lo sucesivo
preeminente, por su poder limitado.

Si el producto sobrante que la tierra suministra en forma de
renta fuese una ventaja, seria deseable que la maquinaria nueva
construida cada afio fuese menos eficiente que la vieja, pues esto
daria, indudablemente, un valor de cambio mayor a los productos
manufacturados, no s6lo con esas maquinas, sino con todas las
demas del pais, y se pagaria una renta a quienes poseyesen la
magquinaria mas productival.

1. «También en la agricultura —dice Adam Smith—1la Naturaleza colabora con el
hombre; y aunque su trabajo no cuesta ningfin gasto, tiene, sin embargo, su
valor como el del trabajador més costoso.» El trabajo dela Naturaleza se paga,
no porque ésta produzca mucho, sino porque produce poco. En la misma
medida en que se hace més mezquina de sus dones exige mayor precio por su
trabajo. Donde otorga con liberalidad sus beneficios, trabaja siempre gratis.
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La elevacién de la renta es siempre el efecto del aumento de
riqueza en un pais y de la dificultad de suministrar alimentos a su
crecida poblacién. Es un sintoma, pero no es nunca una causa de
riqueza, pues ésta con frecuencia aumenta rapidamente mientrasla
renta permanece estacionaria o disminuye. La renta aumenta

El ganado que se emplea en 1a labranza, del mismo modo que los trabajadores
de las manufacturas, no solamente reproduce un valor igual a su propio
consumo, o al capital que ello supone junto con sus propios beneficios, sino un
valor mucho mayor. Por encima del capital del cultivador y de todos sus
beneficios, ellos reproducen, ademis, regularmente, la renta del terrateniente.
Esta renta puede ser considerada como el producto de aquellas fuerzas
naturales cuyo uso el propietario arrienda al labrador. Es mayor o menor,
segin la extension que se supone a aquellas fuerzas, o, en otras palabras, segiin
la fertilidad natural o adquirida que se atribuye a la tierra. Es la obra debida a
la Naturaleza, que queda después de deducir todo lo que puede ser considerado
como obra del hombre. Raramente es menos de una cuarta parte del producto
total, y frecuentemente es mas de la tercera parte. Una cantidad igual de
trabajo productivo, empleado en las manufacturas, jamas producira un
rendimiento tan grande. En ellas la Naturaleza no hace nada: lo hace todo el
hombre. Aquel exceso de producto tiene que ser siempre proporcional a la
fuerza de los agentes que lo ocasionan. El capital empleado en la agricultura,
por tanto, on solamente pone en movimiento una cantidad de trabajo
productivo mayor que cualquier capital igual empleado en las manufacturas,
sino que, en proporcién, ademéas de la cantidad de trabajo productivo que
aquélla emplea, afiade un valor mucho mayor al producto anual del trabajo y
de la tierra de un pais, o sea la riqueza real y a la renta de sus habitantes. De
todos los empleos que se pueden dar a un capital, aquél es, con mucho, el mas
ventajoso para la sociedad.» (Lib. II, cap. V, pag. 15.)

(No hace nada la Naturaleza por ¢l hombre en las manufacturas? (No
importan nada la potencia del viento y la del agua que mueven nuestra
maquinaria y hacen posible 1a navegacién? ;{No son dones de la Naturaleza la
presion atmosférica y. la tensiéon del vapor que nos permiten mover las
méquinas mas maravillosas? Esto sin contar con los efectos del calor para
ablandare y fundir los metales, con l1a descomposicién del aire en los procesos
del tinte y en la fermentacién. No se puede citar manufactura alguna en que la
Naturaleza no preste su colaboracion al hombre, y lo haga, ademas, de un modo
generoso y gratuito.

Considerando el pasaje de Adam Smith que he copiado antes, Mr. Buchanan
advierte: «En las observaciones contenidas en el cuarto volumen sobre el
trabajo productivo ¢ improductivo, he intentado demostrar que la agricultura
no aumenta el producto nacional mas que cualquier otra industria. Exten-
diéndose en consideraciones sobre la gran ventaja que es para la sociedad la
reproduccion de la renta, Mr. Smith no piensa que la renta es el efecto de un
precioalto y que todolo que el propietario gana de este modolo gana a expensas
de la comunidad entera. No hay absolutamente ganancia alguna para la
sociedad por la existencia de la renta: se trata sélo del beneficio de una clase
social a costa de las otras. La idea de que la agricultura de un producto, y, por
consecuencia, unarenta, porque la Naturaleza concurre con el trabajo humano
en el proceso del cultivo, es una mera fantasia. La renta no nace del producto,
sinodel precio al cual el producto es vendido; y este precio se obtiene, no porque
la Naturaleza colabora en la produccién, sino porquees el precio que ajusta la
demanda de la oferta.»
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rapidamente cuando se reduce el poder productivo de la tierra
disponible. La riqueza aumenta mas rapidamente en aquellos
paises donde la tierra disponible es mas fértil, donde las importa-
ciones estan menos restringidas y donde los productos pueden ser
multiplicados por mejoras agricolas, sin ninglin aumento en la
cantidad proporcional del trabajo, y donde, en consecuencia, el
progreso de la renta es lento.

Si el alto precio-del trigo fuera efecto y no causa de la renta, el
precio estaria influido en la medida en que larenta fuese alta o baja,
y ésta seria un elemento componente del precio. Pero el trigo que es
producido por la mayor cantidad de trabajo es el regulador del
precio, y en este trigo, cosechado en la tierra de inferior calidad, no
entra la renta; ésta no puede entrar en lo mas minimo como una
parte componente de aquel preciol. Adam Smith, por tanto, no esta
en lo cierto al suponer que la ley fundamental que regula el valor de
cambio de las mercancias, es decir, la cantidad relativa de trabajo
con que son producidas, puede ser alterada por la apropiacién de la
tierra y el pago de la renta. En la composicion de la mayor parte de
las mercancias entra materia prima, pero el valor de ésta, lo mismo
queel del trigo, seregula porla productividad dela Gltima porcién de
capital empleado en la tierra y que no paga renta. La renta, por
tanto, no es una parte componente del precio de las mercancias.

.................................................................................

CAPITULO V
Sobre los Salarios

El trabajo, como todas las demas cosas que se compran y se
venden, y cuya cantidad puede ser aumentada o disminuida, tiene
su precio natural y su precio de mercado. El precio natural del
trabajo es aquel que es necesario, por término medio, para que los
trabajadores subsistan y creen una familia en que se reproduzcan
sin aumento ni disminucién.

Aquello que hace posible la subsistencia del trabajador y de la
familia que sea necesaria para conservar el nimero de trabajadores
no depende de la suma de dinero quereciba como salarios, sinodela

1. _Estoy persuadido de que 1a comprensién clara de este principio es de la mayor
importancia para la ciencia de la Economia politica.
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cantidad de alimentos, articulos de primer necesidad y otras cosas
ttiles que le sean, por costumbre, indispensables, que con aquel
dinero pueda adquirir. El precio natural del trabajo depende, por
tanto, del precio de los animales y articulos necesarios y tutiles
requeridos para la subsistencia del trabajador y de su familia. El
precio natural del trabajo subira con un alza en el precio de los
alimentos y articulos de primera necesidad, y aquel precio natural
bajara con una baja de éstos.

Con el progreso de la sociedad, el precio natural del trabajo
muestra siempre tendencia a subir, porque uno de los articulos
principales que regulan ese precio natural se hace cada vez maés
caro, debido a la mayor dificultad de producirlo. Sin embargo, las
mejoras dela agricultura, el descubrimiento de nuevos mercados, de
donde puedan importarse subsistencias, como pueden contrarres-
tar, por algan tiempo, el alza de precios de articulos de primera
necesidad, y hasta ocasionarlabaja, todas estas causas produciran
sus efectos correspondientes sobre el precio natural del trabajo.

El precio *natural de todas las cosas, con excepcién de los
productos del suelo y el trabajo, tiene tendencia a descender con el
aumento de la riqueza y de la poblacién, pues aunque son encare-
cidos, por una parte, a causa del alza en el precio natural de las
materias primas con que son elaboradas, esto es mas que con-
trarrestado por los perfeccionamientos de la maquinaria, la mejor
division y distribucion del trabajo y el mayor conocimiento, en
ciencia y arte, de los productores.

El precio de mercado, para el trabajo, es el que se pagarealmente
por él, formado porla actuaciéon natural delarelacion entrela oferta
y la demanda; el trabajo es caro cuando escasea y barato cuando
abunda. Aunque el precio de mercado puede apartarse mucho del
natural, aquél, como el de todaslas mercancias, tienela tendencia a
ajustarse a éste. Cuando el trabajo tiene un precio corriente o de
mercado que excede de su precionatural, la condicion del trabajador
es prosperay feliz, 1o que le permite disponer de una mayor cantidad
de cosas necesarias y de satisfacciones y, por tanto, sostener una
familia sana y numerosa. Sin embargo, cuando, debido al estimulo
que los salarios altos dan para el crecimiento de la poblacién, el
nimero de trabajadores aumenta, los salarios descienden nueva-
mente a su precio natural, y en realidad, a veces, debido a una
reaccién, descienden mas ain.
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Cuando el precio de mercado de trabajo es inferior al natural, la
condici6n de los trabajadores es de lo mas desdichada que cabe: la
pobreza entonces les priva de aquellas comodidades que la costum-
bre ha hecho absolutamente necesarias. Solamente después que las
privaciones hayan reducido su nimero, o se hubiese aumentado la
demanda de trabajo, volvera a elevarse el precio de mercado del
mismo hasta su precio natural, con lo que el trabajador tendra las
moderadas satisfacciones quele proporcionarael tiponatural delos
salarios.

No obstante la tendencia de los salarios a ajustarse a su tipo
natural, su tipo corriente o de mercado puede estar, en una sociedad
que progresa, constantemente por encima de aquél indefinida-
mente, pues antes que sea obedecido el impulso quedé ala demanda
de trabajo un aumento de capital, otro aumento de capital puede
producir el mismo efecto, y, de este modo, si esos aumentos son
graduales y constantes, la demanda de trabajo puede ser un
estimulo permanente para el crecimiento de la poblacién.

Capital es aquella parte de la riqueza de un pais que esta
empleada en la produccién y consiste en alimentos, vestidos,
herramientas, materias primas, maquinaria, etc., necesarias para
realizar el trabajo.

El capital puede aumentar en cantidad al mismo tiempo que
sube ‘en valor. Pueden aumentarse los alimentos y vestidos de un
pais al mismo tiempo que se requlera mas trabajo que antes para
producir la cantidad adicional; en este caso, no solamente
aumentara la cantidad de capital, sino también el valor del mismo.

El capital puede también aumentar sin que su valor aumente, y
aun mientras que su valor esti disminuyendo realmente; los
alimentos y los vestidos de un pais pueden acrecentarse con ayuda
de maquinaria, sin ningn aumento, y aun con absoluta disminu-
cion, de la cantidad proporcional de trabajo requerida para
producirlos. La cantidad de capital puede aumentar sin que su
totalidad, ni ninguna parte especial del mismo tenga mayor valor
que antes; pero puede realmente, tener menos.

En el primer caso, el precio natural del trabajo, que depende

siempre del precio de los alimentos, vestidos y otros articulos
necesarios, subira; en el segundo, permaneceri estacionario o
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descendera; pero en ambos casos subiri el tipo de mercado de los
salarios, pues en proporcion al aumento de capital estara el aumento
de demanda de trabajo; el trabajo que se vaya a ejecutar sera
proporcional a la demanda de trabajadores.

Ademas, en ambos casos se elevara el precio de mercado del
trabajo por encima de su precio natural; y en ambos casos tendra
tendencia a igualarse a su precio natural; pero en el primer caso este
ajuste se efectuara mucho méas rapidamente. La situacion del
trabajador sera mejorada, pero no mucho, pues el mayor precio de
los alimentos y cosas necesarias absorbera una gran parte de su
mayor salario; en consecuencia, una pequefia oferta de trabajo o un
ligero aumento de la poblacién reducira pronto el precio de mercado
del trabajo al precio natural del mismo, aumentado ya.

En el segundo caso, la condiciéon del trabajador sera
grandemente mejorada; recibirad un mayor salario en dinero sin
tener que pagar ningdin aumento de precio, y aun quiz& un precio
menor, por los articulos que consumen él y su familia, y hasta
después que se produzca un gran aumento de la poblacién no
descendera de nuevo el precio corriente del trabajo a su precio
natural mas bajo.

Asi, pues, con cada progreso de la sociedad, con cada
incremento de su capital, los salarios corrientes o de mercado
subiran; pero la permanencia en la alza dependera de que el precio
natural haya subido también, y esto depende, a su vez, del alza del
precio natural de aquellas cosas necesarias en que son gastados los
salarios.

Estono se intrepretara en el sentido de que el precio natural del
trabajo, aun estimado en alimentos y articulos de primera
necesidad, es absolutamente fijo y constante. En un mismo pais
varia con los tiempos y difiere grandemente de un pais a otrol.

1. «La vivienda y el vestido que son indispensables en un pais pueden no ser
necesarias en otro; un trabajador en la India puede trabajar con perfecto vigor,
aunque reciba como salario natural una cantidad de vestidos que serian
insuficientes para evitar que pereciese un trabajador en Rusia. Aun en paises
situados en el mismo clima, las diversas costumbres de vida ocasionarian
frecuentemente en el precio natural del trabajo variaciones tan considerables

como las producidas por causas naturales», pag. 68, An Essay on the External
Corn Trade, por R. Torrens.

Toda esta cuestion es ilustrada muy héabilmente por el coronel Torrens.

83



Depende esencialmente de los usos y costumbres del pueblo. Un
trabajador inglés consideraria su salario inferior al tipo natural, y
ademas, insuficiente para el sostén de una familia, si no le fuera
posible con él comprar mas alimentos que patatas y tener una
vivienda no mejor que una choza de tierra; sin embargo, estas
demandas naturales y moderadas son juzgadas, con frecuencia,
suficientes en paises donde [la vida del hombre es barata] y sus
necesidades satisfechas facilmente. Muchas delas comodidades que
se disfrutan hoy en una casa de labranza inglesa hubieran sido
consideradas como lujo en un periodo anterior de nuestra historia.

A causa de que con el progreso social los articulos manufac-
turados bajan continuamente y los productos naturales suben, tan
grande desproporcion se crea alalarga en sus valores relativos, que
un trabajador, en los paises ricos, con desprenderse solo de una
cantidad muy pequefia de sus alimentos, le es posible proveerse
abundantemente para todas sus necesidades restantes.

Independientemente de las variaciones de valor del dinero, que
afectan necesariamente a los salarios estimados en él, pero que
hemos supuesto no ejercian influencia alguna, por haber consi-
derado al dinero como teniendo el mismo valor constantemente, se
ve que los salarios, al subir o bajar, estan sometidos alas dos causas
siguientes:

Primera, la oferta y demanda de trabajadores.
Segunda, el precio de las cosas en que se gastan los salarios.

En diferentes épocas dela sociedad, la acumulacién de capital o
delos medios de emplear a los trabajadores es mas o menosrapido y
tiene que depender siempre del poder productivo del trabajo. Este
poder es, en general, mucho mayor cuando hay abundancia de
terrenos fértiles: en tales épocas la acumulacién es, con frecuencia,
tan rapida, que los trabajadores disponibles no pueden aumentar
con la misma rapidez que el capital.

Se ha calculado que en circunstancias favorables la poblacién
puede ser doblada en veinticinco afios; pero en las mismas
circunstancias todo el capital de un pais puede doblarse, probable-
mente, en menos tiempo. En este caso, los salarios tendrian
tendencia a subir durante todo el periodo, porque la demanda de
trabajo aumentaria mas rapidamente atGn que la oferta.
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Cuando se coloniza un pais donde se introducen conocimientos,
artes y otros adelantos, es probable que el capital tenga tendencia a
un gran progreso, a aumentar mas rapidamente que la poblacion; y
silafalta detrabajadores no fuese suplida por paises mas poblados,
esta tendencia elevaria muchisimo los salarios. A medida que en
esas colonias aumenta la poblacién y que se abren al cultivo tierras
de inferior calidad, la tendencia al aumento de capital disminuye,
pues el producto que queda sobrante, una vez satisfechas las
necesidades de la poblacion existente, ha de ser necesariamente
tanto mayor cuanto mayor seala facilidad dela produccion, es decir,
cuantas menos personas estén empleadas en ella. Por tanto, aun
cuando es probable que en las circunstancias mas favorables un
aumento de la produccién sea todavia mayor que el de la poblacién,
no podra permanecer asi durante mucho tiempo, pues por ser la
tierra limitada en cantidad y diferente en calidad, todo aumento del
capital empleado en ella producira un rendimiento menor mientras
que la fuerza de crecimiento de la poblacién permanece siempre
igual.

En aquellos paises en que hay abundancia de terrenos fértiles;
pero donde, debido a la ignorancia, indolencia o barbarie de sus
habitantes, estin expuestos éstos a todos los males de la miseria y
del hambre, y en los que se dice que 1a poblacién hace presién sobre
los medios de subsistencia, los remedios que debieran aplicarse
serian muy distintos a los apropiados para paises con poblacién
antigua, donde, a causa de una decreciente oferta adecuada, se
experimentan todos los males de una poblacién excesiva. En un caso
procede el dafio del mal gobierno, de estarinsegurala propiedad y de
la necesidad de educacién en todas las clases sociales. Para hacerse
mas felices requieren solamente el estar mejor gobernados e ins-
truidos, pues el aumento de capital, hasta sobrepasar el aumento de
poblacién, daria un resultado ¢ierto. Ninglin aumento de la
poblacién puede ser demasiado grande, pues la fuerza productiva es
todavia mayor. En otro caso,la poblacién crece mas deé prisa que las
reservas necesarias para su sostenimiento. Cualquier esfuerzo de la
industria que no sea acompafiado por una disminucién en el
crecimiento relativo de la poblacién aumentara el mal, pues la
produccién no puede seguir el mismo paso que aquélla.

Cuando una poblacién hace presién sobre los medios de sub-
sistencia, los inicos remedios son: o una reduccién de la misma, o
una acumulacién méas rapida de capital. En paises ricos, donde
todoslos terrenos fértiles estan ya cultivados, el segundo remedio no
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es ni practicable ni deseable, pues daria por resultado, al llevarlo
demasiado lejos, a hacer a todas las clases igualmente necesitados.
Pero los paises pobres, por indolencia o ignorancia, donde hay
abundantes medios de producccion y tierras fértiles no cultivadas
todavia, ese es el modo més seguro y eficaz de remediar el mal, pues
su efecto era elevar todas las clases del pueblo.”

Las gentes humanitarias no pueden desear mas que en todos los
lugares las clases trabajadoras se acostumbren alas comodidades y
atracciones y que en sus esfuerzos para procurarselas sean
estimulados por todos los medios legales. No hay mejor freno contra
un proceso de poblacién. En aquellos paises, donde las clases
trabajadoras fuesen poquisimas necesidades y se contentan con
alimentos mas baratos, el pueblo estd expuesto a las mayores
vicisitudes y miserias. No hay alli lugar de refugio frente a una
calamidad; no pueden buscar la salvacién en un nivel de vida mas
bajo, pues yalo tienen tanto, que no puede descender mas. Anteuna
escasez cualquiera del articulo de su subsistencia, apenas tienen
sustitutos de que puedan hacer uso, y son victima de la miseria como
de casi todos los males del hambre.

Con el progreso natural de la sociedad, los salarios tendran la
tendencia a descender, en tanto que son regulados por la oferta y la
demanda, pues la oferta de trabajadores mantendra siempre el
crecimiento proporcional, mientras que la demanda aumentara en
proporcién menor. Por ejemplo, si los salarios fuesen regulados por
un capital que aumenta a razén de un 2 por 100, descenderian
cuando éstese acumulasearazénde 11/2 por 100; descenderian mas
atn cuando aquél aumentasearazéonde161/2por 100y continuase
asi hasta que el capital se hiciese estacionario y los salarios
también, siendo sélo suficientes para mantener la poblacién en su
estado actual. Digo que los salarios descenderian en estas condi-
ciones si fuesen regulados solamente por la oferta y demanda de
trabajadores; pero no debemos olvidar que los salarios se regulan,
ademas, por los precios de las cosas que se adquieren con ellos.

Cuando la poblacion aumente, esos articulos de primera
necesidad se elevaran de precio constantemente, porque sera
necesario mas trabajo para producirlos. Por tanto, silos salarios en
dinero bajan, mientras que los productos en que ellos son gastados
suben, el trabajador resultara afectado doblemente, y propio
quedara totalmente desprovisto de los medios de subsistencia.
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Los salarios en dinero, en vez de bajar, podrian subir; pero no
subirian lo suficiente para que le fuese posible al trabajador adquirir
tantas cosas necesarias y -atiles como antes del alza de esas
mercancias. Si sus salarios anuales fuesen anteriormente 24 libras,
o seis quarters de trigo, cuando el precio era de cuatro libras por
quarter,recibiria probablemente sé6lo el valor de cinco quarters. Pero
cinco quarters costarian 25libras; por tanto, tendria un aumento de
su salario en dinero, aunque con este aumento seria imposible
proveerse él y su familia con la misma cantidad de trigo y otras
mercancias que consumian antes.

A pesar de que el trabajador estaria realmente por pagado, sin
embargo, ese aumento de sus salarios haria disminuir necesaria-
mente los beneficios del fabricante, pues sus mercancias no se
venderian a un precio mas alto, mientras los gastos de producirlas
habrian aumentado. Sin embargo, esto sera considerado cuando
examinemos los principios que regulan los beneficios.

Se observa, pues, quela misma causa porla cual sube larenta, es
decir, la dificultad creciente de suministrar una cantidad adicional
de alimentos con la misma cantidad proporcional de trabajo, hara
subir también los salarios, y, por tanto, si el dinero posee un valor
invariable, la renta y los salarios tendran una tendencia a elevarse
con el aumento de la riqueza y de la poblacién.

Pero hay una diferencia esencial entre el alza de la renta y la de
los salarios. El aumento de valor, en dinero, de la renta va
acompafiado de una mayor participacién en el producto; no sélo es
mayorlarenta en dinero del terrateniente, sino también surentaen
trigo, ademas, cada medida de éste se cambiara por una cantidad
mayor de otros bienes que no han subido de valor. El sino del
trabajador seri4 mas desdichado: recibirA mas dinero por los
salarios, es cierto; pero su salario en trigo se habra reducido; y no
s6lo su trigo disponible, sino también su situacion general habra
empeorado, por serle mas dificil mantener el tipo de mercado de
salarios por encima de el tipo natural. Mientras el precio del trigo
sube un 10 por 100, los salarios subiran siempre menos; pero la renta
subira siempre mas; la condicién del trabajador sera cada vez mas
misera, y la del propietario, cada vez mas prospera.

Estas son, pues, lasleyes porlas que seregulan los salarios y se
rige la prosperidad de la mayoria de un pueblo. Como todos los
demas contratos, los salarios deben abandonarse a la real y libre

3
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concurrencia del mercado, sin someterla nunca a laintervencién del
Poder publico.

La tendencia manifiesta de las leyes de beneficiencia esté en
directa oposicién a estos principios evidentes: como la legislacién
intentaba, compadecida, no consiste en mejorar la condicién del
pobre y del rico juntamente; en vez de hacer rico al pobre, estan
proyectadas para hacer pobre al rico, y mientras esta en vigor las
leyes actuales, parece completamente dentro del orden naturaldelos
hechos que el fondo para el mantenimiento de los pobres aumente
continuamente hasta que haya absorbido toda la renta neta del pais
o, al menos, aquella parte de la misma de la que el Estado nos
permitiese disponer después de satisfacer sus demandas propias,
siempre crecientes, para los gastos piblicos.!

La tendencia perniciosa de esas leyes no es ya un misterio,
puesto que ha sido desarrollada completamente por el experto mister
Malthus; y todo amigo de los pobres tiene que desear ardientemente
su abolicién. Desgraciadamente, sin embargo, llevan ya estable-
cidas tanto tiempo y las costumbres del pobre son de tal modo un
efecto de ellas, que el desarraigarlas con seguridad de nuestro
sistema plitico requiere procedimientos de gran habilidad y pru-
dencia. Convienen todos los que son partidarios de la abolicién de
esas leyes en que, si se quiere evitar la miseria més extremada a
aquellos en cuyo beneficio fueron, con error, promulgadas, su
abolicion debe efectuarse paulatinamente.

Una verdad que no admite duda es que el bienestar del pobre no
puede asegurarse de un modo permanente si él mismo no se toma
algtn cuidado por su parte, o sin algin esfuerzo por parte de la
legislacién para evitar que el niimero de ellos aumente y para hacer
menos frecuentes los matrimonios jévenes y faltos de prevision. Los
efectos del sistema de las leyes benéficas han sido completamente
opuestos a éstos. Han hecho superfluala moderacién einvitadoa la

1. Convengo con el siguiente pasaje de mister Buchaman, si se refiere a
situaciones pasajeras de miseria, en que «el gran mal del trabajador es la
pobreza, que procede de la escasez de alimentos o de trabajo, y en todos los
paises se han promulgado leyes para su alivio. Pero hay miserias en el estado
social que la legislacién no puede remediar, y es itil, por tanto, conocer sus
limites, lo que no es posible hacer, pues pretendiendo lo que es impracticable
perdemos el bien que est4 realmente en nuestro poder». Buchaman, pag. 61.
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imprevisién, ofreciendo al pobre una parte de los salarios del
hombre previsor y laborioso.!

La naturaleza del mal nos indica el remedio. Reduciendo
gradualmente la aplicacién de las leyes de asistencia; infundiendo
en el pobre el valor de la independencia; ensefiindole que no debe
contar con la caridad organizada o causal, sino ‘con su propio
esfuerzo, para sostenerse, que la moderacién y la previsién son
virtudes necesarias y beneficiosas, nos aproximaremos poco a poco
a una situacién mas perfecta y mas sana.

Ningun proyecto de reforma de esas leyes merece la menor
atencioén sino tiene como objetivo final la abolicion delas mismas, y
el mejor amigo del pobre y de la causa de la humanidad es quien
pueda sefialar como es posible alcanzar este fin con la mayor
seguridad y, al mismo tiempo, con la menor violencia. No es
recaudando por algin procedimiento diferente los fondos que sirven
actualmente para el sostenimiento de los pobres como puede ser
mitigado el mal. No seria una mejora, sino una agravacién de la
miseria que quisiéramos citar, si esos fondos fuesen aumentados o
recaudados segun ciertos prop6sitos recientes, como un impuesto
general de todo el pais. El modo como se cobra y se aplica en la
actualidad ha servido para mirar sus efectos perniciosos. Cada
parroquia recauda separadamente los fondos para el sostén de sus
propios pobres. De aqui que haya un interés mayor y resulte mas
facil mantener, bajo este impuesto local, que si se recaudase en todo
el reino un fondo general para asistencia de los pobres. Una
parroquia estd mucho mas interesada en que el impuesto no sea
gravoso y que los socorros se distribuyan con economia, cuando todo
lo que ahorre sea en su propio beneficio, que cuando otros centenares
de parroquias participen de él.

A esta causa debemos atribuir el hecho de que las leyes de
asistencia a los pobres no hayan absorbido toda la renta neta del

1. Elprogreso patentizado en los conocimientos sobre esta materiaen Camarade
los Comunes desde 1796 no ha sido muy pequefio felizmente, como puede verse
contrastando el Gltimoinforme dela Comisién delaley de pobreslas opiniones
siguientes de mister Pitt en ese afio: «<Hagamos cuestion de honor el derecho
—decia él— la asistencia en los casos de muchos hijos, en vez de causa de
oprobio y desprecio. Esto hara que una familia numerosa sea una feliz y noun
castigo, y esto trazara una linea de separacién mas neta entre quienes pueden
sustentarse a si mismos por medio del trabajo y aquellos que después de haber
enriquecido a su pais con muchos hijos tienen derecho ala desencia de éste para
su mantenimiento.» (Hansard: Parliamentary History, XXXII, pag. 710.)
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pais. Al rigor con que han sido aplicadas se debe el que no hayan
llegado a ser insoportablemente opresoras. Si todos los hombres que
carecen del sustento tuviesen la seguridad de obtenerlo por disposi-
cién de la ley y lo obtuviesen en grado tal que pudiesen llevar una
vida tolerable, por consideraciones tedricas podriamos esperar que
todos los deméas impuestos serian pequefios al lado de ese solo
impuesto para la asistencia de los necesitados. El principio de la
gravitacién no es mas cierto que la tendencia de esas leyes a
transformar lariqueza y energia en miseria y debilidad; a apartarla. -
aplicacion del trabajo de todo objeto que no sea la provisi6én de mera
subsistencia; a borrar toda distincién intelectual; a ocupar, sin
descanso, el espiritu con la satisfaccion de las necesidades del
cuerpo, hasta que todaslas clases estuviesen, ala postre, infectadas
con la plaga de pobreza universal. Felizmente esas leyes se estu-
vieron aplicando durante un periodo de prosperidad creciente,
cuando los fondos destinados al sostenimiento del trabajo
aumentaban con regularidad y cuando un aumento de la poblacién
era naturalmente requerido. Pero si nuestro progreso se hiciese mas
lento; si hubiésemos llegado a una situacién estacionaria, de lo que
creo estamos todavia muy distantes, entonces la naturaleza per-
niciosa de esas leyes se haria mas manifiesta y alarmante, y
entonces, adema4s, su abolicién seria obstruida por miltiples dificul-
tades adicionales.

.................................................................................

CAPITULO VI
Del Comercio Exterior

El comercio exterior no produce nunca como efecto inmediato un
aumento en la totalidad de los valores de un pais, aunque puede
contribuir muy poderosamente a aumentar la masa de bienes y, por
tanto, la suma de satisfacciones. Como el valor de todas las

"mercancias importadas se mide por la cantidad de producto de la
tierra y del trabajo del pais que se da a cambio de ellas, no
obtendriamos un valor mayor, aunque, por el descubrimiento de
nuevos mercados, consiguiésemos doble cantidad de mercancias
extranjeras por una cantidad determinada de las nuestras. Si un
comerciante que ha comprado productos ingleses por la suma de
1.000 libras obtiene a cambio de ellos una cantidad de productos
extranjeros que puede vender en Inglaterra por 1.200 libras,
obtendra un 20 por 100 de beneficios por esa inversién de su capital;
pero ni sus ganancias ni el valor delas mercanciasimportadas sera
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aumentado o disminuido por la mayor o menor cantidad de
productos extranjeros adquiridos. Si él importa, por ejemplo, 256 50
barricas de vino, sus intereses no quedan afectados en absoluto
porque una vez se vendan 25 barricas y otra 50 por la suma de 1.200
libras. En uno y otro caso seria importado el mismo valor en
Inglaterra. Si las 50 barricas se vendiesen por mas de 1.200 libras,
los beneficios de este comerciante individual excederian del tipo
corriente, y el capital acudiria, naturalmente, a este ventajoso
comercio, hasta que el precio del vino descendiese y volviesen las
cosas a su anterior nivel.

Sehaafirmado quelas grandes utilidades que obtienen algunas
veces determinados comerciantes por medio del comercio exterior,
puedeelevar el tipo general de beneficios en el pais, y que al retirarse
capitales de otras inversiones para participar del nuevo y ventajoso
comercio exterior se producira un alza general de precios y, por
tanto, un aumento de los beneficios. Se ha dicho por reconocidas
autoridades que, al destinarse necesariamente menos capital al
cultivo del trigo, a 1a manufactura de tejidos, sombreros, zapatos,
etc., mientras la demanda se mantiene igual, el precio de esos
articulos tiene que aumentar, que el cultivador, el fabricante de
sombreros, el de tejidos y el de zapatos tendran mayores beneficios,
del mismo modo que quien comercia con el extranjero.

Quienes mantienen este argumento convienen conmigo en que
los tipos de beneficio en las diferentes inversiones tienen la ten-
dencia a igualarse, avanzan y retroceden a la vez. Nuestra dife-
rencia consiste en esto: ellos afirman que la igualdad de los
beneficios serealizara por un alza general de los mismos, y yo soy de
opinién quelos de aquellos negocios favorecidos descenderan hasta
el nivel general.

Porque niego, en primer lugar, que sera dedicado necesaria-
mente menos capital al cultivo del trigo, ala manufactura de tejidos,
sombreros, zapatos, etc., a no ser que la demanda de esas mer-
cancias disminuya, y, siendo asi, su precio no aumentara. En la
compra de las mercancias extranjeras se empleara una cantidad
igual, mayor o menor de productos de la tierra y del trabajo de
Inglaterra. Si se emplea la misma cantidad, entonces subsistira la
misma demanda de tejidos, zapatos, sombreros y trigo que ante-
riormente, y la misma cantidad de trabajo se destinaria a su
produccién. Si a consecuencia de ser méas baratas las mercancias
extranjeras, se emplea para adquirirlas una porciéon menor del
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producto anual de la tierra y del trabajo de Inglaterra, quedara mas
para la adquisicién de otras cosas. Pero si hay una mayor demanda
de sombreros, zapatos, trigo, etc., lo que ha de ocurrir, parque los
consumidores de articulos extranjeros tienen una parte de surenta
disponible, hay también un cierto capital disponible, aquel exceso
requerido antes para adquirir las mercancias importadas a mayor
precio; asi que si hay una mayor demanda de trigo, zapatos, etc., se
tienen también los medios para procurarse una oferta mayor; por
tanto, ni los precios ni los beneficios pueden subir de un modo
permanente. Si una cantidad mayor del producto de la tierra y del
trabajo del pais se emplease en la compra de los articulos extran-
jeros, menos puede ser empleado en la compra de otras cosas, y, por
consiguiente, se requirirain menos sombreros, zapatos, etc. Al mismo
tiempo que se retira capital de la produccidén de zapatos, sombreros,
etc., tiene que emplearse mas en la manufactura de aquellas
mercancias del pais con las cuales se adquieren, las extranjeras, y,
por tanto, si sumamos la demanda de mercancias nacionales y de
las importadas, el total, por lo que se refiere al valor, esta limitado,
en todos los casos, por el producto y el capital del pais. Si una
aumenta, la otra tiene que disminuir. Si se duplica la cantidad de
vino importado en Inglaterra a cambio de la misma cantidad de
productos del pais, los ingleses pueden consumir, o bien doble de lo
que consumian antes de vino, o bien una cantidad mayor de
productos nacionales. Si misingresos fuesen de 1.0001libras, con las
que yo compraba anualmente un barril de vino de 100 libras y una
cierta cantidad de productos ingleses por 900, cuando el vino
descendiese a 50 libras el barril, yo podria ahorrar 50 libras o
comprar un barril mas de vino o méas mercancias nacionales. Si
compro mas vino, y todos los bebedores hacen lo mismo, el comercio
exterior no seria alterado en absoluto; la misma cantidad de
mercancias inglesas serian exportadas a cambio de vino, recibi-
riamos de éste doble cantidad, aunque no doble valor. Pero si yo y
otros nos contentamos con la misma cantidad anterior de vino, se
exportarian menos mercancias inglesas, y los bebedores de vino
podriamos o consumir las mercancias que se exportaban antes u
otras cualesquiera por las que sintiésemos predileccion. El capital
requerido para su produccién lo suministraria el que ha quedado
libre en el comercio exterior.

Hay dos maneras de acumular el capital: puede ahorrarse a

consecuencia de un aumento de ingresos o de una disminucién del
consumo. Si mis beneficios se elevasen de 1.000 libras a 1.200,
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mientras mis gastos continuaban siendo los mismos, acumulo
anualmente 200 libras mas que antes. Si ahorro 200 libras en mis
gastos, mientras mis beneficios siguen siendo iguales, se produciria
el mismo efecto: afadiria al afio 200 libras a mi capital. El
comerciante que importaba vino cuando los beneficios se habian
elevado del 20 al 40 por 100, tendria que comprar productos ingleses
no por 1.0001libras, sino por 857.2s. 10d.y, ademas, vender el vino en
1.200 libras; o si continuaba comprando aquellos productos por
1.000 libras, tendria que vender éste en 1.400; obtendria asiel 40 en
vez del 20 por 100 de beneficios de su capital; pero si a consecuencia
delabaratura de todas las mercancias en que gastan susingresos, él
ylos demas consumidores ahorran 200 libras de cada 1.000 gastadas
antes, ellos afiadirian, efectivamente, mas alariqueza real del pais;
en un caso, los ahorros seran una consecuencia del aumento de los
ingresos, y en el otro, a consecuencia dela disminucion delos gastos.

Siporlaintroduccion dela maquinaria bajasen un 20 por 100de
valorla generalidad de las mercancias en que se gastan losingresos,
le seria posible ahorrar de un modo mas efectivo, como si mis
ingresos hubiesen aumentado un 20 por 100; pero en un caso el tipo
delos beneficios permanece estacionario, y en el otro se ha elevado el
20 por 100. Si debido a la introduccién de mercancias extranjeras
baratas puedo ahorrar el 20 por 100 de mis gastos, el efecto sera
precisamente el mismo que si la maquinaria hubiese reducido los
gastos de su produccién, pero los beneficios no se habrian elevado.

El tipo de los beneficios, por tanto, no se eleva como conse-
cuencia de una extensién de los mercados, aunque tal extensién
puede ser eficaz para producir un aumento en la masa de
mercancias, y puede, porlo mismo, hacernos posible un aumento del
fondo destinado a proporcionar a la produccién el trabajo y los
materiales en que el trabajo se emplee. Tiene la misma importancia
para la felicidad de los hombres el que el aumento de nuestras
satisfacciones sea una conciencia de alza en el tipo de los beneficios
como sise debe a una buena distribucién del trabajo, porla cual cada
pais produce aquellas mercancias para las que esta especialmente
capacitado por su situacion clima u otras ventajas naturales o
artificiales, mercancias que por las producidas en otros paises.

Me he esforzado por demostrar en el curso de esta obra que el de
los beneficios. no puede aumentar jamas como no sea por una
reduccion delos salarios, y que no puede haber reduccion de salarios
permanente sino a consecuencia de una baja en los articulos de
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primera necesidad en que son gastados aquellos salarios. Por tanto,
si, todo el desarrollo del comercio exterior, o por perfeccionamientos
de la maquinaria, los alimentos y otros articulos necesarios para el
trabajador puedan lanzarse al mercado a un precio reducido, los
beneficios se elevaran. Si en vez de cultivar nuestro propio trigo o de
trabajar los tejidos y otras cosas que son necesarias para el
trabajador descubrimos un nuevo mercado en el que podamos
proveernos de esas mercancias a precios més baratos, los salarios
descenderan y los beneficios aumentaran; pero si las mercancias
conseguidas a mas bajo precio, por medio de la extensién del
comercio exterior o por el perfeccionamiento de la maquinaria, son
consumidas exclusivamente por los ricos, ninguna modificacién
tendria lugar en el tipo de los beneficios. Los salarios no serian
afectados aunque el vino, el terciopelo, la seda y otros articulos
costosos bajasen un 50 por 100, y, por tanto, los beneficios conti-
nuarian también inalterados.

De éste modo, el comercio exterior, aunque es grandemente
beneficioso para un pais, puesto que aumentala cantidad y variedad
delos objetos, en que cada uno gasta susingresos y proporciona, por
la abundancia y baratura de las mercancias, estimulos para el
ahorro y parala acumulacion de capital, no tiene tendencia a elevar
los beneficios del capital, a no ser que los articulos importados sean
de aquellos en que gastan sus salarios los trabajadores.

Las observaciones que se han hecho con respecto al comercio
exterior se aplicanigualmente alinterior. El tipo de los beneficios no
se aumenta nunca con una distribucién mejor del trabajo, con la
invencién de maquinaria, con la construcciéon de caminos y canales
o con otro medio cualquiera de reducir el trabajo, ya sea en la
produccién o en el transporte de las mercancias. Estas son causas
que actiian sobre los precios y son siempre grandemente bene-
ficiosas para los consumidores, puesto que les hace posible obtener
a cambio del mismo trabajo o del valor del producto de un trabajo
igual una cantidad mayor de la mercancia a la cual se aplica
la mejora, pero no afectan en manera alguna a los beneficios.
Por otra parte, toda baja de salarios eleva los beneficios, pero no
produce ningin efecto en el precio de las mercancias. Lo primero es
ventajoso para todas las clases sociales, pues todas son con-
sumidoras; lo segundo beneficia sélo a los productores; ellos ganan
mas, pero todas las cosas se mantienen en sus precios anteriores.
En el primer caso obtienen lo mismo que anteriormente; pero todas

S
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las cosas en que son gastadas sus ganancias han disminuido de
valor de cambio.

La misma ley que regula el valor relativo de las mercancias en
un pais no regula el valor relativo de las mercancias cambiadas
entre dos o mas paises.

En un sistema de intercambio perfectamente libre, cada pais
dedicara légicamente su capital y su trabajo a aquellas produc-
ciones que son las mas beneficiosas para él. Pero este proposito de
perseguir la ventaja individual estd admirablemente unido a la
conveniencia general del conjunto. Estimulando la industria,
premiando la invencién y utilizando del modo mas eficaz las
facultades especiales concedidas por la Naturaleza, se distribuye el
trabajo con lamayor {ﬁaciencia y economia;y aumentando al mismo
tiempo la cantidad total de bienes, difunde un bienestar general y
liga con el vinculo comiin del interés y el intercambio a todos los
pueblos del mundo civilizado. Es este el principio que determina que
el vino se elabore en Francia y Portugal, el trigo se cultive en
Américay Polonia yla quincalla y otras mercancias se fabriquen en
Inglaterra.
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